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Мы хотим, чтобы наши клиенты стали и Вашими
Письмо от Вашего клиента
Уважаемый [Дмитрий Олегович!]
Меня зовут [Михаил Иванов]. Я владелец салона цветов [«Ла Флер»], который находится всего в [600 метрах] от Вашего магазина по улице [Багратионовская д.18] Мы хотим, чтобы наши клиенты стали и Вашими. Ниже я расскажу, что я имею в виду.
Я частый гость и клиент Вашего магазина. Уважаю Вас за качество товаров и высокий уровень сервиса, который, по себе знаю, построить очень непросто. К счастью мы не конкуренты, я продаю цветы, а Вы – [женское белье и аксессуары]. Так почему бы нам не стать партнерами?
Нашему салону уже 2 года. Наши клиенты – обеспеченные женщины, которые ценят стиль, сервис и качество.

Согласитесь, цветы и [женское белье] имеют нечто общее.

В день к нам заходит около [150 человек]. Покупают около [30]. Средний чек нашего магазина – [2500 рублей], что свидетельствует о высокой покупательской способности наших клиентов.

Как я понимаю, у моего и Вашего магазина есть нечто общее. А именно клиентская база. Я не удивлюсь, если мои клиенты ходят и к Вам.

Что я предлагаю?

Я хочу сделать так, чтобы наши клиенты покупали у Вас, а Ваши – у нас. И сделать это совсем несложно. Мало того, что это практически бесплатный способ привлечения клиентов, так он еще и очень выгодный.

Как это сделать?

Я предлагаю обсудить три формата:

1. Сертификат на [500 руб.] вместе с чеком при каждой покупке

При покупке от [1000 руб.] Ваши продавцы вручают клиенту сертификат в подарок. Примерно 10% от получивших сертификаты придут к нам за покупками. Мы будем рады вручать своим клиентам и Ваши сертификаты.
2. Совместные акции

Мы можем подарить дорогую цветочную композицию одному из оставивших карточки с личной информацией в специальной вазе. За неделю можно набрать около 600 контактов, которые мы вместе с Вами можем затем обработать и прозвонить. Все оставившие карточки получат утешительные призы в виде скидочных купонов и сертификатов.
3. Подарочные комплекты

Представьте себе красивую подарочную коробку с женским бельем, украшенную цветочной композицией. Этот формат мы можем предлагать своим клиентам в виде дополнительной услуги или в качестве бонуса. Это выгодно будет отличать нас от своих конкурентов и даст нам дополнительную возможность для прибыли.
В результате:

Мы и Вы получаем дополнительный приток клиентов и рост клиентской лояльности.
Резюмируя все вышесказанное
Как видите, существует масса способов извлечь выгоду от совместного сотрудничества. Еще больше мы можем придумать вместе. Поэтому я приглашаю Вас в свой салон на чашечку кофе, чтобы познакомиться и обсудить условия и детали сотрудничества.
Вот мой мобильный [8(926) 369-47-76]
Звоните, чтобы назначить удобное время встречи.
С уважением к Вам и к Вашему делу,

Михаил Иванов
Владелец салона цветов «Ла Флер»

Инструкция по внедрению:

1. Упаковать в конверт (Обычный, чтобы не был похож на рекламу)

2. Написать от руки на конверте: от кого, кому.

3. Написать от руки на конверте: Осторожно не мять! Внутри фотографии!

4. Положить в конверт один доллар

5. Прикрепить к нему скрепкой стикер

6. На стикере написать: «Первый доллар, заработанный вместе» (по желанию добавить смайлик)
Подробнее о почтовых рассылках можете узнать в видео- курсе «Как удвоить продажи салона цветов» 
Поставьте отсканированную подпись и печать.








Москва, 11115, ул. Багратионовская д.18, тел.: (495) 226-81-44,

welcome@la-fler.ru,  www.la-fler.ru

