1. Экономика, ее предмет, теоретическое и практическое направление. В наиболее общем виде экономика представляет наблюдение, исследование опыта производства материальных благ на протяжении всей истории общества, систему идей, знаний о хозяйственной практике, научные обобщения, закономерности развития производства. В практике и науке экономика используется в следующих значениях: 1.Совокупность отношений между многообразными собственниками, между различными производителями материальных благ или предприятиями и фирмами по поводу производства, распространения, обмена и потребления материальных благ. 2. Практическая жизнь общества, страны, региона, включающая имеющиеся отрасли, виды производства или его части. К ним относятся: промышленность, транспорт, связь. 3. Составной частью экономики являются различные виды непроизводственной деятельности людей, включающая образование, здравоохранение, управление жизнью общества.

В теоретическом значении экономика это специальная наука под названием экономическая теория. Она логически обобщает опыт производственной практики, хозяйственной жизни и научно объясняет закономерности развития производства. В свою очередь исследованием закономерностей развития в каждой отрасли занимаются соответствующие науки. Они подразделяются на следующие виды и направления: 1. Отраслевое, которое включает экономику промышленности, транспорта, строительства. 2. Функциональное: прогнозирование развития, финансы, кредит, менеджмент, маркетинг. 3. Межотраслевые: экономическая география, демография, статистика и др.

Практическое направление предмета экономики в том, что она изучает производство разнообразных материальных благ в промышленном сельском хозяйстве, транспорте, строительстве и применение положений экономической теории в хозяйственной жизни. Для выражения единства теоретических и практических направлений экономики в современных условиях применяется в России понятие экономики, а на западе экономикс. Такая экономика является предметом изучения определения предмета экономики в равной мере применимо как для макроэкономики так и для микроэкономики, на которые подразделяется экономика при исследовании хозяйственной жизни и производства.

2. Экономическая практика как предпосылка возникновения экономической теории. Основные этапы и направления развития экономической теории. Зарождение экономической теории и ее  развитие  прошло  в  несколько этапов: научная мысль древности (Платон, Аристотель, Ксенофонт и др); этап меркантевизма  (богатство  общества  определяется  объемами внешней торговли); этап физиократии (богатство общества определяется уровнем развития такой отрасли, как сельское хозяйство); классическая экономическая теория (Адам  Смитт,  Давид  Рикардо, Уильям Петти, Франсуа Кенэ, Тюрко): утверждали, что основой богатства общества является труд и с научных позиций исследовали такие категории, как товар,  деньги,  прибыль, заработная плата и др; этап буржуазно - экономической теории (Малькус, Сэй, Бастия): утверждали, что классовое общество - это вечное  общество  и частная собственность - это вечная собственность; марксистская  или  пролетарская  экономическая  теория   (Маркс, Энгельс, Ленин): в том,  чтобы  показать  историю возникновения и развития капиталистического  способа  производства,  а так же место и роль пролетариата в этом обществе; Конец XIX-начало XX характерен рядом научных экономических школ: a) ленинская школа - теория империализма. Капитализм вступает  в свою высшую особую и последнюю стадию развития, империализм есть  умирающий капитализм; б) австрийская школа (Менгер, Баверк, Бисерк). Они утверждали теорию предельной полезности  материальных  благ.  Ценность любого блага определяется ограниченностью его, редкостью  его  и той пользой, которую может принести последний экземпляр данного блага; в) кембриджская (Альберт Маршалл). Суть его теории сводилась к тому, что  он  сделал  попытку  объединить теории издержек производства, спроса и предложения,  производительности и воздержания с теорией предельной полезности и предельной производительности; г) регулируемый капитализм (Джон Кейнс). Государство может регулировать все экономические отношения в обществе; д) школа экономического роста (Ростоу). Общество проходит в своем  развитии  несколько  этапов  экономического роста от единого индустриального до пост индустриального общества. 

3. Экономические противоречия, формы и направления их решения. Противоречия, объективно присущие материи, выступают источником, движущей силой ее развития. Ведущими в сфере социальных противоречий по роли и воздействию на динамику общественного развития являются экономические противоречия. Среди исследователей весьма распространенным является утверждение о том, что совокупность экономических противоречий образует определенную систему. Противоречия экономических отношений могут рассматриваться в трех аспектах, то есть трех «подуровнях». Первый аспект – противоречия внутри каждого экономического отношения как взаимодействие его сторон. Второй – противоречия между различными экономическими отношениями и группами отношений, образующими диалектическое единство. Можно выделить и третий подуровень, хотя в некоторой степени он представляет собой частный случай второго, - это противоречия между отдельными экономическими отношениями и их системой в целом. В то же время эта классификация не раскрывает всего многообразия противоречий экономических отношений и связей между ними. Для этого необходимо исследовать содержание уровней всей системы экономических отношений в целом и указать на противоречивость ее элементов. При этом здесь мы можем выделить три блока. Во-первых, производство, распределение, обмен и потребление составляют в своей целостности единый процесс воспроизводства. Во-вторых, по функциональному содержанию экономические отношения разделяются на социально-экономические, организационно-экономические и технико-экономические. В-третьих, по уровню структурной организации экономические отношения разделяются на отношения на уровне общества как совокупного производителя, между производственными звеньями и обществом, внутри производственных звеньев, между личностью и обществом и между членами общества.
4. Превращение производства в товарное и возникновение обмена. Товар и продукт, их общие свойства и различия. Товарное производство – это такая форма организации общественного хозяйства, когда продукты производятся отдельными, обособленными производителями не для собственного потребления, а для обмена. Причем каждый производитель специализируется на выработке одного какого-либо продукта, так что для удовлетворения общественных потребностей необходима купля-продажа продуктов на рынке. Возникнув в период разложения первобытно-общинного строя товарное производство, хотя и получило дальнейшее распространение в рабовладельческом строе, развивалось и усложнялось при феодализме, но не играло определяющей роли в увязке производства с потребностями. Это положение занимало натуральное хозяйство. С возникновением в средневековых городах ремесленников и в результате дальнейшего развития общественного  разделения труда, простой обмен товаров сменяется товарным обращением. Купля начинает совершаться ради продажи и торговля приобретает самостоятельное значение и превращается в деятельность, суть которой заключалась в получения дохода – прибыли. Зародилось купечество, появились деньги, формировались основные элементы рыночного механизма и возникла совокупность социально-рыночных отношений в сфере обмена. Товарные отношения превратились в товарно-денежные. Стихийные рыночные экономические процессы, стимулируя прогресс в общественном разделении и кооперации труда, внося дифференциацию в обществе и освобождение непосредственных производителей от средств производства, не только формировали условия перехода от феодализма к капитализму, но и резко расширили возможности самого рыночного хозяйства.

Товар как исходная категория товарного производства является продуктом труда, производимым для обмена, продажи. Он обладает двумя свойствами: способностью удовлетворять какую-либо человеческую потребность и способностью обмениваться на другие товары. Первое свойство – быть полезным – делает его потребительной стоимостью, второе – быть обмениваемым на другую вещь – называется меновой стоимостью или стоимостью. Чтобы стать товаром, продут труда должен обладать общественной потребительной стоимостью и поступать в потребление через обмен. Потребительная стоимость – вечное и естественное свойство вещей – удовлетворять потребности не самого создателя, а других людей. Способность товара в определенных количественных пропорциях обмениваться на другие товары доказывает, что в товарах должно быть что-то общее, если они обмениваются. Основанием для такого соизмерения разнородных  товаров есть только одно общее свойство – они являются продуктами труда.
5. Сущность и происхождение денег. Денежная форма обмена товаров и торговля. Стоимость товара выражается в форме меновой стоимости. В условиях развития товарного производства средством выражения стоимости всех товаров становятся деньги. Деньги – это особый товар, всеобщий эквивалент. В этом и заключается зародыш денег. Деньги являются  товаром прежде всего по своему происхождению: они стихийно выделились из всей суммы товаров в результате развития обмена. И после того как деньги выделились из всей массы товаром, они сохраняют свою товарную природу. Как всякий товар они обладают стоимостью, следовательно, могут служить общим эквивалентом. Денежный товар (золото, серебро) обладает и потребительной стоимостью. Однако у денежного товара есть специфическая потребительная стоимость – способность обмениваться на все товары и таким путем удовлетворять любые потребности их владельцев. С появлением денег весь товарный мир распадается на товар и деньги. Каждый рядовой товар непосредственно выступает только как потребительная стоимость, а деньги выступают как всеобщее воплощение стоимости, то есть являются воплощением общественного труда. Следовательно, кто имеет деньги, тот непосредственно получает право на соответствующую часть общественного труда в той натуральной форме, которую он пожелает, или кто распоряжается деньгами, тот непосредственно распоряжается силой общественного труда. Посредством денег происходит и стихийный учет и регулирование общественного труда товаропроизводителей. Деньги являются, также и средством присвоения чужого труда, орудием эксплуатации человека человеком, то есть в определенных условиях могут выступать как могучая сила, наделенная властью над людьми. На потребительском рынке торговля выступает как агент товарно-денежных отношений , между первичным собственником товара (продающим его) и вторичным собственником товара (покупающим его). Торговля как рыночная категория характеризует экономические отношения возникшие в процессе обмена денег на товары. Торговля выступает как специфическая общественно полезная деятельность, она заключается в организации и осуществлении эквивалентно-возмездного обмена денег на товар. Торговля выступает и как отрасль экономики, при этом она представляет собой совокупность различных торговых предприятий (магазины, склады, рестораны ... ).  Миссия торговли (предназначение): 1. В организации рынка и достижения на нем оптимального соглашения между спросом  и предложением. 2. Удовлетворение разнообразных потребительских запросов на рынке. 3. Формирование и совершенствование торгового предложения. 4. Организация рыночного ценообразования. 5. Осуществление хозяйственных связей между производителями и потребителями товаров.

6. Функция денег Денежное обращение. Деньги как мера стоимости. Выполнять эту функцию деньги могут потому, что они сами обладают стоимостью. Стоимость товара, выраженная в деньгах называется ценой. Для сравнения цен различных товаров необходимо выражать их в одинаковых единицах, то есть свести к одному масштабу. Деньги как средство обращения. Деньги служат посредником в обмене товаров Т-Д-Т. Если мерой стоимости служат идеальные деньги, то средством обращения – реальные деньги. Чтобы выполнить эту функцию, деньги должны находиться у товаропроизводителей на руках. В процессе обращения деньги находятся в непрерывном движении. Деньги как средство образования сокровища (накопления стоимости). Для выполнения этой функции деньги должны быть одновременно полноценными и реальными. Деньги как средство платежа. В силу определенных причин возникает необходимость купли-продажи товаров в кредит, то есть с рассрочкой уплаты денег. В этом случае средством обращения служат не сами деньги, а выраженные в деньгах долговые обязательства – векселя. В этом случае деньги выполняют функцию средства платежа. Мировые деньги. Международные экономические отношения, внешнеторговые связи, международные займы и т. п. Вызывают функционирование денег на мировом рынке. Если в пределах государственных границ могут обращаться не только полноценные, но и неполноценные монеты, то при выходе на мировую арену знаки стоимости теряют свою цену.

Денежное обращение - это непрерывное движение денег. В своем развитии денежное обращение прошло три исторических этапа: золотомонетный тип, бумажный тип, банковский тип. На первом этапе денежная единица любой страны имела золотое содержание или обеспечение; золотобумажный тип денежного обращения. Бумажные деньги пришли двумя путями: а) порча монет. Казначейские векселя, то есть обязательства государственной власти, которые свободно обменивались на серебряные и медные монеты; б) через коммерческий вексель, то есть обязательства отдельного промышленника или торговца уплатить в определенный срок деньги за полученные в кредит товары. Банковский тип денежного обращения характеризуется тем, что бумажные деньги, никак не связаны с золотом. Сегодня функционируют так называемые банковские деньги, то есть основная масса операций по покупке и продаже товаров совершается без участия денег (безналичный расчет) или с помощью кредитных карточек. Количество денежных знаков, необходимых для обращения, определяется законом денежного обращения. Сколько денег нужно для обращения: К = (масса реализуемых товаров * средняя цена товара)/ скорость оборота денежной единицы. При избыточном эмитировании денежных знаков происходит инфляция. Движение денег при выполнении ими своих функций в наличной и безналичной формах представляет собой денежное обращение. Денежное обращение зависит от обращения денежной единицы. У нас 6 оборотов за год. Зависит от цен и количества товаров. Кд=СЦ-ПК-ВП+ВК/ О, где Кд - количество денег для обращения и платежа; СЦ - сумма цен реализуемых товаров и услуг; ПК - продажа в кредит; ВП - взаимопогашающие платежи; ВК - возврат кредита; О - число оборотов денежной единицы. Скорость обращения денег определяется числом оборотов денежной единицы за известный период, т.к. одни и те же деньги в течение определенного периода постоянно переходят из рук в руки, обслуживая продажу товаров и оказания 
7. Денежные системы и инфляции. Стабилизация денежной системы. Важнейшим направлением гос. регулирования макроэкономических процессов является разработка и осуществление мер, направленных на обеспечение устойчивости денег и выполнение ими своих функций. Среди этих мер важное место занимает формирование в стране устойчивой денежной системы и обеспечение нормального обращения денег. Денежная система - форма устройства денежного обращения, установленная государством в законодат. порядке, денежных едениц. Она включает: 1)монетное или обращение металлических денег.

                  2) банкнотное обращение.

                  3) бумажно-денежное обращение.

Основой денежной системы является валютный металл, выполняющий функцию всеобщего эквивалента, поэтому устройство денежной системы предусматривает:

· Накопление определенного количества валют.металла(золота) для обращения в виде слитков или монет.

· Установление денежной единицы в виде долларов, франков, рублей и т.д. с фиксированным золотым содержанием.

· Виды денежных знаков 1,2,5,10-100$ и т.д.

· Порядок чеканки разменных монет.

· Имиссию ден. знаков (выпуск денег)

Обращение металла в качестве денег имело место до Первой мировой войны и известно под названием золото-монетного стандарта. Далее формами устройства ден. обращения стали банкнотное и бумажно-денежное обращения.

Банкнота-это ценная бумага, выпускаемая имиссионным банком, а не отдельным торговцем, в виде векселя, подлежащая оплате в любой момент этим же банком. Оплата в любой момент предала банкнотам особое качество, состоящее из всеобщей обращаемости (ликвидности). Бумажные деньги – это ден. знаки представители полноценных денег. В современных условиях система бумажно-денежного обращения делится на 2 типа:1) денежные системы с законодательным установлением золотого содержания валюты, например,  $ в США содержал 1,5 гр. чистого золота.

2)денежные системы без законодательного установления золотого содержания валюты. В этом случае золотое содержание валюты устанавливается косвенно по отношению к валюте, имеющей золотое содержание. На практике это устанавливается через соотношение к курсу $.
Инфляция представляет процесс обесценения денег, снижение их покупательной способности, проявляющейся в общем росте цен, и является сложным социально-экономическим процессом, оказывающим влияние на все стороны жизни общества.

Выделяются 2 типа инфляции: 

1) инфляция спроса

2) инфляция предложения

Инфляция спроса - это обесценение денег из-за опережающего роста доходов фирм, предприятий, населения, чем рост производства реальных товаров и услуг, что ведет к росту цен. Этот тип инфляции развивается при полной занятости населения, нормальном функционировании экономики и провоцируется 1) государством, из-за увеличения своих расходов, связанных с решением социальных задач, укреплением обороны страны и т.д. 2) предпринимателями, которые повышают спрос на товары. 

Инфляция предложения – это обесценение денег из-за роста цен вследствие роста издержек производства, который вызывается недоиспользованием ресурса производства, производственных мощностей, фирм, и т.д. Следствием роста издержек на единицу продукции или общего объема производства является уменьшение прибыльности производства, что ведет к росту цен. 

Независимо от типа, инфляция проявляется в многообразных формах:

1) усиление неравномерности, непропорциональности развития различных отраслей экономики.
2) Отвлечение средств из сферы производства в сферу обращения. Это объяснятся тем, что в условиях инфляции большие прибыли дает торговля, в которой средства обращаются быстро и растут цены.
3) Опережение роста цен на предметы потребления роста зарплаты. Это ведет к сокращению платежеспособности спроса на предметы потребления, затрудняет раелизацию товаров и приводит к кризису и упадку производства.

4) Усиление спекуляции в торговле. Это вызывается тем, что рост цен побуждает скупать товары по более низкой цене, накапливать товарные запасы, а затем продавать их по искусственно завышенным ценам.

5) Деформация потребительского спроса. Она проявляется в том, что во время острой инфляции происходит “бегство” от денег к любым товарам.

Типы инфляции отличаются друг от друга по темпам:

· При умеренной инфляции - рост общего уровня цен <10% в год.
· При галопирующей – 20-200% в год.

· При гиперинфляции – 50% в неделю.

Следовательно задача государства в области инфляции-предотвращать перерастание умеренной в галопирующую, а галопирующую - в гиперинфляцию.

Темп инфляции=(индекс цен в этом году – индекс цен в прошлом году)/ индекс цен в прошлом году

Основной причиной инфляции на современном этапе являтся усиление роли государства в регулировании соц.-эк. процессов.

Важное место занимает преодоление инфляции и стабилизация валюты. Меры, принимаемые для выполнения этих задач:

1. Изъятие из обращения части избыточной массы денег, выпущенной в период инфляции - дефляция. Она направлена на уменьшение инфляции и ликвидацию дефицита бюджета.

2. Официальное снижение курса бумажных денег по отношению в металлу и уменьшение металла, содержащегося в денежной единице - девольвация.

3. Сокращение бюджетных расходов государства.

4. Увеличение учетных ставок, что сокращает спрос на кредит.

8. Подходы и методы решения основных экономических проблем в различных экономических системах. 

  Экономическая система – это совокупность всех экономических процессов, совершающихся в обществе на основе сложившихся в нем отношений собственности и хозяйственного механизма.

 1.Рыночная  экономика свободной конкуренции. В данной системе основные экономические проблемы и задачи решаются прежде всего через цены, складывающиеся на рынке под воздействием спроса и предложения. Ориентируясь на  конъюнктуру рынка, определяемую прежде всего уровнем и динамикой цен, товаропроизводители самостоятельно решают проблему распределения всех ресурсов, производя те товары, которые пользуются спросом на рынке. Таким образом, рынок, прежде всего через цены, координирует деятельность людей. 

  Предприниматели стремятся получить все больший доход, предельно экономно использовать природные, трудовые ресурсы, капитал, знания и максимально широко реализовать такой ресурс, как свои творческие и организационные способности. Это служит мощным стимулом развития и совершенствования производства, раскрывает созидательные возможности частной собственности.

 2.Современная рыночная экономика. Планомерность выступает как средство активного приспособления к требованиям рынка. В результате и ключевые проблемы и задачи экономики получают новое решение. Так, вопрос об объеме и структуре производимой продукции решается на основе маркетинговых исследований в рамках фирм, а также прогноза развития потребностей.

  Задача использования ресурсов решается в рамках крупных компаний на основе стратегического планирования.

  Наконец, задача распределения созданного валового внутреннего продукта не только решается на основе традиционно сложившихся форм, но и дополняется выделением все больших ресурсов как крупными компаниями, так и государством для вложения в развитие «человеческого фактора»: финансирования систем образования, совершенствование медобслуживания, на социальные нужды.

 3.Традиционная экономическая система.  Все ключевые экономические проблемы решаются в соответствии с освещенными веками обычаями, религиозными, племенными и даже кастовыми традициями. Организация и управление экономической жизнью осуществляется на основе решений совета старейшин, предписаний вождя или феодалов.

 4.Административно-командная система.  В соответствии с идеологическими установками задача определения объема и структуры продукции считалась слишком серьезной и ответственной, чтобы передать ее решение непосредственным производителям. Поэтому  структура общественных потребностей определялась центральными плановыми органами. 

  Централизованное распределение материальных благ, и ресурсов осуществлялось без участия непосредственных производителей и потребителей. Распределение созданной продукции также жестко регламентировалось центральными органами управления. Таким образом, мы видим, что все  основные проблемы и задачи решаются центральными органами. 

9. Собственность, ее сущность и исторические формы. В условиях разделения труда многочисленные производители, производящие разнообразную продукцию, вступают друг с другом в отношения и связи по поводу производства, обмена и потребительских средств и результатов производства по назначению. Одни используют продукцию для возмещения потребляемых в прошлом средств производства, другие – для расширения производства. По поводу присвоения необходимого продукта между производителями возникают, всегда существуют и развиваются определённые отношения.

Эти отношения выражаются при помощи категории собственность.
Собственность – это исторически меняющееся отношение между производителями, по поводу присвоения средств производства и предметов потребления.

Из определения понятия собственность выделяют 3 момента:

1. Собственность всегда имеет как-то вещественное содержание (машины, сырьё…).

2. Собственность всегда выступает в виде отношений между людьми по поводу вещи.

3. Содержанием отношения между людьми является присвоение производственной вещи или предметы природы.

Развитие общества представляет расширение объектов (вещей собственности), смены одной формы собственности другой, сосуществование различных форм собственности.

Наиболее известны следующие формы собственности:

1. Индивидуальная частная собственность.

2. Коллективная ЧС, т.е. группа людей объединяется для совместнй деятельности в кооперативы, товарищества, акционерные общества и т.д.

3. Государственная собственность.

Собственность общественных организаций.
10. Сущность рынка и рыночных отношений. Опыт показал, что современная рыночная система лучше, чем другие, приспособлена для использования достижений НТП, интенсификация производства и в конечном счете для более полного удовлетворения потребностей общества. Лежащий в основе этой системы рынок обнаружил свое преимущество в использовании побудительных стимулов к высокоэффективной хозяйственной деятельности.

  Можно дать несколько определений рынка:

Рынок-это обмен, организованный по законам товарного производства и обращения, совокупность отношений товарного обмена.

Рынок-это механизм взаимодействия покупателей и продавцов, иными словами, отношение спроса и предложения.

Рынок-это сфера обмена внутри страны и между странами, связывающая между собой производителей и потребителей продукции.

   Углубленное понимание категории «рынок» требует учета его места во всей системе общественного воспроизводства.

   Эта система включает в себя четыре сферы экономической деятельности:1) производство, 2) распределение, 3) обмен, 4) потребление.

   Хотя конечной, естественной целью  экономической жизни является потребление, важнейшей сферой экономики является производство. Без его развития не может быть никакого рынка, именно производство рождает товарную массу.   В изменении производственной сферы – ключ ко всем изменениям в других сферах экономики. Это особенно важно для формирования рыночных отношений там, где их еще нет. Если начинать с реформации обращения и не добиваться сначала крупных производственных результатов, то никакого рынка не возникнет.

  Однако между производством и потреблением находятся и другие сферы. За производством следует распределение, т.е. система, определяющая, кому достанутся непосредственные результаты производства, кто станет собственником произведенной продукции. Распределение играет огромную роль в складывании социальных отношений между людьми, в определении материального положения различных слоев общества.

  Но распределение – это не только следствие производства. От того, как распределяются результаты труда. Во многом зависит эффективность производственного процесса.

  Хотя обмен занимает третье место в иерархии сфер экономики, он, подобно распределению, оказывает сильное обратное воздействие на производство. Во всяком случае, сфера обмена играет огромную роль во всей системе общественного хозяйства, а поэтому и развитие рынка как совокупности отношений товарного обмена приобрело чрезвычайную историческую значимость.

  Часто говорят, что рынок – одно из величайших достижений цивилизации. Это правильно, однако следует помнит, что возникновение и становление рынка – это не результат достижений разума, а следствие очень длинного исторического развития.

11. Структура и основные критерии классификации и регулирования рынка. Рынок как развитая система отношений товарного обмена представляет собой систему отдельных взаимосвязанных рынков,элементов «БОЛЬШОГО»рынка.Структура рынка: 1.Рынок рабочей силы.2.Финансовый рынок(рынок ссудных капиталов)3.Рынок средств производства.3.Потребительский рынок.4.Рынок услуг.5.Рынок технологий.6.Рынок духовных благ.    Функции рынка:1.Информационная.2.Посредническая.3.Ценообразующая       4.Регулирующая.5.Санирующая(конкуренция).       Функция регулирующая – самая важная.Она связана с воздействием рынка на все сферы экономики,и прежде всего на производство.Рынок даёт ответ на вопросы: что производить?для кого?как производить?Рынок немыслим без конкуренции.Внутриотраслевая конкуренция стимулирует снижение затрат на единицу продукции, поощряет рост производительности труда,технический прогресс,повышение качества продукции.Сохранение и поддержание конкурентной среды – одна из важнейших задач государственного регулирования в странах с развитой рыночной системой.  Важную роль в рыночном регулировании имеет соотношение спроса и предложения,сущесвенно влияющее на цены.Растёт цена- это сигнал к расширению производства,падает цена –сигнал к его сокращению.В результате стихийные действия предпринимателей приводят к установлению более или менее оптимальных экономических пропорций.Регулирующая роль рынка продолжает сохраняться ,во многом определяя сболансированность народного хозяйства. Современная экономика - это постоянное движение массовых потоков товаров, денег, доходов, перемещающихся с целью взаимного обмена. Непрерывность и масштабность обмена зависит от денежных доходов, сформировавшихся в относительно обособленные рынки денег и ценных бумаг. В целом это единый поток, но каждый вид товаров - это относительно обособленный рынок. Рынок - это совокупность сделок купли-продажи товаров. Основные виды рынков: 1. Рынки товаров и услуг: а) товаров потребления (продукция); б) услуг (быт, транспорт, коммунальные); в) жилья и зданий произвольного назначения. 2. Рынки фактического производства: а) недвижимость;
б) орудий труда; в) сырья и материалов; г) энергетических ресурсов; д) полезных ископаемых. 3. Финансовые рынки: а) капиталов (инвестиций); б) кредиты; в) ценных бумаг; г) валютно-денежные. 4. Рынки интеллектуального продукта: а) инновации, изобретения, информационные услуги и т. д. 5. Рынки рабочей силы. 6. Региональные рынки: а) международные; б) региональные
12. Спрос на товары и услуги. Предложение товаров и услуг. Эластичность спроса и предложения. 

Спрос-требование на товары и услуги со стороны покупателей,  подкрепленное наличием определенной суммы денег.

 Коренное свойство закона спроса: снижение цены ведет к соответствующему возрастанию величины спроса, и наоборот. Закон спроса можно объяснить эффектами дохода и замещения. Эффект дохода указывает на то, что при более низкой цене покупатель может позволить себе купить больше данного продукта, не отказывая себе в приобретении др. альтернативных  товаров. Эффект замещения выражается в том, что при более низкой цене у покупателя появляется стимул приобрести дешевый товар вместо аналогичных товаров, которые теперь относительно дороже. Эффекты совмещаются и приводят к тому, что у потребителя возникает желание и способность покупать большее кол-во товаров по низкой цене.

Цена служит самой важной детерминантой кол-ва любого товара. Максимальная цена, которую покупатель готов заплатить за данный товар, принято называть ценой спроса. Но сущ-ют еще и неценовые детерминанты: потребительские вкусы; число покупателей; доходы потребителей; цены на сопряженные товары; ожидания потребителей относительно будущих цен и доходов. 

Закон предложения гласит: между ценой и величиной предложения существует прямая связь. При повышении цен соответственно возрастает и величина предложения; и, напротив, со снижением цен сокращается предложение. Закон предложения показывает, что производители хотят изготовить и предложить к продаже большее количество своего продукта по высокой цене, чем по низкой.

Цена – основная детерминанта величины предложения любого продукта. Ценой предложения называют минимальную цену, по которой продавцы согласны предложить на рынке данное количество товара. Однако сущ-ют неценовые детерминанты предложения: цены на ресурсы; технология производства; налоги и дотации; цены на другие товары; ожидания изменения цен; число продавцов на рынке.

Суть эластичности спроса заключается в: 1) если небольшие изменения в цене приводят к значительным изменениям в кол-ве спрашиваемой продукции, то спрос на такие продукты принято называть эластичным; 2) если существенное изменение в цене ведет лишь к небольшому изменению в кол-ве покупок, то в таких случаях спрос неэластичный.

 Степень ценовой эластичности или неэластичности спроса  измеряется при помощи коэффициента Ed:

  
Изменение кол-ва продукции


изменение цены 

 Ed = 






:







Первоначальное кол-во прод-ии

первоначальная цена

При эластичном спросе коэф.эластичности всегда больше 1. При неэластичном меньше 1. Когда коэф.эластичности в точности равен 1, то говорят о единичной эластичности.

Совершенно неэластичный спрос означает крайний случай, когда изменение  цены не приводит ни к какому изменению количества спрашиваемой продукции.

Ценовая эластичность предложения: если производители чувствительны к изменению цен, то предложение эластично. И наоборот. 

Важным фактором, влияющим на эластичность предложения, является кол-во времени, имеющегося в распоряжении у производителя, для того, чтобы отреагировать на данное изменение цены продукта. Чем продолжительнее время, тем больше изменится объем производства и тем больше соответственно эластичность предложения.

13. Цена. Виды цен и их регулирование. 
Цена - сложная экономическая категория. В ней пересекаются практически все основные проблемы развития экономики, общества в целом. В первую очередь это относится к производству и реализации товаров, формированию их стоимости, к созданию, распределению и использованию ВВП и национального дохода. Цена занимает центральное место в рыночных отношениях, сглаживая противоположные экономические интересы продавца и покупателя, приводя в соответствие спрос и предложение.

Существуют две основные теории цены. По мнению сторонников одной теории, цена товара выражает его стоимость. Стоимость - это воплощенные в товаре общественно полезные затраты труда, но не всякие, а только соответсвующие средним ( для данного периода) условиям, умелости и интенсивности труда. Цена отдельного товара может отклоняться от его стоимости под влиянием случайных рыночных факторов.
Сторонники другой теории считают, что цена товара представляет собой сумму денег, которую покупатель готов заплатить за товар определенной полезности. Отсюда цена - денежное выражение стоимости товара. При этом цена является самостоятельной внестоимостной величиной, для определения которой оценка покупателя более значима, чем затраты производителя.

Функция цены является внешним проявлением его внутреннего содержания. Можно выделить 5 функций цены.

1. Учетная функция, или функция учета и измерения затрат общественного труда, определяется самой сущностью цены, т.е., являясь денежным выражением стоимости, цены показывают, во что обходится обществу удовлетворение конкретной потребности в той или иной продукции. В этой функции цена служит средством исчисления всех стоимостных показателей, которые можно разделить на количественные (ВВП, национальный доход, объем капитальных вложений, объем товарооборота, объем продукции фирм, предприятий и отраслей и др.) и качественные (рентабельность, производительность труда, фондоотдача и др.)

2. Стимулирующая функция. Сущность ее выражается в поощрительном и сдерживающем воздействии цены на производство и потребление различных видов товаров. С помощью цены можно стимулировать или дестимулировать:
- научно-технический прогресс;
- экономию затрат ресурсов;

- изменение качества продукции;

- изменение структуры производства и потребления.

Стимулирование осуществляется путем повышенного уровня прибыли в цене, надбавок и скидок к основной цене.

3. Распределительная функция связана с возможностью отклонения цены от стоимости под воздействием множества рыночных факторов. Суть ее состоит в том, что с помощью цен осуществляется распределение и перераспределение национального (чистого) дохода между:

- отраслями экономики;

- различными формами собственности;
- регионами страны;

- фондом накопления и фондом потребления;

- различными социальными группами населения.

4. Функция сбалансирования спроса и предложения выражается в том, что через цены осуществляется связь между производством и потреблением, предложением и спросом. Уравновешивающую функцию между спросом и предложением выполняет цена, стимулирующая увеличение предложения при нехватке товаров и понижающая спрос при избытке товаров.

5. Функция цены как критерия рационального размещения производства проявляется в том, что с помощью механизма цен для получения более высокой прибыли осуществляется перелив капиталов из одного сектора экономики в другой и внутри отдельных секторов туда, где норма прибыли более высокая.

Виды цен.

Первым и важнейшим признаком классификации цен является их дифференциация в соответствии 

с обслуживаемой сферой товарного обращения. В зависимости от этого признака цены подразделяются на:

- оптовые цены на продукцию промышленности (цены, по которым реализуется и закупается продукция предприятий, фирм и организаций промышленности независимо от форм собственности в порядке оптового оборота). Подразделяются на 2 подвида: 1-оптовая цена предприятия (отпускная цена), 2-оптовая цена промышленности; 

- цены на строительную продукцию. Продукция строительства оценивается по трем видам цен: 1-сметная стоимость, 2-прейскурантная цена, 3-договорная цена;

- Закупочные цены на с/х продукцию - цены (оптовые), по которым реализуется с/х продукция с/х предприятиями, фермерами и населением. Закупочные цены - договорные (свободные) цены, они устанавливаются в зависимости от соотношения спроса и предложения;

- Тарифы грузового и пассажирского транспорта - плата за перемещение грузов и пассажиров, взимаемаятранспортными организациями с отправителей грузов и населения;

- Розничные цены - цены, по которым товары реализуются в розничной торговой сети населению, предприятиям и организациям. Они являются конечными. По этим ценам товары выбывают из сферы обращения и потребляются в домашнем хозяйстве или в производстве;

- Цена на бытовые и коммунальные услуги - это плата за различного рода услуги, оказываемые населению бытовыми и коммунальными службами;

- Цены, обслуживающие внешнеторговый оборот, обладают следующими специфическими чертами: 1-отражают внешнеэкономические связи государства с другими странами, 2-находятся в зависимости от цен мировых рынков. Внешнеторговые цены используются при экспорте товаров и импорте;

- Цены, используемые в учете и статистике.

Классификация цен в зависимости от территории действия.

- Цены единые или поясные устанавливаются и регулируются государственными органами;

- Цены региональные (зональные, местные и т.д.) регулируются региональными органами власти и управления.

Классификация цен в зависимости от порядка возмещенияпотребителем расходов по доставке грузов.

 - Цена в месте производства продукции;

- Единая цена с включением расходов по доставке;

- Зональные цены;

- Цены, определяемые на основе базисного пункта.

По степени свободы цен от воздействия государства при их определении.

- Свободные цены - свободно складываются на рынке под воздействием спроса и предложения независимо от какого бы то ни было прямого влияния государственных органов;

- Регулируемые цены - складываются под влиянием спроса и предложения, но испытывают при своем формированииопределенное воздействие гос. органов;

- Фиксированные цены -прямо устанавливаются государством.

Также существуют классификация цен в зависимости от степени новизны товара и др.

Регулирование цен.

Воздействие государства на процессы ценообразования стало одним из важных и систематически применяемых методов экономической политики разных стран. Гос. регулирование цен является попыткой государства с помощью законодательных, административных и бюджетно-финансовых мероприятий воздействовать на цены т.о., чтобы способствовать стабильному развитию экономической системы в целом.

Различают методы прямого и косвенного регулирования цен.

Методы прямого регулирования цен:

- Административное установление цен;
- "Замораживание" цен;

- Установление предельного уровня цен;

- Регламентация уровня рентабельности;

- Установление нормативов для определения цен;

- Декларирование и др.

Методы косвенного регулирования цен:

- Налогообложение;

- Регулирование денежного обращения;

- Оплата труда;

- Кредитная политика;

- Регулирование гос. расходов;

- Установление норм амортизации и др.

Оптимальным является гибкое сочетание прямых и косвенных методов регулирования цен государством. Государственное регулирование цен изменяется в зависимости от состояния экономики. В странах с динамчной, сбалансированной рыночной экономикой цены регулируются в меньшей степени , чем в странах с несбалансированной и неустойчивой экономикой. По мере стабилизации экономики  сфера гос. регулирования сокращается и происходит постепенный переход к свободному ценообразованию.

14. Механизм ценообразования (рыночный и затратный). Равновесная цена.

Рыночным процессом ценообразования  управляют законы спроса и предложения. Равновесная цена – это цена, при которой по каждому данному товару на рынке нет ни излишка, ни дефицита. Она устанавливается в результате уравновешивания спроса и предложения как денежный эквивалент строго определенного количества товара.

Спрос и предложение уравновешиваются под влиянием конкурентной среды рынка, вследствие чего о цене говорят как о конкурентном рыночном равновесии. Равновесная рыночная цена устанавливается при таком соотношении спроса и предложения, когда кол-во товаров, которое покупатели хотят приобрести, соответствует тому их кол-ву, которое производители предлагают на рынке

Рыночное равновесие можно рассматривать лишь относительно фиксированной единицы времени. Но рыночное равновесие это всегда такое состояние рынка, когда Qd = Qs. Любое отклонение от такого состояния приводит в движение силы, способные вернуть рынок в состояние равновесия. Уравновешивающую функцию выполняет цена, которая стимулирует рост предложения при дефиците  товаров и разгружает рынок от излишков, сдерживая предложение.

Равновесие – закон для каждого конкурентного рынка. Благодаря равновесию на каждом товарном рынке поддерживается равновесие экономической системы в целом.

Различают индивидуальные затраты(все элементы затрат отдельного производства на производство данного объема продукции), общественные затраты, затраты производства и альтернативные затраты. Многие авторы связывают эти два вида затрат с соответственно бухгалтерским и экономическим подходами к их определению. При бухгалтерском и экономическом подходах по-разному определяется прибыль предприятия. В 1-м случае в виде разницы между выручкой от реализации продукции и ее себестоимостью, во 2-м – в качестве прибыли рассматривается лишь та ее часть, которая превышает нормативную эффективность используемых ресурсов. Величины бухгалтерской и экономической прибыли обычно не совпадают. В микроэкономике принято считать, что в состоянии  равновесия экономическая прибыль равна нулю.

Также существуют явные и неявные затраты. Явные – это  реальные расходы на оплату использованных в производстве ресурсов. Неявные –  собственные ресурсы фирмы, которые находятся в ее распоряжении.

15. Рынок совершенной конкуренции и его характерные черты. Совершенная конкуренция- это соперничество многочисленных продавцов и покупателей за наивыгоднейшую для себя куплю-продажу товаров на доступном для всех рынке.

Она характеризуется определенными признаками:

1. Число продавцов, представляющих различные формы производителей. Их очень много.

2. Тип продукции. Каждый продавец предлагает стандартную однородную продукцию многочисленным покупателям.

3. Контроль над ценой. Ни один производитель не может оказать заметного влияния на изменение цены.

4. Условия вступления в отрасль. Каждый предприниматель может свободно перепрофилировать свое производство на выпуск любого другого товара.

5. Доступ к информации. Любой продавец или производитель имеет равный доступ к информации об уровне цен, технологии производства однородной продукции и др.

Если на рынке отсутствует хотя бы одно из условий совершенной конкуренции, то такая конкуренция считается несовершенной.

16 . Рынок несовершенной конкуренции, его виды и классификация.

Под несовершенной конкуренцией  понимается  рынок, на котором не выполняется хотя бы одно

из условий чистой конкуренции :
-существует множество мелких фирм, предлагающих на рынке однородную продукцию; потреби-

телю при этом безразлично, у какой конкретно фирмы он приобретает эту продукцию;

-доля каждой фирмы в общем объеме рыночного предложения данной продукции настолько ма-

ла, что любое ее решение о повышении или понижении цены не отразится на цене рыночного рав-

новесия;
-вступление новых фирм в отрасль не встречает каких-либо препятствий или ограничений; вход и

выход  из отрасли абсолютно свободен;
-нет ограничений и на доступ той или иной фирмы к информации о состоянии рынка, о ценах на

товары и ресурсы, о затратах , качестве товаров, технике производства и тд.
На большинстве реальных рынков подавляющая часть продукции предлагается ограниченным  числом  фирм. Крупные корпорации, сосредоточившие в своих руках значительную часть рыноч-

ного предложения, оказываются в особых отношениях  с рыночной средой. Во-первых, занимая

господствующее положение на рынке, они могут существенно влиять на условия реализации про-

дукции.  Во-вторых, меняются и отношения между участниками рынка: производители  вниматель-

но следят за поведением своих конкурентов, и реакция на их поведение должна быть своевремен-

ной.  Конкурентные отношения  такого типа изучаются теорией несовершенной конкуренции. Не-

совершенную конкуренцию принято подразделять на три основные типа: монополистическая кон-

куренция, олигополия, монополия.
МОНОПОЛИЯ является противоположностью совершенной конкуренции. В условиях  монополии

одна фирма является единственным продавцом данной продукции, не имеющей близких замените-лей. Барьеры для вступления других фирм в отрасль практически непреодолимы.
МОНОПОЛИСТИЧЕСКАЯ КОНКУРЕНЦИЯ представляет собой тип рынка, в условиях которого большое количество мелких фирм предлагает разнородную продукцию. Вход на рынок ,как и уход  с него , обычно не представляет каких-либо трудностей. Существуют различия в качестве, внеш-

нем виде и других характеристиках товаров, производимых разными фирмами, которые делают

эти товары чем-то уникальными, хотя и взаимозаменяемыми; развита неценовая конкуренция.

ОЛИГОПОЛИЯ предполагает существование на рынке нескольких крупных фирм, продукция ко-

торых может быть разнородной (автомобили), так и однородной (алюминий,сталь). Вступление но-

вых фирм в отрасль, как правило, затруднено. Особенностью олигополии является  взаимная зави-

симость фирм в принятии решений о ценах на свою продукцию.

В странах с развитой рыночной экономикой преимущественно существуют рынки монополисти-

ческой конкуренции (производство одежды,обуви, сфера услуг,торговля и тд), а также олигополии

(автомобильная промышленность, металлургия). Совершенная конкуренция и чистая монополия  

  встречаются довольно редко и скорее являются абстракциями, моделями, на примере которых можно провести анализ поведения фирмы, формирования ее ценовой стратегии  и определления объема выпуска,обеспечивающего максимальную прибыль. 

17 . Макроэкономика,основные макроэкономические показатели и система национальных счетов.
Раздел науки о хозяйстве как  целом, о проблемах экономического роста и занятости, о возможностях и противоречиях экономического механизма, о функциях государства и экономической политике называется макроэкономикой. Она рассматривает размеры и структуру обществен-ного продукта , эффективность экономики в целом.
                           ОСНОВНЫЕ    МАКРОЭКОНОМИЧЕСКИЕ    ПОКАЗАТЕЛИ

Наиболее широко применяются в экономическом анализе два важнейших показателя: валовой продукт и национальный доход.  Центральным показателем Системы национальных счетов являетя ВВП (валовой внутренний продукт). В статистике ряда зарубежных стран используется и более ранний макроэкономический показатель -валовой национальный продукт (ВНП). Оба они отражают результаты деятельности в двух сферах народного хозяйства-материального производства и услуг; оба определяются как стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг в экономике за один год (квартал,месяц ). Подсчитываются эти показатели как в текущих (действующих) ценах, так и в постоянных (ценах какого-либо базового года). Разница между ВНП и ВВП в следующем:
-ВВП подсчитывается по так называемому территориальному признаку.Это совокупная стои- мость сферы материального производства и сферы услуг,независимо от национальной принадлежности предприятий, расположенных на территории данной страны ;
-ВНП-это совокупная стоимость всего объема продукции и услуг в обеих сферах национальной экономики независимо от местонахождения национальных предприятий (в своей стране или за рубежом).Т.о. ВНП отличается от ВВП на сумму так называемых факторных доходов (доход наемных рабочих,рентный доход,ссудный %,прибыль корпораций) от использования ресурсов данной страны за рубежом (переведенная в страну прибыль от вложенного за рубежом капитала, имеющейся там собственности, зарплата граждан,работающих за рубежем ) за минусом аналогичных вывезенных из страны доходов иностранцев. 

НАЦИОНАЛЬНЫЙ ДОХОД- это вновь созданная за год стоимость, характеризующая ,что прибавило производство в данном году к благосостоянию общества. Поэтому при его подсчете,в отличие от ВВП , в него не включаются суммы амортизации , косвенных налогов, государственных субсидий .Это - чистый «заработанный доход » общества,этим и определяется важность НД как макроэкономического показателя и его широкое применения при сопоставительном анализе. В практике различают произведенный и использованный НД. Произведенный НД - это весь объем вновь созданной стоимости товаров и услуг. Использованный НД-это произведенный НД за минусом потерь (от стихийных бедствий ,ущерба при  хранении и тд.) и внешнеторгового сальдо. В рос-

сийской практике до сих пор применяется разбивка на два фонда:
-фонд потребления - это часть НД ,обеспечивающая удовлетворение материальных и культурных потребностей людей и потребностей общества в целом (на образование ,оборону и тд. )

-фонд накопления - это часть НД , обеспечивающая производство .

                                                 СИСТЕМА НАЦИОНАЛЬНЫХ СЧЕТОВ

Для анализа экономических событий, сложныхх озяйственных взаимосвязей необходима система надежных, взаимодополняющих показателей. От степени  достоверности и оперативности инфор-

мационных потоков зависит качество управления. Между тем поставляющая информацию ста-

тистика не всегда способна успешно решить возлагаемые на нее задачи , оправдать запросы и 

надежды экономистов, политиков и бизнесменов. 

СНС-это система  статистических данных о состоянии и динамике экономики (количественная ха-

рактеристика роста или сокращения показателей экономики). СНС, на которую перешла и оте-

чественная  статистика, дает ступенчатую картину экономических процессов в стране, в том чис-

ле информацию по стандартному набору счетов для всех секторов. Сектора экономики ( предп-

риятия, финансовые учреждения, органы госуд.управления и тд) - совокупность экономических

агентов, занятых одним и тем же видом основной деятельности. Основные виды счетов группи-

руются по конкретным операциям. Каждый счет  отражает одну из сторон этой деятельности. В

практике национального счетоводства  обычно выделяют следующие основные счета:
СЧЕТ ПРОИЗВОДСТВА отражает результаты производственной деятельности - затраты, промежу-

точное потребление, производство новой (добавленной) стоимости. Его итог-добавленная стои-

мость в рыночных ценах.

СЧЕТ ОБРАЗОВАНИЯ ДОХОДОВ характеризует процесс образования прибыли, зарплаты, дохо-

дов от собственности , социальных выплат, других доходов.

СЧЕТ РАСПРЕДЕЛЕНИЯ ДОХОДОВ показывает как  доходы распределяются между основными получателями-домашними хозяйствами фирмами,учреждениями,административными структура-

ми.

СЧЕТ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ ДОХОДОВ отражает соответсвующий процесс;из располагаемого вало-

вого дохода образуются конечное потребление и валовое накопление.

СЧЕТ КАПИТАЛА содержит показатели сбережения,изменения запасов , амортизация основного капитала, перечисление капитала .

ФИНАНСОВЫЙ СЧЕТ показывает итоговые изменения финансовых активов и пассивов, образо-

вание сальдо долговых требований и обязательств.
Внедрение в российскую практику СНС потребовало проведения серьезной работы по изменению

состава показателей и методологии их подсчета. Показатели, характеризующие развитие народного

хозяйства России, могут сопоставляться с показателями других стран.

18. Совокупный спрос и совокупное предложение. Макроэкономическое равновесие и его формирование.
Важнейшим методом исследования экономической теории является метод равновесного анализа. Этот принцип выступает как постулат о равенстве спроса и предложения на товарном рынке. В масштабе всей экономики на первый план выступает равновесие между доходами и расходами общества. Т.о. в макроэкономическом анализе речь идет о выражении равновесия между совокупным спросом и совокупным предложением. При этом важнейшим вопросом является выяснение обстоятельства: обладает ли рыночный механизм , предоставленный самому себе, способностью обеспечить равенство совокупного спроса и совокупного предложения при полной занятости. Существуют классическая и кейнсианская модели макроэкономического равновесия, отвечающие на этот вопрос.

Спрос- это представленная на рынке потребность в товарах, определяемая       количеством тех или иных товаров, которые потребители могут купить при сложившихся ценах и денежных доходах. Предложение - это количество товаров, которое имеется в продаже при данной цене. Изменение соотношения между спросом и предложением порождает колебания рыночных цен. Через эти колебания устанавливается тот уровень цен, при котором устанавливается равновесие спроса и предложения и в конечном итоге равновесие производства и потребления.

Совокупный спрос - это суммарное количество товаров и услуг, которые намерены купить домашние хозяйства, бизнес, государство, заграница при различном уровне цен в стране. Основными компонентами совокупного спроса, или совокупных расходов в открытой экономике являются: 1)потребительские  расходы, 2) инвестиционные расходы, 3) государственные расходы, 4) чистый экспорт.

Совокупное предложение - отражает объем выпуска, который готовы предложить фирмы при каждом данном уровне цен в стране.

Классическая теория
Представители классического направления - Д.Рикардо, А. Смит, А. Маршалл, А. Пигу и др. В основе этой модели лежит закон рынков Ж.-Б. Сэя: предложение товаров создает свой собственный спрос, т.е.произведенный объем продукции автоматически обеспечивает доход, равный ценности всех созданных товаров, следовательно , достаточен для ее полной реализации. Далее разработалась теория макроэкономического равновесия, объясняющая автоматическое обеспечение равенства доходов и расходов при полной занятости.Исходным моментом этой теории является анализ таких категорий как процентная ставка, заработная плата, уровень цен в стране. Эти ключевые переменные в представлении классиков являются гибкими величинами и обеспечивают равновесие на рынке товаров, труда и денежном рынке. Ставка процента уравновешивает спрос и предложение инвестиционных средств; гибкая заработная плата уравновешивает спрос и предложение на рынке труда; гибкие цены обеспечивают "расчищение'' рынка, так что длительное перепроизводство ( или недопроизводство) оказывается невозможным; увеличение денежной массы в обращении ничего не меняет в реальном потоке товаров и услуг, оказывая лишь влияние на номинальные величины (номинальные ВВП, заработная плата, абсолютный уровень цен в стране).

Т.о., рыночный механизм в теории классиков сам по себе способен исправлять дисбалансы, возникающие в масштабах национальной экономики, и вмешательство государства оказывается ненужным. 

В конце 1920-х - начале 1930-х гг. экономика капиталистических стран столкнулась с устойчивым и длительным состоянием макроэкономического неравновесия, известным под названием Великой депрессии. Классическая теория оказалась неспособной дать адекватное объяснение происходящим кризисным процессам. Дать такое объяснение стремился Дж. М Кейнс. 

Кейнсианская модель
Теория построена на допущении о фиксированных ценах. Она рассматривает экономику в краткосрочном периоде. На этом временном отрезке цены и заработная плата негибки, в частности из-за трудовых коллективных договоров о зарплате, которые не пересматриваются каждый месяц. А зарплата - важнейший элемент издержек производства. Следовательно, при жесткости зарплаты и цен на продукцию фирм общий уровень цен остается неизменным.

Согласно кейнсианскому подходу, экономика, находящаяся в депрессивном состоянии, с неполным использованием всех ресурсов, будет отвечать на расширение совокупного спроса увеличением реального ВВП, но без повышения цен в стране.

Основные положения:

1)Кейнс, в отличии от классиков, выдвинул предположение о том, что не совокупное предложение определяет совокупный спрос, а наоборот, совокупный спрос определяет уровень экономической активности, т.е. максимально возможный уровень выпуска продукции и, соответственно, занятости. 2) Кейнс предполагал, что заработная плата и цены не обладают совершенной гибкостью. 3)Процентная ставка не уравнивает объемы инвестиций и сбережений. 4)Полная занятость не достигается в экономике автоматически, и это дает основания для государственного вмешательства в экономические процессы.

Совокупный спрос в кейнсианской модели зависит от таких категорий как функции потребления и сбережения. И потребление и сбережение являются по кейнсу функцией дохода. Кейнс выдвинул предположение : психология общества такова, что с ростом совокупного реального дохода увеличивается и совокупное потребление, однако не в такой же мере, в какой растет доход. А если так, то часть созданной продукции не сможет быть реализована, предприниматели понесут убытки и будут сворачивать объем производства.

19.Основные цели и формы воздействия государства на рыночный механизм. Роль государства в механизме рыночной экономики – основная проблема современной экономической теории.Дело в том ,что исходный пункт становления рыночной экономики – её освобождение от удушающих пут государства.Однако с 30 –х гг.20 в.(со времени Великой депрессии)рыночная экономика(из-за монополизма) потребовала активного государственного регулирования как условия социальной эффективности.Основной механизм экономического вмешательства государства – налоги, правительственные закупки,трансферные платежи (перераспределение части налоговых доходов государства в пользу определенных социальных групп).  Неконтролируемые рыночные процессы разрушительны для общества и природы.Поэтому рыночная экономика более,чем любая иная ,нуждается в регулировании.Роль регулирующего центра может выполнить только государство («правительство») – институт,представляющий всё общество и обладающий правом внеэкономического вмешательства в экономические отношения.Государственное регулирование рыночной экономики преследует три цели:  -  минимизацию неизбежных негативных последствий рыночных процессов; - создание правовых,финансовых и социальных предпосылок эффективного функционирования рыночной экономики;  - обеспечение социальной защиты тех групп рыночного общества,положение которых в конкретной экономической ситуации становится наиболее уязвимым. Для достижения названных целей государство располагает мощными средствами регулирующего воздействия на рыночную экономику.    1) Правовое регулирование(антимонопольное законодательство и дефляционная политика(стабилизация уровня цен)) 2)Финансовое регулирование (налоги, инвестиции,дотации,кредиты,ставки учетного процента,льготы, регулирование цен,

финансирование науки) 3) Государственное предпренимательство (аренда принадлежащих государству природных и производственных ресурсов,коммерциализация деятельности государственных предприятий)  4) Социальное регулирование(гарантия минимума заработной платы,обеспечение занятости,индексация фиксированных доходов) 
20. Государственное регулирование макроэкономических процессов. Дерегулирование, сущность, необходимость, основные формы.Гос. регулирование производства материальных благ, состоит в воздействии государства на целесообразное развитие тех или иных отраслей экономики, в выделении инвестиции в инфраструктуру на поддержку предпринимательства, на создание гарантированного рынка сбыта.

Эти меры государства вместе с рыночным саморегулированием образует более широкое понятие, каким является экономическая функция государства и регулирование макроэкономических процессов. Основным механизмом государственного регулирования экономики выступает программирование экономики. Оно представляет единую программу, предусматривающую меры по воздействию на экономическое равновесие страны, формирование благоприятной конъюнктуры, укреплению конкурентоспособности своих товаров и усилению позиций товаропроизводителей на мировом рынке. Гос. программирование в странах Запада стало применятся в 40-х – 50-х гг. 20 века. Первоначально оно носило или отраслевой или региональный характер, но постепенно программирование расширилось. Охватило экономику всей страны и принесло характер национального программирования.

Принципы программирования:

1. Чёткое разграничение макро и микро уровней в экономическом процессе.

2. Сосредоточение регулирования на глобальные проблемы, научно-технические, социальное развитие страны.

3. Выработка установок на приоритетность развития отдельных отраслей, звеньев и т.д.

Важное место в системе гос. регулирования занимает социальный блок. В связи с этим государство выступает как гарант соц. защиты 

населения, ибо конечный результат развития производства, его соц. итог - богатство и полнота человеческой жизни.  

Дерегулирование: государственная собственность, её рост, гос. предпринимательство и активное программирование экономики стали в определённой мере тормозить успешное решение соц-экономических задач.

В этих условиях началось постепенное свёртывание гос. вмешательства в экономику, т.е. ослабление гос. программирования, предпринимательской деятельности и этот процесс получил название дерегулирование.

Оно имеет множество направлений:

1. Либерализация цен.

2. Либерализация условий вступления в рынок новых конкурентов, активизация условий и продаж.

3. Приватизация собственности.

21.Финансы. Общегосударственные финансы и фискальная политика государства.

Финансы - это система экономических отношений, которые возникают между государством, юридическими и физическими лицами, между отдельными государствами по поводу формирования, распределения и использования фондов денежных средств. Иными словами, денежные отношения, реализация которых происходит через особые фонды ,- это финансовые отношения.

Финансы – неотъемлемая часть денежных отношений. Однако, не всякие денежные отношения являются финансовыми. Финансы отличаются от денег как по содержанию, так и по выполняемым функциям.

Финансы – экономический инструмент распределения и перераспределения ВВП, орудие контроля за образованием и использованием фондов денежных средств.

Сущность финансов проявляется в их функциях: распределительной,

контрольной, стимулирующей, фискальной.

Распределительная функция финансов заключается в обеспечении субъектов хозяйствования необходимыми финансовыми ресурсами, которые используются в форме денежных фондов целевого назначения. Посредством налогов в госбюджете концентрируются средства, направляемые потом на решение народнохозяйственных проблем, финансирование крупных комплексных целевых программ и т.д.

Финансы, связанные с движением стоимости общественного продукта, выраженного в денежной форме, обладают свойством количественно отображать воспроизводительный процесс в целом и различные его фазы. Это позволяет систематически контролировать складывающиеся в обществе экономические пропорции, что отражает другую функцию – контрольную.

Стимулирующая функция финансов проявляется в следующем: маневрируя налоговыми ставками ,льготами, штрафами, изменяя условия налогообложения, вводя одни и отменяя другие налоги, государство создает условия для ускоренного развития определённых отраслей и  производств, способствует решению актуальных проблем.

Выполнение финансами фискальной функции связано с тем, что с помощью налогов достигается изъятие части доходов предприятия и граждан для содержания государственного аппарата, обороны страны и той части непроизводственной сферы, которая вообще не имеет собственных источников доходов ( библиотеки, архивы ), либо недостаточно для обеспечения должного уровня развития ( театры, музеи, фундаментальная наука ).

Совокупность финансовых отношений в рамках национальной экономики образует финансовую систему государства. С точки зрения социально-экономических отношений, она складывается из централизованных, децентрализованных финансов и финансовых домохозяйств.

Централизованные финансы – это госбюджетная система, госкредит, специальные внебюджетные фонды, фонды имущественного и личного страхования.

Децентрализованные финансы – финансы фирм и предприятий различных форм собственности.

Финансы домохозяйств – это личные финансы, т.е. фин. отношения между физическими лицами, совместно проживающими и ведущими общее хозяйство.

Финансовая политика складывается из двух взаимосвязанных направлений деятельности государства: в области налогообложения и регулирования  структуры госрасходов с целью воздействия на экономику ( фискальная политика ) и в области регулирования бюджета ( бюджетная политика ).

Фискальная политика государства предполагает использование возможностей правительства взимать налоги и расходовать средства госбюджета для регулирования уровня деловой активности, решения различных социальных задач.

Основными рычагами фискальной политики государства являются изменения налоговых ставок, базы налогообложения, видов налогов, их количества и размеров госрасходов или  их направлений в соответствии с конкретными целями общества. Разработка фискальной политики – прерогатива законодательных органов страны, т.к. они контролируют налогообложение и расход средств госбюджета.

Существуют различные точки зрения на методы фискальной политики.

Сторонники кейнсианского направления традиционно ориентируются на создание эффективного совокупного спроса как стимула экономического развития. Поэтому они рассматривают сокращение налогов как основной фактор роста совокупного спроса и, соответственно, роста реального объёма производства. Одновременно в краткосрочный период происходит сокращений поступления в бюджет, следствием чего является образование или увеличение дефицита бюджета.

Сторонники теории «экономики предложения» рассматривают уменьшение налоговых ставок как фактор увеличения совокупного предложения. Они считают, что уменьшение налогов приводит к росту доходов: 1) населения, а, следовательно, к росту сбережений, 2) бизнеса, а, следовательно, к увеличению прибыльности инвестиций. Т.о., сокращение налогов вызывает рост национального производства и дохода, что не только не уменьшает налоговые поступления в бюджет, но и обеспечивает их рост.

Следует заметить, что воздействие налогов на спрос осуществляется быстрее. В краткосрочным периоде снижение налогов однозначно приводит к росту совокупного спроса и уменьшению налоговых поступлений в бюджет, хотя в долгосрочным периоде налоговые поступления могут и увеличиться в результате достигнутого экономического роста. Иными словами причинно-следственные отношения между фискальной политикой и совокупным предложением рассчитаны на долгосрочный эффект.
22.Государственный бюджет, его формирование и использование. Внебюджетные фонды.

Главным средством перераспределения ВВП служат государственные финансы, которые состоят из госбюджета и внебюджетных фондов. Через госфинансы перераспределяется значительная часть ВВП стран с развитой экономикой.

Основная часть госдоходов и расходов проходят через госбюджет, включающий в себя бюджеты центрального правительства и местных властей. В зависимости от административно - территориального устройства той или иной страны бюджеты соответственно бывают центральными, областными, земельными, провинциальными и.т., местными.

Государственный бюджет представляет собой не только бюджет центрального правительства, но и совокупность бюджетов всех уровней государственных властей.

Госбюджет – это годовой план госрасходов и источников их финансового покрытия. Проект бюджета ежегодно обсуждается и принимается законодательными органами – парламентом страны или муниципальным собранием. По завершении финансового года полномочные представители исполнительной власти отчитываются о своей деятельности по мобилизации доходов и осуществлению расходов в соответствии с предыдущем году законом о бюджете.

Госбюджет всегда компромисс, отражающий соотношение сил основных групп носителей различных социально – экономических интересов в стране. Это компромисс между собственники и работающими  по найму по вопросам налогообложения собственности, доходов и заработной платы, по поводу бюджетных расходов на социальные цели; компромисс между общественно-государственными и местными интересами и.т.

Основные составляющие госбюджета: налоги ( в том числе акцизные сборы и таможенные пошлины, гербовый сбор ); неналоговые поступления: доходы от госсобственности, госсектора в экономике, госторговли; взносы в госфонды социального страхования, страхования от безработицы.

Бюджетные расходы: 1) затраты на социальные услуги: здравоохранение, образование, соцпособия, субсидии бюджетам местных властей на их цели;

2) затраты на хозяйственные нужды: капиталовложения в инфраструктуру, дотации госпредприятиям, субсидии сельскому хозяйству, расходы на осуществление госпрограмм;

3) расходы на вооружение и материальное обеспечение внешней политики, включая содержание дипломатических служб и займы иностранным государствам;

4) административно – управленческие расходы: содержание правительства, милиции, юстиции и.т.;

5) платежи по госдолгу.

К бюджету тесно примыкают внебюджетные фонды ( средства ) – денежные средства государства, имеющие целевое назначение и не включенные в госбюджет. Внебюджетные средства находятся в распоряжении центральных или местных  органов власти и концентрируются в специальных фондах, каждый из которых предназначен для определённых нужд. Примером может служить Пенсионный фонд РФ. Внебюджетные фонды создаются за счет специальных налогов, займов, субсидий из бюджета.

Эти фонды расширяют возможности вмешательства государства в экономику, минуя бюджет, и, следовательно, парламентский контроль. Кроме того, создают видимость уменьшения дефицитности бюджета.          
23 Кредит и его формы.

Ссудным капиталом называется капитал в денежной форме (денежный капитал), предо​ставляемый в ссуду его собственниками на ус​ловиях возвратности за плату в виде процента. Движение этого ка​питала называется кредитом. Важнейшими источниками ссудного капитала служат:
1) денежные средства, предназначенные для восстановления ос​новного капитала и накапливаемые по мере перенесения его стоимо​сти по частям на создаваемые товары в виде амортизации;
2) часть оборотного капитала, высвобождаемая в денежной форме в связи с несовпадением времени продажи изготовленных товаров и покупки сырья, топлива и материалов, необходимых для продолже​ния процесса производства;
3) капитал» временно свободный в промежутках между поступле​нием денежных средств от реализации товаров и выплатой заработ​ной платы;
4) предназначенная для капитализации стоимость, накапливаемая при расширенном воспроизводстве до определенной величины, зави​сящей от масштабов предприятий и их технического уровня;
5) денежные доходы и сбережения частных лиц, включая все обще​ственные слои населения. Так, для приобретения товаров длительно​го пользования и жилья люди откладывают деньги, которые аккуму​лируются на счетах в банках и сберкассах. Источником ссудного капитала являются и денежные накопления государства.
Бездействие денежных средств противоречит природе рыночной экономики. Кредит разрешает это противоре​чие. Он выступает в двух основных формах: коммерче​ского и банковского кредита. Они различаются по составу участни​ков, объектам ссуд, динамике, величине процента, сфере функцио​нирования. Коммерческий кредит — это кредит, предоставляемый одними предприятиями другим в виде продажи товаров с отсрочкой платежа. Орудием коммерческого кредита служит вексель.

Цель коммерческого кредита — ускорить реализацию товаров и заключенной в них прибыли. Процент по нему, входящий в цену товара и в сумму векселя, ниже, чем по банковскому кредиту, цель которого — получение прибыли по ссудам (займам, кредитам). Раз​меры этого кредита ограничены величиной резервных (свободных) капиталов, имеющихся у предпринимателей.
Банковский кредит предоставляется владельцами денежных средств, банками, специальными кредитными учреждениями заем​щикам в виде денежных ссуд. Объект банковского кредита — денеж​ный капитал.

Банковский кредит носит двойственный характер, выступая то как ссуда капитала, когда заемщики используют его для увеличения объема функционирующего капитала, то в виде ссуды денег — пла​тежных средств, необходимых для погашения долговых обяза​тельств.
Общность обеих форм кредита обусловлена тем, что основой кре​дитной системы является коммерческий кредит, так как он непосред​ственно обслуживает движение товаров из сферы производства в сферу потребления — производственного и личного.

Для современной рыночной экономики характерно переплетение коммерческого и банковского кредита. Это проявляется при кредито​вании не только предприятий, но и потребителей.

Потребительский кредит, как правило, предоставляется тор​говыми компаниями, банками и специализированными кредитно-финансовыми институтами для приобретения населением то​варов и услуг с рассрочкой платежа. Обычно с помощью такого кредита реализуются товары длительного пользования.

Под ипотечным кредитом понимается ссуда под залог недви​жимости. Она выдается на приобретение, строительство жилья, покупку земли, т.е. имеет долгосрочный характер. Ипотечный кредит считается одним из наиболее «надежных» для кредитора. Межбанковский кредит — это такая форма кредита, при ко​торой и заемщиком, и кредитором выступают банки.
Межхозяйственный кредит сходен с коммерческим кредитом, но не имеет товарной основы: подразумевает предоставление де​нежных средств взаймы различными хозяйствующими субъек​тами.
Государственный кредит следует подразделять на собственно государственный кредит и государственный долг. В первом случае кредитные институты государства кредитуют различные секторы экономики. Во втором случае государство заимствует денежные средства у банков и других кредитно-финансовых институтов (раз​мещая государственные ценные бумаги на финансовом рынке) для финансирования бюджетного дефицита и государственного долга.
Международный кредит отражает движение ссудного капита​ла в сфере международных экономических и валютно-финансовых отношений, связанное с предоставлением валютных и товар​ных ресурсов на условиях срочности, платности и возвратности. В качестве кредиторов и заемщиков выступают частные фирмы, банки, государственные и региональные валютно-кредитные и финансовые организации.
24 Кредитная  и банковская система в рыночной экономике.

Кредитная система государства.   

 Кредитную систему рассматривают как 1) совокупность кредитно-расчетных отношений, форм и мето​дов кредитования; 2) совокупность кредитно-финансовых институтов.
Кредитно-расчетные отношения связаны с движением ссудного ка​питала и включают, как отмечалось выше, различные формы креди​та. Кредитная система как совокупность кредитно-финансовых институтов аккумулирует свободные денежные капиталы, доходы и сбе​режения различных слоев населения и предоставляет их в ссуд фирмам, правительству и частным лицам. 

Кредитно-финансовые институты подразделяются на: 1) цент​ральные банки; 2) коммерческие банки; 3) специализированные кредитно-финансовые институты (кредитные организации).
Центральные банки — это банки, осуществляющие выпуск бан​кнот и являющиеся центрами кредитной системы. Они занимают в ней особое место, будучи «банками банков», и являются, как прави​ло, государственными учреждениями.
Коммерческие банки представляют собой частные и государствен​ные банки, осуществляющие универсальные операции по кредитова​нию промышленных, торговых и других предприятий, главным обра​зом за счет тех денежных капиталов, которые они получают в виде вкладов.
Специализированные кредитно-финансовые институты вклю​чают банковские и небанковские организации, специализирующие​ся на определенных видах кредитования. Так, внешнеторговые банки специализируются на кредитовании экспорта и импорта товаров, а ипотечные банки и компании — на предоставлении долгосрочных ссуд под залог недвижимости (земли и строений).
Сущность и функции кредита в его различных формах реализуются через кредитную систему. Традиционно кредитная система рассматривается в двух аспектах: функциональном и инсти​туциональном.
С точки зрения функционального аспекта, под кредитной си​стемой понимается совокупность кредитных отношений, форм и методов кредитования, т.е. кредитная система представлена банковским, коммерческим, потребительским, государственным и международным кредитом.
С точки зрения институционального аспекта, кредитная сис​тема представляет собой совокупность кредитных институтов, со​здающих, аккумулирующих и предоставляющих денежные сред​ства в соответствии с основными принципами кредитования.
Кредитный институт представляет собой юридическое лицо, которое для извлечения прибыли может осуществлять все или часть из следующих банковских операций:
— привлечение денежных средств физических и юридических лиц во вклады, причем привлекать денежные средства физиче​ских лиц могут только организации старше одного года;
— размещение этих средств от своего имени и за свой счет;
— открытие и ведение банковских счетов физических и юри​дических лиц;
— осуществление расчетов по поручению владельцев счетов;
— инкассация денежных документов, средств и кассовое об​служивание;
— купля и продажа иностранной валюты;
— привлечение и размещение драгоценных металлов;
— выдача гарантий.
При этом банки — это кредитные организации, которые имеют право в комплексе осуществлять первые три операции, а небан​ковские кредитные организации могут осуществлять лишь отдель​ные банковские операции. Кредитные организации могут также осуществлять различные виды сделок: факторинговые, трасто​вые и лизинговые операции, выдавать поручительства, сдавать в аренду сейфы, консультировать и заниматься иной деятельно​стью, кроме производственной, торговой, страховой.
Для решения совместных задач, не преследующих цели из​влечения прибыли, кредитные организации могут образовывать союзы и ассоциации, а для совместного осуществления банков​ских операций — группы, и холдинги. Кредитные организации осуществляют свою деятельность на основании действующего за​конодательства, своего устава и полученной лицензии, форми​руют свой уставной капитал не ниже определенного уровня.
Кредитные системы отдельных стран при всем их разнообра​зии имеют общие черты. Они складываются из банковской сис​темы и совокупности так называемых небанковских банков, т.е. небанковских кредитно-финансовых институтов, способных ак​кумулировать временно свободные средства и размещать их на условиях срочности, платности и возвратности. В мировой прак​тике небанковские кредитно-финансовые учреждения представ​лены инвестиционными фондами, финансовыми и страховыми

25. Сущность налогов и принципы налогообложения

Обязательные сборы с юридических и физических лиц, проводимые государством на основе государственного законодательства, это и есть налоги. Налоги выражают обязанность юридических и физических лиц участвовать в формировании финансовых ресурсов гос-ва. Являясь инструментом перераспределения, налоги призваны также гасить возникающие «сбои» в системе распределения и стимулировать (или сдерживать) людей в развитии той или иной формы деятельности.

Налоговая система базируется на соответствующих законодательных актах гос-ва, к-рые устанавливают конкретные методы построения и взимания налогов, т.е. определяют конкретные элементы налогов. К элементам налога относятся:

· Субъект налога-лицо, к-рое по закону обязано платить налог. Однако при помощи определенных экономических механизмов налоговое бремя может быть переложено на другие лица, поэтому специально выделяется;

· Носитель налога-лицо, к-рое фактически уплачивает налог;

· Объект налога-доход или имущество, с к-рого начисляется налог (зарплата, прибыль, доход с ценных бумаг, недвижимое имущество и т.п.);

· Ставка налога-величина налоговых начислений на единицу объекта налога (денежная единица доходов, единица земельной площади, единица измерения товара и т.п.). Различают твердые, прогрессивные, пропорциональные и регрессивные налоговые ставки.

А.Смит  сформулировал 4 основополагающих принципа налогообложения, желательных в любой экономической системе:

1. Подданные гос-ва должны участвовать в содержании правительства соответственно доходу, каким они пользуются под покровительством и защитой гос-ва. Соблюдение этого принципа или, наоборот, пренебрежение им приводит к равенству (справедливости) или неравенству в налогообложении.

2. налог, к-рый обязан уплачивать отдельный субъект налога, должен быть точно определен (срок уплаты, способ платежа, сумма платежа)

3. каждый налог должен взиматься в то время и тем способом, когда и как  плательщику удобнее всего оплатить его

4. каждый налог должен быть задуман и разработан т.о., чтобы он, брал и удерживал из кармана народа возможно меньше сверх того, что он приносит казначейству гос-ва (в противном случае сбор налога потребует такой большой армии чиновников, что зарплата их может поглотить значительную долю поступлений от налогов)

Кроме того, схема уплаты налога должна быть доступна для восприятия налогоплательщика, а объект налога должен иметь защиту от двойного, тройного обложения.

Можно отметить еще 2 принципа налогообложения-справедливость по горизонтали и

справедливость по вертикали. Справедливость по гориз. предполагает, что равные по доходам лица должны платить равные налоги. Принцип справедливости по вертик. заключается в том, что если равные по экономическому положению и социальному положению налогоплательщики платят равные налоги, то и неравные должны платить неравные налоги.  

  26.Виды налогов. Налог на добавленную стоимость.Ставка налога- величина налоговых начислений на единицу объекта налога (денежная единица доходов, ед-ца земельной площади, ед-ца измерения товара и т.п.). различают твердые, прогрессивные, пропорциональные и регрессивные налоговые ставки.

Твердые ставки устан-ся в абсолютной сумме на ед-цу обложения, независимо от размеров дохода (н-р, на тонну нефти). Пропорциональные - действуют в одинаковом процентном отношении к объекту налога без учета дифференциации нго величины. Прогрессивные ставки предполагают возрастание величины ставки по мере роста дохода. При прогрессивной шкале налогообложения налогоплательщик уплачивает не только все большую абсолютную сумму дохода (по мере его роста), но и большую его долю. Прогрессивные налоги -это те налоги, бремя к-рых сильнее «давит» на лиц с большими доходами. Регрессивные ставки предполагают снижение вел-ны ставки по мере роста дохода. Регрессивный налог может и не приводить к росту абсолютной суммы поступлений в бюджет при увеличении доходов налогоплательщиков.

По платежеспособности налоги классифицируют на прямые и косвенные. Прямые налоги платятся  субъектами налога непосредственно (подоходный налог с юридич. и физич. лиц, налог на недвижимость, налог на операции с ценными бумагами т.п.) и прямо пропорциональны платежеспособности. Косвенные налоги-налоги на определенные товары и услуги. Косвенные налоги взимаются через надбавку к цене (н-р, акцизы).

В зав-ти от использования налоги делятся на общие и специфические. Общие налоги используются на финансирование текущих и капитальных расходов госуд-го и местных бюджетов без закрепления за к-либо определенным видом расходов. Специфические налоги имеют целевое назначение (н-р, отчисления на социальное страхование или отчисления в дорожные фонды).

Налоги в России разделены на 3 вида: федеральные, республиканские (в составе РФ) и местные.

Федеральные налоги устан-ся и вводятся парламентом РФ и взимаются на всей территории. Все республиканские налоги (как и федеральные) явл-ся общеобязательными. При этом сумма платежей, н-р по налогу на имущество предприятий, равными долями зачисляется в бюджет республики, а также в бюджеты города и района, на территории к-рого нах-ся предприятие.

Местные налоги лишь частично явл-ся общеобязательными (н-р, налог на имущество физич. лиц). Часть налогов может вводиться (или не вводиться) по решению местных властей.

Существуют следующие основные налоги: подоходный, НДС и взносы на социальное страхование.

Налог на добавленную стоимость. Добавленная стоимость включает зарплату, амортизационные отчисления, процент за кредит, прибыль, расходы на электроэнергию и т.п. Ставки НДС не превышают 20-30%.

НДС охватывает практически все виды товаров и услуг, поэтому при относительно низких ставках пополняет казну лучше других видов налогов. НДС позволяет гибко балансировать бюджетные расходы и доходы при инфляционном росте цен, их либерализации. НДС имеет преимущества как для гос-ва, так и для налогоплательщиков: от него труднее уклониться, с ним связано меньше экономич. нарушений,  он повышает заинтересованность в росте доходов, к тому же для налогоплательщиков предпочтительнее налогообложение расходов, а не доходов. 

НДС представляет собой изъятие в бюджет части прироста стоимости, созданной в процессе производства товаров, работ и услуг, и вносится в бюджет по мере их реализации. Налог взимается с разницы между отпускной ценой и издержками производства до данной стадии движения товара к потребителю.

Фактически НДС-это налог не на производителя, а на потребителя, т.к. в условиях свободных цен ничто не помешает продавцам товаров и услуг компенсировать налоговые потери за счет роста цен. Предприятия явл-ся здесь лишь своего рода сборщиками налогов. Еще одной особенностью НДС явл-ся то, что это внутренний налог-при вывозе товаров за границу его вел-на должна компенсироваться покупателю.

От НДС освобождаются: товары, экспортируемые за пределы РФ; услуги городского пассажирского транспорта; услуги в сфере народного образования, культурной и спортивной деятельности; кварплата и др. 

27 Социальное страхование, обеспечение и зашита в рыночной экономике.

Социальная политика — это деятельность государства по управле​нию социальными процессами в обществе, обеспечению матери​альных и культурных потребностей, регулированию процессов социальной дифференциации, позволяющей каждому члену об​щества реализовать его социально-экономические права, необ​ходимые для нормального воспроизводства и развития личности.

Для осуществления социальной политики государство решает ряд задач, среди которых:
• регулирование   социально-трудовых  отношений   (заработной платы, доходов, цен, условий труда и воспроизводства рабочей силы);
• формирование и поддержание экономических стимулов для уча​стия в общественном производстве;
• социальная защита человека и его основных социально-эконо​мических прав;
• развитие социальной инфраструктуры (жилищно-коммунальных услуг, транспорта, образования, здравоохранения), качество и ха​рактер продукции которых отвечают условиям жизнедеятельности,' воспроизводства населения и всестороннего развития человека.
Государственная социальная политика практически реализуется через формирование эффективной системы социальной защиты, ко​торая, в свою очередь, включает социальную помощь и социальное стра​хование, Финансирование программ социальной защиты осуществля​ется через государственный бюджет и специализированные внебюд​жетные фонды (социального страхования, занятости, медицинского страхования и пенсионный фонд).
Социальная помощь выплачивается тем лицам, доходы которых ни​же установленного прожиточного минимума, и включает пособия ма​лообеспеченным, на детей, инвалидам и т.д.
Социальное страхование — система денежных выплат, организован​ная на основе обязательных специальных взносов. К страховым вы- • платам относятся: пособия по безработице, временной нетрудоспо​собности, по беременности, а также пенсии по старости, по инвалид​ности, по случаю потери кормильца и т.д. Особенностью страхования является тесная связь между взносами и объемом страховых услуг. Раз​мер выплат ориентирован на объем индивидуальных взносов. Все пла​тежи по социальному страхованию соотносятся с заработной платом и осуществляются в виде процента от ее размера. Такой принцип страхо​вания отвечает рыночным принципам.
В мировой практике существует два вида страхования: частное (добровольное) и государственное (обязательное).
Частное страхование связано с ущербом, нанесенным неблагопри​ятными событиями, в основном различными катастрофами.
В социально ориентированной экономике преобладает обязатель​ное государственное страхование.
Главная основа подоб​ной социальной программы заключается в следующем: установление и соблюдение гарантированного прожиточного минимума, соблюдение сроков выплаты заработной платы, определение ее порога, регулиро​вание дифференциации доходов, перечень гарантированных государ​ством бесплатных социальных услуг в области здравоохранения, обра​зования, страхования и другое. В данном случае предполагается отказ от веры в автоматизм рынка и политики невмешательства государства в экономические процессы.
28. Занятость и безработица. Нарушение равновесия спроса и предложения труда и его последствия.

Безработица-это социально-экономическое явление, при котором часть рабочей силы (экономически активного населения) не занята в производстве товаров и услуг. Безработные наряду с занятыми формируют рабочую силу  страны.В реальной экономической жизни безработица выступает как превышение предложения рабочей силы над спросом на неё. К безработным, согласно социальной статистике  многих развитых стран, относятся лица, не занятые на момент проведения опросе о статусе их занятости, предпринимавшие попытки  найти работу в течение предыдущих четырёх недель и зарегистрированные на бирже труда.   

Рынок труда будет стремиться к равновесию при котором совокупный спрос на каждую категорию рабочей, силы будет совпадать с суще​ствующим по ней предложением. Это равнове​сие зависит также от состояния рынков других факторов: земли, сырья, техники, технологий, потребительских товаров. Важным моментом выступает также наличие конкурентной среды на са​мом рынке труда, когда при установившемся равновесии спроса и предложения не возникает существенных тенденций к увели​чению или уменьшению различий в оплате труда.
Особенностью рынков рабочей силы, и в частности предло​жения труда, выступает то, что во многом работник сам опреде​ляет, сколько времени он хотел бы работать, а сколько — отве​сти для альтернативного вида занятий и отдыха. Этим определя​ется продолжительность контрактов о найме в любом секторе экономики при условии, что уровень оплаты является удовлет​ворительным для работника.
В целом на рынках труда предложение рабочей силы
формируется под воздействием  совокупности  следующих условий:
— общая численность населения;
— численность активного трудоспособного населения;
— количество отработанного времени за год;
— качественные параметры труда, его квалификации, произ​водительности, специализации.
Общий уровень производительности труда зависит от коопе​рации капитала, ресурсов, технологий, совершенных методов про​изводства. От них зависит и общий уровень оплаты труда, одна​ко он повышается и тогда, когда предложение труда ограничен​но по сравнению с другими факторами производства и фиксиро​ванным спросом на рабочую силу.
Отклонение от равновесия на рынке труда и безработица.

В целом, если существует конкурентная среда на рынках труда, то уровень заработной платы для каждой профессиональной группы устанавливается под влиянием взаимно уравновешивающихся спроса и предложения на рабочую силу. Но реальная ситуация зачастую отличает​ся от идеальных условий полностью конкурентного рынка труда. С одной стороны, это происходит из-за политики работодателей в области найма работников и установления им заработной пла​ты, а с другой — из-за монопольных тенденций в области предложения труда и его оплаты, порождаемых действиями, напри​мер, профсоюзов. В результате рыночное равновесие может быть нарушено либо повышением заработной платы и увеличением безработицы, либо увеличением занятости и инфляцией номи​нально растущей и реально снижающейся заработной платы.
Экономическими условиями обоснованного роста реальной заработной платы выступают высокий удельный вес природных ресурсов на единицу работающих, если эти ресурсы используют​ся рационально и эффективно, и совершенствование методов производства за счет роста капитала и улучшения технологий, что способствует повышению эффективности труда и его резуль​тативности. В этих условиях на конкурентном рынке труда уро​вень зарплаты будет повышаться, смещая вверх точку равнове​сия спроса и предложения рабочей силы в целом.
Нарушения равновесия спроса и предложения происходят ча​ще всего вследствие монопольного воздействия профсоюзов, тре​бующих: во-первых, повысить зарплату, зачастую без учета про​чих экономических условий. Во-вторых, ускорить замещение труда капиталом без учета прочих экономических условий, что вызы​вает относительное снижение спроса на рабочую силу; в-треть​их, предпринять меры, ограничивающие предложение труда в отрасли, охваченной профсоюзом  и т.д.
Зарплата включается в издержки производства и вызывает по​вышение товарных цен на выпускаемую продукцию, следствием которого может оказаться снижение спроса потребителей. По​вышение товарных цен также может вызвать снижение сбереже​ний и накоплений капитала. Но наиболее существенным и не​желательным последствием может оказаться рост безработицы,
29 Факторы производства и их рынки. Особенности спроса и предложения на факторы производства.

Рынки факторов производства являются особым видом рынков в системе рыночной экономике. В отличие от готовых товаров и услуг, где фирмы являются продавцами, а потребители товаров и услуг – покупателями, на рынках факторов производства фирмы являются покупателями рабочей силы, природных ресурсов, земли, капитала в его различных формах – денежного, производственного, ссудного или фиктивного капитала ( капитала, представленного в виде ценных бумаг ).

Рынки факторов производства бывают: рынок труда, рынок земли, рынок капитала.       

В отличии от спроса на обычные потребительские товары индивидуального назначения, т.е. продукты конечного потребления, спрос на факторы производства имеет свою специфику. Специфической чертой спроса на любые факторы производства являются то, что он имеет производный, вторичный характер по сравнению со спросом на конечные потребительские благи. Производный характер спроса на факторы производства объясняется тем, что потребность в них возникает лишь в том случае, если с их помощью могут быть произведены пользующиеся спросом конечные потребительские блага, т.е. товары или услуги обычного потребительского назначения. 

Спросом на любой фактор производства может возрастать или снижается спрос на потребительские товары, изготовленные с помощью данного фактора производства. Спрос на факторы производства предъявляют лишь предприниматели, т.е. та часть общества, которая способна организовать и осуществить выпуск продуктов и услуг, необходимых для конечного потребления. Рынки факторов производства сообщают предпринимателям информацию о ценах, технико-экономических характеристиках товаров, уровне издержек производства, объёмах предложения т.и. 

· Для организации производственного процесса требуются многие факторы: труд, земля, техника, сырьё, энергия. Все они  могут быть взаимодополняемыми и взаимозаменяемыми. Следовательно спрос на факторы производства – взаимозависимый процесс, где объём каждого привлекаемого  в процесс ресурса зависит от уровня цен не только на каждый из них, но и на все остальные сопряженные с ними ресурсы и факторы. Рынок дает информацию о движении цен на каждый из них. Эластичность спроса по каждому конкретному фактору производства может изменяться в зависимости от:

· уровня доходов фирмы и спроса на выпускаемую ею продукцию;

· возможностей взаимозамещения применяемых в производстве ресурсов и факторов;

· наличия рынков взаимозаменяемых и взаимодополняемых  факторов производства по приемлемых ценах;

· стремление к новациям и т.д.

На конкурентных рынках цены факторов производства формируются под влиянием как спроса, так и предложения. Предложения факторов производства – это то их количество, которое может быть представлено на рынках по существующим на данный момент ценам.

На рынках факторов производства спрос порождает предложение так же, как и на рынках обычных потребительских благ. Однако рынки факторов производства имеют существенные особенности. Здесь предложение зависит от специфики каждого конкретного фактора производства. В целом особенности предложения обусловлены редкостью, ограниченностью экономических ресурсов и прежде всего таких, как земля, труд, природные ископаемые ресурсы сырья и продукты их переработки. Эта относительность относительна. Если бы ресурсы не были бы ограничены, то они были бы бесплатными, а разнообразные потребности не были бы полностью удовлетворены. Отпала бы потребность в рынках, экономике. Предложение факторов производства испытывает на себе действия закона редкости, ограниченности ресурсов. В этом заключается важнейшая особенность всех рынков, и в частности рынка предложения любого фактора производства.

На рынках обнаруживается, что предложение каждого конкретного фактора производства имеет различную эластичность. Первопричиной здесь также выступает закон ограниченности, редкости ресурсов, хотя могут иметь место и воздействия других факторов.                    

30. Основные формы доходов (факторные доходы) от собственности на факторы производства.


Доходы – конечная цель действий каждого активного участника рыночной экономики, объективная и мощная стимул ее повседневной деятельности.


Принцип рыночной стратегии в сфере доходов можно сформулировать так: «Все не могут быть богатыми, но не кто не должен быть бедным».


Доход есть денежная оценка результатов деятельности физического (или юридического) лица как субъекта рыночной экономики. В экономической теории под «доходом» имеет в виду денежную сумму, регулярно и законно поступающее в непосредственное распоряжение рыночного субъекта. Взаимодействие спроса и предложения – объективные механизм образования доходов в рыночной экономике.


Все расходы на производство несут собственники факторов производства. Поэтому доходы первоначально сосредотачиваются в их руках, а поскольку собственник каждого фактора производства выполняет определенную функцию в рыночном производстве, то первичное формирование доходов получило название «функциональное распределение доходов».


«Функциональные» доходы, зависящие от соотношения спроса и предложения на данный фактор производства, представлены следующими видами:

· зарплата наемных работников в рыночном секторе;

· жалование служащих в государственном секторе;

· прибыль крупных предпринимателей и компаний;

· рента земельных собственников и землевладельцев;

· доходы мелких собственников (комбинации зарплаты, прибыли ренты, процент и дивиденды).

В современной рыночной экономике основная часть совокупного дохода общества выражена в «зарплате» и «жалование». 

Иной выглядит характеристика совокупного дохода, когда речь идет о фактическом распределении дохода по отдельным группам населения.

Оно уже не зависит от источника поступления дохода, объединяя, например, прибыль предпринимателя и пособие по безработице. Поскольку фактический размер дохода устанавливает объективную имущественную иерархию социальных групп, то в этом случае принято говорить о «вертикальным распределении дохода».

Между «функциональной» и «вертикальной» характеристиками совокупного дохода имеется существенное отличие. Функциональное распределение сводит совокупный доход к доходам только собственников факторов производства. Вертикальное же распределение есть результат перераспределительного вмешательства государства в сферу доходов, благодаря чему доходами располагают даже такие группы (например, нетрудоспособный и безработный), которые не могли бы их иметь, если бы общество удовлетворялось только функциональным распределением. 
Для измерения фактического распределения доходов используют «кривую Лоренса» и «коэффициент Джени», показывающая, какая доля совокупного дохода приходится на каждую группу населения, что позволяет судить об уровне экономического неравенства в данной стране.

«Кривая Лоренса» - метод графического изображения уровня концентраций явлений. Для расчета конкретного уровня неравенства распределении уровня доходов поступают следующим образом, площадь, образованную линиями равномерного и неравномерного распределения доходов (она на графике заштрихована), относят к площади треугольника OAB. Полученный результат и есть «коэффициент Джени».


[image: image1.wmf]0    

,    

5    

0    

0    

,    

5    

1    

1    

E    

A    

B    

X    

Y    


Кривая Лоренса

При коэффициенте, близком к нулю общество находится в состоянии абсолютной «уравниловки», а при коэффициенте равном единице, - ситуация «нищего большинства и сверх богатого меньшинства». Цивилизованная рыночная экономика исключает подобные крайности благодаря целенаправленному перераспределению доходов.

Экономическая статистика обнаружила, что распределение доходов, если оно выше определенного уровня, характеризуется значительной устойчивостью. Эта зависимость между величиной дохода и числом получающих его лиц получило название «закона Парето». Он означает, что если распределение низких доходов подвержено резким и подчас непредсказуемым колебаниям, то предостережение более высокого уровня оно приобретает стабильность. Закон подтверждает, что социальная стабильность, есть следствие высокого уровня благосостояния населения.

31. Труд как фактор производства и его рынок. Спрос на труд и предложение.

Рынок представляет собой пространство, на котором взаимодействуют продавцы и покупатели, в результате чего для каждого стандартного товара (или услуги), устанавливается равновесная цена и равновесный объем предложения. Данное понятие рынка должно быть скорректировано, если речь  идет о таком специфическом товаре как труд. Это связано с тем, что носитель труда (работник) представляет собой уникальную человеческую личность, которая обладает не только определенной способностью к труду, но и целым спектром других качеств: мотивами трудового поведения, жизненным опытом, психофизиологическими особенностями. В этой связи понятие «рынок труда» носит в какой-то степени абстрактный характер.

Необходимо отметить, что труд имеет не только экономическую ценность (важнейший производственный фактор, при помощи которого производится продукция определенного количества и качества), но и социальную, так как является источником дохода, определяет социальный статус человека в обществе. Несмотря на «гуманистическую» специфику рынка труда, в экономической теории абстрагируются от этих характеристик и определяют данный вид рынка как пространство, где цена и количество труда определяются взаимодействием спроса и предложения.

Спрос на труд, как на всякий ресурс, является производной, то есть зависит от спроса на продукцию, которая производится с помощью данного вида труда. В свою очередь фирма определяя количество работников, которое необходимо нанять, должна учитывать «цену труда», то есть заработную плату, а цена труда зависит от его предельной производительности. Она вычисляется по формуле:
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где
MPL – предельная производительность труда;


ΔQ – прирост продукции, вызванный дополнительной единицей труда;

ΔS – дополнительная единица труда.

Однако фирму интересует не только величина дополнительной продукции, выпущенная в результате наема нового работника, но и то, какой доход она получить от продажи продукции, созданный добавочной единицей труда. Определить это можно по формуле предельного дохода от продукта труда (MRPL):
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где
MRPL – предельный доход от продукции труда;


ΔR – прирост дохода, вызванной дополнительной единицей труда.


Практика показывает: при неизменной величине других факторов производство дополнительного увеличения численности работников приводит к тому, что MRPL сначала расчет (это увеличивает доход фирмы), а затем начинает снижаться( – это уменьшает доход фирмы), то есть с увеличением численности персонала и при неизменном оборудовании доля капитала приходящаяся на каждого работника, начинает снижаться, что приводит сначала к уменьшению прироста продукции, затем к стабилизации ее объема и, наконец, к абсолютному уменьшению.


В этой связи фирме важно определить, какова должна быть оптимальная численность занятных, которая обеспечивала максимальную прибыль предприятию. В экономической теории эта зависимость называется «прибыль – максимизирующая занятность» и определяется по формуле:
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где
W – ставка заработной платы.


Графически это можно изобразить следующим образом
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Отсюда видно, что ставки заработной платы соответствует численность работников, равное L1; снижение заработной платы W1 до W2 даст возможность фирме привлечь уже L2 работников. Таким образом, используя правило «прибыль максимизирующая занятость», предприятие может определить оптимальную численность персонала.

32 Рынок ценных бумаг и денежный рынок. Предложение денег и спрос на деньги.

На рынке ценных бумаг обращаются средне- и долгосрочные ценные бумаги. Под ценной бумагой понимается продаваемый и покупаемый финансовый документ, дающий право его владельцу на получение в будущем денежной наличности. К ценным бумагам относятся вексель, чек, акция, облигация, депозитный сертификат, казначейское обязательство или другие аналогичные документы.

Существуют различные виды ценных бумаг.

1. Ценные бумаги с фиксированным доходом ( долговое обязательство )     представлены облигациями, депозитными сертификатами, векселями. 

Облигации – долговые обязательства корпорации, выпускаемые обычно большими партиями. Депозитный сертификат – финансовый документ, выпускаемый кредитными учреждениями. Вексель – необеспеченное обещание корпорации – должника выплатить в назначенный срок долг и процент по нему. Государственные ценные бумаги – это долговые обязательства правительства.

2. ценные бумаги с нефиксированным доходом. Это прежде всего акции, т.е. ценные бумаги, удостоверяющие владение паем в капитале акционерного общества и дающие право на получение части прибыли в виде дивиденда.

3. Смешанные формы. Здесь надо назвать конверсионные долговые обязательства и опционные займы, которые обладают известными сходством с промышленными облигациями и представляют собой переходную к акциям форму ценной бумаги с фиксированным доходом.

Деньги – это особый товар, служащий всеобщим эквивалентом. 

Равно​весие на денежном рынке является подвижным, т.е. оно посто​янно меняется под воздействием ряда факторов. 

При увеличении предложения денег возникает их кратко​временный избыток. Люди стремятся уменьшить количество своих денежных запасов путем по​купки других финансовых активов (например, облига​ций). Спрос на них растет, це​ны соответственно увеличиваются процентная ставка или альтернативная стоимость хра​нения не приносящих процен​тов денег падает. Поскольку ликвидность становится менее дорогой, население и фирмы постепенно увеличивают коли​чество наличности и чековых вкладов, которые они готовы держать на руках, и восстанавливается равновесие на денежном рынке при большем предложении денег и меньшем проценте.
При уменьшении предложения денег равновесие на денеж​ном рынке восстанавливается при меньшем, чем первоначаль​ное, количестве денег в обращении и большей, чем первона​чальная  ставке процента.

        Пусть спрос на деньги возрос вследствие роста но​минального ВНП, т.е. насе​ление и фирмы предпочита​ют держать свои активы в денежной форме. Но при неизменном  предложении  денег равновесие  может установиться.
Спрос на деньги как средство сохранения стоимости зависит от величины номинальной ставки процента (обратно пропорци​онально), поскольку, как подчеркивалось ранее, при владении деньгами в форме наличности и чековых вкладов, не принося​щих владельцу процентов, возникают определенные вмененные (альтернативные) издержки по сравнению с использованием сбе​режений в виде ценных бумаг.

Спрос на деньги формируется из: 1) спроса на деньги как средство обращения (иначе, де​ловой, операционный или спрос на деньги для совершения сделок) и 2) спроса на деньги как средство сохранения стоимости (иначе, спрос на деньги как на активы, спрос на за​пасную стоимость или спекулятивный спрос).

Вместе с тем спрос на денежном рынке отличается от привыч​ного тем, что фактически это спрос на капитал в денежной форме. Сумма необходимых денег — это денежный капитал, который лю​ди желают иметь в определенный период времени при специфиче​ских условиях. 
 Следовательно, спрос на деньги зависит от того, насколько ценится на данный момент свойство ликвидности.

Распределение финансовых активов, например, на наличные деньги и облигации, зависит от величины ставки процента: чем она выше, тем ниже курс ценных бумаг и выше спрос на них, тем ниже спрос на наличные деньги (ниже спекулятивный спрос).
Итак, общий спрос на деньги зависит от номинальной ставки процента и объема номинального ВНП.
   В любом случае проводником денежно-кредитной политики государства выступает центральный банк в соответствии с присущими ему функциями, а объектами политики являются спрос и предложение на  денежном рынке.
Денежный рынок является частью финансового рынка и отражает спрос и предложение денег а также формирование равновесной «цены»  денег.Под предложением денег  понимается об​щее количество денег, находящихся в обращении. Реально предложение денег зависит от целей, которые ста​вятся перед денежно-кредитной системой страны:
Если целью денежно-кредитной политики является поддержание на неизменном уровне количества денег в обращении.

33. Потребительские товары и их рынки. Спрос на потребительские товары и их предложение.
     Потребитель и фирма являются главными агентами рыночных отношений. Они формируют спрос, и предложение на рынке взаимодействуют в процессе установления равновесной цены. При этом современная экономическая теория исходит из того, что потребитель – «высшая и последняя инстанция» рыночной экономики, поскольку только он в конечном счете оценивает результаты труда производителя, «голосуя» своими рублями «за» или «против» выпущенных товаров. Решения отдельных потребителей лежат в основе рыночного спроса.

     Каждый потребитель вынужден решать для себя три вопроса:

1) Что купить? 2) Сколько стоит? 3)Хватит ли денег на покупку? Чтобы ответить на первый вопрос, нам необходимо выяснить полезность блага для потребителя. Чтобы ответить на второй вопрос – исследовать цену. Чтобы решить третий – определить доход потребителя. Эти три проблемы – полезность, цена, доход – составляют содержание теории потребителя. Все они взаимосвязаны. Очевидно, что существует некоторая связь между спросом, полезностью товара и его ценой. На первый взгляд может показаться, что более полезное благо должно иметь и более высокую цену, однако это далеко не так. Возьмем, например, воду, полезность которой для всего живого, в том числе и для человека, не полежит сомнению, но цена воды часто приближается к нулю. С другой стороны, мы наблюдаем, что бриллианты, которые значительно менее полезны для жизни человека, имеют довольно высокие цены.

     Теория потребителя исследует основные принципы потребительского выбора (поведения), в основе которых лежат такие понятия, как полезность блага, его цена, доход потребителя.

     Полезность – синоним таких понятий, как благосостояние, экономическое благосостояние, удовольствие и даже счастье. Экономисты рассматривают не полезность благ вообще, например воды или бриллиантов, а полезность определенного количества того или иного блага. Поскольку потребитель нуждается не в благе вообще, а в определенном его количестве, то потребность в нем удовлетворяется в соответствии с законом насыщения потребителей.

     Первый закон Госсена (закон убывающей предельной полезности) гласит, что при последовательном потреблении единиц какого-то блага их полезности падает. 

      Цена блага определяется не общей, а предельной его полезностью для потребителя. Максимум полезности от потребления заданного набора благ потребитель получит при условии равенства предельных полезностей всех потребленных благ. Это принцип вошел в науку как второй закон Госсена.

     Для моделирования потребительского поведения, то есть спроса отдельного потребителя, используются такие инструменты, как кривые безразличия и бюджетное ограничение.

     Кривая безразличия – это множество точек, каждая их которых представляет собой такой набор из двух товаров, что потребителю безразлично, какой из этих наборов выбрать – они имеют одинаковую полезность, то есть равноценны. Кривая безразличия обычно выпукла к началу координат.

     Для изображения множества доступных потребителю товарных наборов используется бюджетная линия (линия цен или линия расходов). Смысл бюджетного ограничения состоит в том, что доход потребителя равен сумме расходов на покупку товаров Х и У.

     Оптимум потребителя (максимум благосостояния при данном ограничении) достигается в точке касания бюджетной линии к кривой безразличия.
34. Предпринимательство. Прибыль, как факторный доход от предпринимательства.            Развитие предпринимательства в РБ.
     При рыночной экономики хозяйственная деятельность принимает характер предпринимательской деятельности (бизнеса). Она состоит в организации и соединении факторов производства для создания товаров и услуг, удовлетворяющих общественные потребности и материальные интересы предпринимателя в получении прибыли.

     Предпринимательство как фактор производства. В своей деятельности предприниматель обычно выполняет три основные функции. Во-первых, факторную, состоящую в мобилизации денежных накоплений, средств производства, работников и других факторов, необходимых для предпринимательской деятельности. Во-вторых, организаторскую, которая состоит в соединении и комбинировании факторов производства, чтобы обеспечить достижение поставленной цели. В-третьих, творческую, связанную с новаторством, инициативой, предприимчивостью и риском, роль, которых в условиях НТР и усиления конкуренции выросла.

     Многообразие форм предпринимательской деятельности, которая свойственна современной рыночной экономике, содействует развитию, как государственного, так и частного сектора. При этом высокие результаты предпринимательской деятельности зависят не только от форм собственности и хозяйствования, но и качества управления, организации труда и производства, эффективности использования факторов производства.

    Многообразная деятельность предпринимателя отличается от деятельности менеджера. Он является самостоятельным субъектом рынка, который действует на свой страх и риск, под свою имущественную и другую ответственность. Главное, чем отличается предприниматель от других субъектов экономики,- это предпринимательский доход (прибыль предпринимателя), который меньше, чем валовая и чистая прибыль. Свой личный предпринимательский доход (прибыль) за свои услуги, творчество и риск предприниматель, являющийся собственником факторов производства, получает из чистой прибыли фирмы. Свою прибыль предприниматель должен получать после того, как из валовой прибыли будут сделаны внешние отчисления: налоги, проценты за кредит, арендная плата, отчисление в благотворительные фонды и др., а из оставшейся чистой прибыли будут выделены средства на внутренние потребности фирмы. Данная последовательность распределения валовой и чистой прибыли необходима, чтобы фирма выполнила свои обязательства перед государством, наемными работниками и предпринимателем, обеспечила накопление и индивидуальное расширенное производство.
Развитие  предпринимательства в Республике Башкортостан       Современный российский малый бизнес формируется юридическими лицами (малыми предприятиями и крестьянскими (фермерскими) хозяйствами) и индивидуальными предпринимателями.                                                                                                      Отраслевая структура малых предприятий.
В промышленности в 2002 году действовало 1,7 тыс. предприятий малого бизнеса. Наибольшее развитие малое предпринимательство получило в таких отраслях, как машиностроение и металлообработка, пищевая, легкая, лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность. На эти отрасли приходится 70% действующих промышленных малых предприятий.
В 2002 году общая численность работников, занятых в малом бизнесе (с учетом индивидуальных предпринимателей), увеличилась против 2001 года на 19%. Каждый восьмой из числа экономически активного населения республики занят в сфере малого бизнеса.                                                                                                                                                   Одной из особенностей малого бизнеса в России является широкое распространение вторичной занятости, что подчеркивает социальную направленность малого предпринимательства, представляющую дополнительные источники доходов для населения, наряду с основным местом работы. Особенно высока доля вторичной занятости на предприятиях связи, жилищно-коммунального хозяйства, народного образования, науки и научного обслуживания.
За 2002 год субъектами малого предпринимательства Республики Башкортостан произведено продукции (работ, услуг) на сумму 17,6 млрд. руб., что превысило показатель объема произведенной продукции (работ, услуг) за предыдущий год на 17,3%.
Заметно увеличился вклад субъектов малого предпринимательства в экономику республики. Доля малого бизнеса в валовом региональном продукте республики возросла с 7,8% в 2001 году до 8,8% в 2002 году.
      Важное место в деятельности субъектов малого предпринимательства занимает решение проблемы инвестиций, наращивания производственного потенциала. Наибольший удельный вес инвестиций в основной капитал, включающих затраты на новое строительство, расширение, реконструкцию, техническое перевооружение объектов, приобретение машин, оборудования, инвентаря и пр., приходится в 2002 году на предприятия таких отраслей экономики как связь, строительство, промышленность.
 Приложение: сравнительная таблица уровня развития  предпринимательства в Республике Башкортостан в 2001-2002 годах. 
	Показатели
	2001 год
	2002 год
	Темп роста (%)

	Число субъектов малого предпринимательства, единиц
	97 119
	111 000
	114

	В том числе:
	
	
	

	число малых предприятий, единиц
	14 304
	15837
	111

	число крестьянских (фермерских) хозяйств, единиц
	4 018
	5150
	128

	число предпринимателей без образования юридического лица, человек
	78 797
	90 000
	114

	Объем продукции (работ, услуг), произведенной субъектами малого предпринимательства, млрд. Рублей
	15,0
	17,6
	117,3

	Доля малого бизнеса в ВРП, %
	7,8
	8,8
	Х


35. Капитал, как фактор производства. Процент, как доход на капитал.     

     Понятие факторов производства. Процесс производства материальных благ и услуг предполагает функционирование совокупности различных факторов. Среди них согласно современной экономической теории обычно выделяются 4 основные группы: земля, труд, капитал, предпринимательская деятельность, которые непосредственно воздействуют на производство и экономический рост. 

     Капитал в своей материально-вещественной форме выступает в виде производственных основных фондов, используемых для производства товаров и услуг, играет решающую роль в интенсификации производства и повышении его экономической эффективности.

     Рынок капитала – это составная часть общего рынка факторов производства. Существует несколько точек зрения на само содержание категории «капитал». Часто считают, что капитал- это деньги, поскольку они являются универсальным товаром, который можно использовать для выплаты заработной платы и расчетов с поставщиком, инвестирования в развитии производства.

     Другие экономисты считают, что капитал – это время, ибо для получения дохода нужен период времени. Причем доход является своего рода вознаграждением за отказ от удовлетворения текущих потребностей ради их удовлетворения в будущем. 

      Широко распространено также мнение, что капитал – средства производства, которые  можно использовать для производства других товаров.

     Есть экономисты, считающие, что капитал- источник процента. Они исходят из того, что капитал может приносить его собственнику процент или другой доход. При этом к сущности капитала подходят односторонне, сужают его до ссудного товара- капитала, приносящего процент, не раскрывается и роль капитала как источника процента.

     Каждое из данных понятий капитала, выделяя ту или иную его сторону, не раскрывает его сущности во всем многообразии. 

      В качестве материально-вещественной основы рыночных отношений предприятий выступает промышленный капитал, который существует в нескольких основных функциональных формах: денежной, производительной и товарной. Положение фирмы на рынке во многом определяется эффективностью использования основного капитала, показателем которой является капиталоотдача КО. Ее можно выразить следующей формулой:                                  

                                          КО =  ЧП / ОК,

где КО – коэффициент капиталоотдачи; ЧП – величина чистой продукции фирмы; 

ОК – величина ее основного капитала.

     Чем выше капиталоотдача, тем меньше средств затрачивает предприятие на возмещение основного капитала и производство данного количества продукции. Рост капиталоотдачи достигается как экстенсивным путем, основанном на увеличении времени использования средств труда, так и интенсивным путем, основанным на повышении производительности труда, которая должна расти быстрее, чем капиталовооруженность труда.

     Рынок капитала органически связан с кругооборотом и оборотом капитала, который включает три основные сферы: а) физический и моральный износ;  б) амортизацию;  

в) возмещение в натуральной форме. Отдача от инвестиционных средств на покупку факторов производства будет тем больше, чем ниже существующая ставка процента. Для определения направления инвестиций, исходя из расчета возможного  будущего дохода, используется метод дисконтирования. Для этого выясняется, по какой цене следует купить фактор производства, чтобы его использование позволило получить больший доход, чем денежная сумма  не проценты в банке.
36. Фирма и её роль в национальной экономике. Бизнес-план – основа создания и деятельности фирмы.

Фирма – это самостоятельный объект предпринимательства, имеющий права юридического лица, которое в качестве собственника или титульного владельца распоряжается имуществом и доходами.

Фирма - коммерческая организация, приобретающая факторы производства с целью создания и продажи благ и получение на этой основе прибыли. 

Жизнь любого человека в мире рыночной экономики связана с постоянным взаимодействием с разнообразными фирмами. Фирмы нанимают людей на работу, производят товары и услуги. Наконец, результаты деятельности фирм сказываются на природной среде, в которой мы живем. 

Фирма- это организация, производящая блага для продажи. Точнее говоря, фирма-огранизация, обладает следующими признаками:

1) Она создана для производства товаров или услуг;

2) Она покупает или арендует факторы производства благ;

3) Свои товары или услуги она продает индивидуальным покупателям, другим фирмам или иным организациям;

4) Ее владельцы хотят получать доход от продажи товаров или услуг в форме прибыли.

Если хозяйственная организация отвечает  всем этим признакам, то, чем бы она ни занималась - производством самолетов, строительством домов или продажей цветов, -  перед нами фирма. 

С точки зрения покупателя, фирмы нужны для того, чтобы поставить на рынок пользующиеся спросом блага, т.е. фирма, которая производит то, на что нет спроса, с точки зрения покупателя, просто бессмысленна. Впрочем, невозможность сбыть товар и получить доход неизбежно делает деятельность такой фирмы бессмысленной и для ее владельцев.

С точки зрения предпринимателя, фирма создается для того, чтобы приносить ему доход в форме прибыли и другие выгоды. Но добиться успеха на рынке фирм не всем предпринимателем удается. Большинство предпринимательских начинаний (около 80%) оканчиваются неудачей, и люди не только становятся богаче, но и теряют  почти все свои сбережения, вложенные в создание фирмы.

Успех приходит к тем, кто не только хочет быть предпринимателем, но и обладает предпринимательским талантом. Этот талант заключается прежде всего в умении успешно решать задачи, которые встают перед любой фирмой: 

1) Какие товары или услуги производить;

2) В каком объеме производить;

3) Какую технологию использовать для производства;

4) Какие факторы производства (ресурсы ) приобретать для производства и в каком объеме;

5) Как лучше организовать работу персонала и производственный процесс;

6) Как оплачивать труд персонала, чтобы люди работали наиболее производительно;

7) Как продвигать свои товары на рынок;

8) По какой цене предлагать товары к продаже  

Если владелец фирмы или нанятые им управляющие решают эти задачи успешно, то фирма получает выручку от  продаж, достаточно не только для покрытия  всех  своих затрат, но и для получения  ее владельцам  прибыли. 

С точки зрения  экономиста, фирмы возникают потому, что они, соединяя факторы производства решают задачи производства более рационально. Чем отдельный человек.

Кроме того производство некоторых благ вообще осуществимо только с помощью фирм, которые способны построить и эксплуатировать крупные предприятия. Без фирм  невозможно представить организацию производства такой сложной продукции, как самолеты, корабли, автомобили.

Фирма, как имущественный компонент, включает:

1. недвижимое имущество;

2. фирменный товарный знак;

3. права на интеллектуальную собственность;

4. оборотные средства;

5. обязательства (дебиторская и кредиторская задолженность).

Перечисленные элементы имущества представляют собой активы фирмы. Источниками, за счет которых формируются активы, могут быть собственные средства (учредительный фонд и прибыль) и заемные средства (кредиты банков, других предприятий и т.п.). Состояния имущества фирмы отражается в балансе, который имеет форму двусторонней таблицы. В активе баланса отражаются виды имущества, в пассиве – источники.

Активы бывают:
1) внеоборотные 

2) оборотные 

Можно различать фирмы по следующим классификационным признакам:

1) по масштабам деятельности

· крупные

· средние

· малые (Существует специальная законодательно оговоренная численность работников в различных областях деятельности, которая дает право на льготы для малых предприятий)

2) по форме собственности

· государственные 

· муниципальные

· частные

3) по форме деятельности

· индивидуальные 

· коллективные

4) по виду деятельности

· по отраслям национальной экономики (туристические, железнодорожные, медицинские и т.п.)

5) по принадлежности стране

· национальные 

· транснациональные

· совместные

6) по функциональной принадлежности

· коммерческие (целью деятельности является получение прибыли)

· некоммерческие (целью деятельности является решение других задач, например пенсионный фонд)

7) по организационно-правовым формам

· товарищества

· общества

предприятия

Экономические функции фирмы:

1. Определение и удовлетворение нужд потребителя.

 Первая и важнейшая функция  фирмы, определить, что нужно производить, т.е. понять, чего хочет потребитель и что сможет оплатить. Те фирмы, которые производят предметы первой необходимости, находятся в лучшем положении: спрос на их продукцию будет всегда. Компании, занятые в производстве предметов роскоши, престижных товаров, зависят от колебаний моды и вкусов людей.

В центре фирмы - всегда  предприниматель. Предприниматель- это человек который не боится  нововведений и обладает даром предвидеть, сможет ли тот или иной новый продукт, новая технология или новый материал иметь успех на рынке товаров. 

2. Организация производства.

Вторая  важнейшая функция фирмы. Это, пожалуй, наиболее трудоемкая и сложная функция. От того, насколько эффективно работает компания, во многом зависит, добьется ли она успеха или нет. Ее эффективность, например,  зависит от того, какой набор производственных факторов – труда, земли и капитала -  она привлекает, чтобы произвести необходимый объем продукции.

3. Распределение дохода.

  В ходе постоянного кругооборота экономической жизни фирма распределяет получаемый доход. Деньги, вырученные, скажем, от продажи зерна, идут на оплату труда занятых на ферме рабочих, на оплату удобрений, тракторов и т.д. Если  фермеры испытывают трудности, это немедленно сказывается и на их «смежниках»

Фирмы не только решают что производить и как, они также фактически  принимают решения о распределении покупательной силы в обществе. Это их третья  функция.

 Важно учесть, что, когда мы говорим для кого, то не имеем в виду, что фирма определяет, кто будет покупать ее продукцию. Решает сам потребитель на основе своего суверенного права. От фирмы зависит другое. 

Она должна решить, сколько будет уплачено поставщики сырья и оборудования, а это, соответственно, определяет и то, насколько возрастет их покупательная способность. От фирмы зависят и решения: какую заработную плату выплачивать своим рабочим, что определяет и платежеспособный спрос населения в целом. В рыночной экономике ответ на вопрос « для кого производят товары?» в конечном итоге зависит от того какие группы населения платежеспособны.  

4. Инвестиции в реальный капитал.

Четвертый функцией фирмы является увеличение  основных фондов или реального капитала экономики - зданий, сооружений, машин, оборудования, инструментов, т.е. всего того, с чьей помощью производятся товары и услуги. Инвестиции в реальный капитал - важная экономическая функция, потому что она делает возможным расширение и модернизацию производства. 

Бизнес-план – стандартный документ, в котором содержится ответ на вопрос о целесообразности создания нового бизнеса. Большинство разделов бизнес-плана носят описательный характер.

Табличные формы в бизнес-плане необходимы для подтверждения планов на несколько периодов, которые последуют после начала нового бизнеса. Для обоснованности планов в таблицах представляют ретроспективные данные о предыдущих планах. В теории считается, что для крупных предприятий бизнес-план должен быть составлен на 2-3 года.

В условиях неопределенности российской экономики можно считать возможным и достаточным горизонт планирования 1 год (2-й год справочно).

Технология составления бизнес-плана определяется содержанием входящих в него разделов:
1. Резюме (краткая идея нового бизнеса)

2. Виды продукции и услуг, источники получения дохода, формирование выручки за реализованную продукцию, схема или принципиальный чертеж предполагаемой продукции и т.д.

3. Конкуренция (описываются основные конкуренты и конкурентные преимущества организуемой фирмы по сравнению с действующими)

4. План маркетинга (включает описание тарифной и целевой политики, методы формирования цен конкурентов, описание способов распространения товара, его продажа, стимулирование продаж – собственная торговая сеть, посредники, агенты; здесь также отражаются вопросы рекламы, стимулирование сбыта, скидки)

5. План производства (включает описание технологии организуемого производства, характеристику оборудования, которое должно быть закуплено, описание исходного материала и сырья, если они требуются, возможных поставщиков, желательно в нескольких вариантах для одного материала)

6. Организационный план (включает схему управления организуемым предприятием с наименованием его отделов, перечнем требуемых специалистов, указанием их оплаты и условиями найма – постоянна работа, по договору, агенты, почасовая работа)

7. Правовое обеспечение (обосновывается организационно-правовая форма ведения бизнеса, указываются основные учредители и распределение их участия в решении спорных вопросов и в прибыли от планируемого бизнеса; приводится перечень рецензий, которые должны быть получены, имеются у учредителей; описываются вопросы защиты авторских прав и интеллектуальной собственности)

8. Страхование

37. Издержки производства, их сущность и структура. Закон «Затрата-выпуск».

Главный мотив деятельности любой фирмы в рыночных условиях – максимилизация прибыли. Реальные возможности реализации этой стратегической цели во всех случаях ограничены издержками производства и спросом на выпускаемую фирмой продукцию. В конкретных случаях (завоевание места на рынке, конкурентная борьба и т.п. ) фирма может идти на временное снижение прибыли и даже убытки. Но длительное время существовать без прибыли фирма не может, ибо она не выстоит в конкурентной борьбе. Поскольку издержки – это основной ограничитель прибыли и одновременно главный фактор, влияющий на объем предложения, то принятие решений руководством фирмы невозможно без анализа уже имеющихся издержек производства и их величины на перспективу. Это относится к выпуску уже освоенной продукции к переходу на новые изделия .

Издержки — это денежное выражение затрат производственных факторов, необходимых для осуществления предприятием своей производственной и реализационной деятельности.

Сущность и состав издержек производства.

Каждая фирма в своей стратегии ориентируются на получение максимальной прибыли . Как же этого достичь ?

Общий принцип выбора следующий: фирма должна использовать такой процесс производства, который при одном и том же уровне выпуска продукции позволял бы применять наименьшее количество вводимых факторов производства, т.е. был бы самым эффективным. Поэтому фирма должна использовать такой производственный процесс, при котором один и тот же объем готовой продукции обеспечивается с наименьшими затратами на вводимые факторы производства.

Затраты на приобретение вводимых факторов производства или экономических ресурсов, называются издержками производства. Значит, наиболее экономически эффективным методом производства, какого – либо товара считывается такой, при котором происходит минимизация издержек производства.

Для оценки деятельности фирмы определяющее значение имеет категория вмененных издержек. «Затраты на использование какого – то ресурса, измеренные с точки зрения выгоды, которая «упущена» из – за не использования этого ресурса наилучшим альтернативным путем, называется вмененными издержками (издержками упущенных возможностей или альтернативными издержками)».

Чтобы исчислить вмененные издержки фирмы, необходимо для каждого вводимого фактора производства оценить в денежной форме ту выгоду, которую фирма упустила, используя ресурс данным, а не наилучшим альтернативным путем. 

Максимализация прибыли и минимизация расходов на организацию производства определяют поведение менеджера и являются главным действующим мотивом экономической деятельности фирмы или отдельного предпринимателя. 

Издержки производства формируют нижнюю границу цены. Для обеспечения рациональной ценовой политики, необходимо сопоставлять структуру издержек с планируемыми объемами производства и рассчитывать краткосрочные средние издержки (на единицу продукции). При увеличении выпуска продукции  издержки единицы вначале снижаются до достижения определенного объема производства. Однако если наращивать производство и дальше, то возникают дополнительные затраты из–за перегрузки оборудования, дополнительного ремонта, нарушений производственного ритма, простоев и т.д., а поэтому, чтобы избежать убытков от увеличения издержек производства существует система управления издержками производства действующая на предприятиях как в зарубежной так и в отечественной практике в системе рыночной экономике.

Структура.

Главным показателем, характеризующим степень экономической эффективности деятельности фирмы, является соотношение «затраты – выпуск».

Производство продукции, как и любого товара, требует затрат экономических ресурсов, которые имеют определенные цены.

Количество потребляемых ресурсов и их рыночная стоимость составляют издержки производства (затраты).

Ресурсы, используемые в производстве ограничены. Предприятие, определяя свою возможность производить товары, старается выбрать наиболее эффективную комбинацию ресурсов, обеспечивающую наименьшую величину денежных затрат.

Затраты на производственные товары называются экономическими издержками производства.

Различают внешние и внутренние издержки производства.

Внешними издержками называется плата за ресурсы поставщикам, не принадлежащим к собственникам фирмы.

Внутренние издержки – это издержки на собственные, неоплачиваемые ресурсы.

К ним относятся: амортизация на восстановление основных средств, оплата труда владельцев фирмы и т.д.

«Общие издержки производства – это сумма всех издержек внешних и внутренних, необходимых для того, чтобы привлечь и удерживать ресурсы в пределах, обеспечивающих экономически обоснованное функционирование фирмы».

Издержки производства имеют сложную структуру, которая определяет характер и условия использования в процессе производства.

Различают постоянные и переменные издержки производства.

Постоянными называются издержки, величина которых не изменяется в зависимости от объема производства. К ним относятся затраты на приобретение, содержание и поддержание земли, зданий и сооружений, оборудования. Переменные – это издержки, величина которых зависит от объемов производства. Величина переменных издержек изменяется с объема производства, возрастая или уменьшаясь вместе с этим объемом. 

К переменным издержкам относятся затраты на приобретение сырья, оплату труда, транспорта, тепловых и энергетических ресурсов и т.д.

Общими издержками называется сумма постоянных и переменных издержек.

Для анализа и управления состоянием фирмы большое значение имеют также средние и удельные издержки, а также предельные издержки производства.

Средними и удельными издержками называются издержки на производство единицы готовой продукции. Различают средние общие, средние постоянные и средние переменные издержки.

Предельными издержками называют дополнительные издержки, связанные с производством еще одной (дополнительной) единицы продукции.

«Сумма постоянных и переменных издержек, а также величина удельных и предельных издержек составляют технологический набор издержек производства, определяемый уровнем технологии и организации производства и уравнением рыночных цен на ресурсы или факторы производства.»

Анализ динамики предельных издержек производства позволяет руководству предприятия определить объем производства, приносящий наибольшую прибыль и границу выгодного объема производства.

Изменение предельных издержек имеет свои границы.

Предприятие интересует не прибыль на единицу продукции, а максимум общей прибыли, которая зависит от величины издержек производства и объема реализуемой продукции. 

Из всего сказанного можно сделать выводы :

1. Величина издержек производства зависит от цены ресурсов, рациональности их комбинаций и количества применяемых ресурсов. Она является функцией технологии и организации производства.

2. Экономическая эффективность производства зависит от соотношения «затраты (издержки производства) – выпуск (доход фирмы)». Это соотношение определяет размер прибыли, используемой фирмой для дальнейшего развития производства.

3. Уменьшение величины издержек производства при увеличении объема производства до определенного предела и соответствующее изменение величины прибыли – объективно действующий экономический закон.

38 Трудовые отношения на предприятии. Современные формы мотивации труда работника.

Важный элемент рынка труда – кадровая работа на фирме. Всю деятельность по управлению персоналом компании осуществ​ляет специальная кадроваяслужба. Она состоит из нескольких отделов: трудовых отношений, занятости, управления персоналом, заработной платы, условий труда и борьбы с травматизмом, обучения кадров, учета и делопроизводства. Кадровая служба, особенно в круп​ных корпорациях, реализует целый ряд программ, направленных на непрерывную подготовку и переподготовку различных категорий ра​бочей силы, на разработку и реализацию всего комплекса мер по мотивации персонала.

Масштабы и методы найма рабочей силы в компании определяются двумя основными обстоятельст​вами: факторами как внутреннего характера — стратегией развития фирмы и результатами ее деятельности, состоянием внутреннего рынка труда, возможностями подготовки кадров, так и положением на национальном рынке рабочей силы.
Основными особенностями развития системы оплаты труда в последнее десятилетие стали повышение роли повременной заработной платы, широкое распространение поощрительных форм оплаты труда, внедрение гибких форм вознаграждения.

Возрастающее значение приобретает использование метода оцен​ки заслуг, т.е. комплексной оценки результатов труда и личностных характеристик работника, которая учитывает, наряду с выработкой, качество продукции, использование рабочего времени, инициатив​ность, отношение к труду. Традиционно этот метод применяется в организации заработной платы инженерно-технических и руководя​щих работников. В настоящее время 50% американских компаний используют этот метод и для оценки труда рабочих.
Среди важнейших принципов, характеризующих современную практику мотивации труда, можно назвать следующие: обогащение содержания труда, стремление сделать его более содержательным и интересным, оптимальное вовлечение работников во все этапы про​изводственного процесса — планирование, процесс труда, контроль за качеством, создание широких возможностей для повышения ква​лификации и служебного роста, расширение производственной авто​номии работников, участие работников в акционерной собственности компаний и другие формы участия в прибылях, использование наря​ду с тарифными ставками системы дополнительных доходов и внут​рифирменного социального страхования, укрепление социальных взаимосвязей в производственных коллективах.
В целом можно утверждать, что во многих западных компаниях идет процесс перехода от жесткой модели управления трудом, моде​ли контроля, основанной на концепции Тэйлора, к модели соучастия, основанной на современных концепциях мотивации — качества тру​довой жизни, обогащения и гуманизации труда.
39. Доход, его основные формы и использование в рыночной экономике. Неравенство в доходах семьи и бедность. Инфляция в России: её причины и последствия.

В экономической науке понятие «доход» включает все денежные поступления конкретного человека или домохозяйства за определенный промежуток времени (месяц, год). Доход отдельного домохозяйства, как правило, подразделяют на три группы:

1) доход, получаемый владельцем фактора производства – труда;

2) доход, получаемый за счет использования иных факторов производства (капитала, земли, предпринимательских способностей);

3) трансфертные платежи.

     Следует отличать доход от богатства. Оно представляет собой стоимость всех средств, принадлежащих домохозяйству в конкретный момент времени. Богатство состоит из материальных объектов: дома, земля, автомобили, мебель, книги и т.д.; а также финансовых средств: наличные деньги, сберегательные счета в банках, облигации, акции. Под залог богатства можно получить кредиты в банке. Богатство служит источником дохода.

Домохозяйства, предоставляя в распоряжение фирм экономические ресурсы, получают вознаграждение в виде зарплаты, прибыли, процента и ренты. Эти четыре составляющие образуют в сумме доход домохозяйств. 

    Один из источников социальной напряженности в любой стране - разница в уровнях благосостояния граждан, уровне их богатства. Уровень богатства определяется двумя факторами:

  1) величиной имущества всех видов, находящегося в собственности отдельных граждан;  
    2) величиной текущих доходов граждан.

   Люди получают доходы в результате того, что либо создают собственный бизнес (становятся предпринимателями), либо предоставляют находящиеся в их собственности факторы производства (свой труд, капитал или землю) в пользование другим людям или фирмам. А те используют эту собственность для производства нужных людям благ. В таком механизме формирования доходов изначально заложена возможность их неравенства. Причиной тому:
    1) разная ценность принадлежащих людям факторов производства (капитал в форме компьютера, в принципе, способен принести больший доход, чем в форме лопаты); 
    2) разная успешность использования факторов производства (например, работник в фирме, производящей дефицитный товар, может получать более высокий заработок, чем его коллега той же квалификации, работающий в фирме, товары которой продаются с трудом);
    3) разный объем принадлежащих людям факторов производства (владелец двух нефтяных скважин получает при прочих равных условиях больший доход, чем владелец одной скважины).

Ни одной экономической системе не удалось ликвидировать неравенства доходов и богатства семей. Даже в условиях командной системы СССР государство вынуждено было отказаться от принципов полной уравнительности (их пытались реализовать только в период «военного коммунизма») и перейти к формированию доходов по принципу: «От каждого - по способностям, каждому - по потребностям». Но поскольку способности у людей различны, то труд их имеет разную ценность и это влечет за собой неодинаковое вознаграждение за труд, то есть различие в доходах.

Неравенство доходов и богатства может достигать огромных масштабов и тогда оно создает угрозу для политической и экономической стабильности в стране. Поэтому практически все развитые страны мира постоянно реализуют меры по сокращению такого неравенства.

    Дело в том, что такая организация экономической жизни убивает у людей стимулы к производительному труду. Ведь все мы рождаемся разными и наделены разными способностями, некоторые из которых встречаются реже других. Поэтому на общенациональном рынке труда спрос на такие способности намного превышает предложение. А это ведет к росту цены трудовых способностей таких людей, то есть их доходов.

    Впрочем, люди с одинаковым типом способностей выполняют одни и те же обязанности тоже по-разному, с разной производительностью труда и качеством продукции. Как оплачивать эти различные результаты труда? Что важнее - факт труда или его результат?

    Если оплачивать одинаково – «по факту труда», то обидятся люди, работающие с большей производительностью и наделенные полезными обществу талантами. Многие из них перестанут работать в полную силу (зачем напрягаться, если всем платят одинаково?). А значит, результативность их труда опустится до уровня наименее одаренных и трудолюбивых членов общества. Итогом этого станет уменьшение возможностей экономического прогресса страны и замедление темпов роста благосостояния всех ее граждан. Именно такие последствия «уравниловки» в оплате труда оказали крайне губительное влияние на экономику СССР и стали одной из главных причин постепенного прекращения ее роста.

    Поэтому оплачивать деятельность людей приходится по-разному. И поскольку врожденные способности к труду у людей различны, а на это еще наслаиваются различия в приобретенной квалификации и опыте (человеческом капитале), то результатом становятся существенные различия в уровнях доходов.

    В силу этого определенное неравенство доходов; следует признать нормальным. Более того - это крайне важный инструмент поощрения трудовой активности людей.

Инфляция.

Количество денег в обращении зависит далее от скорости оборота каждой денежной единицы. Это связано с тем, что одна и та же сумма денег может обслужить большее или меньшее число актов купли - продажи. 


Превышение количества денежных единиц, находящихся в обращении, над суммой товарных цен и появление в результате этого денег, не обеспеченных товарами, означает инфляцию. Она приводит к росту цен на товары (явному или скрытому). Поэтому индекс цен - один из главных и наиболее наглядных показателей наличия или отсутствия инфляции, ее глубины. Инфляция может вызываться разными факторами. Это и выпуск излишнего количества денежных единиц, и отставание производства товаров от роста платежеспособного спроса, и поступление на рынок товаров, не пользующихся спросом. 


Инфляция - это переполнение финансовых каналов бумажными деньгами, что приводит к их обесцениванию. 


Инфляция - это денежное явление, но она не ограничивается обесцениванием денег. Она проникает во все сферы экономической жизни и начинает разрушать эти сферы. От нее страдает государство, производство, финансовый рынок, но больше всех страдают люди. Во время инфляции происходит: 

1. Обесценивание денег по отношению к золоту; 

2. Обесценивание денег по отношению к товару; 

4. Обесценивание денег по отношению к иностранной валюте.

Причину инфляции нужно искать в трех видах монополий: 

1. Государственная монополия на эмиссию денег; 

2. Профсоюзная монополия; 

3. Монополия крупных фирм на определение цены и собственных издержек. 


Эти три вида монополий связаны между собой и каждая из них может нарушать баланс спроса и предложения. 


Причины инфляции могут лежать и вне государства, их нужно искать в мировой торговле тоже. 


Если мы будем рассматривать темпы роста цен, то можем выделить следующие виды инфляции: 

1. Умеренная, цены растут на 10% в год, стоимость денег сохраняется, отсутствует риск подписания контрактов в номинальных ценах; 

2. Галопирующая. Цены растут на 20-200% в год, деньги ускоренно материализуются в товары, контракты привязываются к росту цен; 

3. Гиперинфляция, цены растут астрономически, расхождение цен и зарплаты, разрушается благосостояние даже обеспеченных слоев общества. 

B 1991-1995 годах Россия оказалась охваченной высокой инфляцией. Ежегод​ные темпы прироста цен в течение пяти лет подряд превышали 100 про​центов. 

Социально-экономические послед​ствия инфляции очевидны. Обесце​ниваются результаты труда, уничто​жаются сбережения физических и юридических лиц. Высокая инфля​ция разрушает денежную систему, усиливает отток финансовых ресур​сов в торгово-посреднические операции, ускоряет бегство капита​ла, способствует вытеснению наци​ональной валюты во внутреннем обращении иностранной, подрывает возможности устойчивого финанси​рования государственного бюджета. Это эффективнейшее средство пере​распределения национального богат​ства от наиболее бедных слоев насе​ления к наиболее богатым усиливает социальную дифференциацию обще​ства. Подрывается социально-поли​тическая стабильность в стране, раз​виваются популистские, авторитар​ные, диктаторские тенденции. В течение последних лет высокая инф​ляция оставалась для России эконо​мической проблемой номер один.

По структуре активов Центрально​го банка можно судить о структуре источников инфляции, в нашем слу​чае - российской. Весь прирост ак​тивов за последние годы шел по пяти основным направлениям. 

1. Прирост чистых международных резервов в виде драгоценных метал​лов и увеличения чистой валютной позиции ЦБ. 

2. Прирост кредитов правительству (Минфину) в виде прямого креди​тования дефицита федерального бюд​жета, централизованных кредитов отдельным секторам экономики, а также в виде косвенного кредитова​ния дефицита путем приобретения государственных ценных бумаг. 

3. Прирост кредитов коммерчес​ким банкам как в виде прямого кре​дитования путем предоставления централизованных кредитов, через «открытое окошко», кредитные аук​ционы, в виде овердрафта, при про​ведении операций типа «репа» - выкупа у банков государственных ценных бумаг. 

4. Прирост кредитов «прочим за​емщикам» - незначительное креди​тование отдельных предприятий не​посредственно ЦБ, минуя коммер​ческие банки, что имело место в 1992-1993 годах. 

5. Прирост кредитов, предостав​ленных государствам рублевой зоны. 

Темпы прироста активов Централь​ного банка России были наиболее высокими в 1992 году. Высокое со​отношение приростов его активов к валовому внутреннему продукту - 41,1 процента - было обусловлено прежде всего масштабным кредитованием как государственного бюдже​та, так и коммерческих банков и го​сударств рублевой зоны. 

В 1993 году российскому прави​тельству удалось существенно сокра​тить величину бюджетного дефици​та, что уменьшило потребность в кредитах ЦБ. Кроме того, к концу года было полностью прекращено кредитование государств рублевой зоны. В то же время существенно увеличился удельный вес кредитов коммерческим банкам. В целом прирост активов ЦБ снизился до 17,7 процента ВВП. 

В 1994 году ЦБ прекратил выдачу кредитов коммерческим банкам по субсидированным ставкам. В то же время он был вынужден увеличить кредитование дефицита бюджета, существенно возросшего по сравне​нию с 1993 годом. На эти цели был направлен практически весь прирост кредитов Центробанка, составивший 12,6 процента ВВП. 

Переход к не эмиссионному финан​сированию дефицита бюджета в 1995 году закрыл и этот источник кредит​ной эмиссии. Практически весь при​рост активов ЦБ в 1995 году, соста​вивший 3,9 процента ВВП, был обусловлен увеличением валютных резервов денежных властей. 

В начале 1996 года основной при​рост активов ЦБ был направлен на косвенное кредитование государст​венного бюджета. Общий прирост активов Центробанка в первом квар​тале 1996 года составил 5,0 процен​та ВВП.

Наращивание кредитной эмиссии Центрального банка приводит к воз​растанию объемов денежной базы и денежной массы. Наиболее высокие темпы прироста денежной массы (аг​регат М2) наблюдались в 1992 году - в среднем 19,9 процента в месяц. Затем в результате перехода к уме​ренно ограничительной, ограничи​тельной, а затем и достаточно сдер​жанной денежно-кредитной полити​ке ее темпы последовательно снижа​лись - до 13 процентов в 1993-м, 9,5 - в 1994-м, 4,7 - в 1995-м и 3- в первом квартале
В первой половине 1992 года его значение росло, в августе - ноябре того же года - падало. С декабря 1992 года по апрель 1994 года скорость об​ращения денег в российской эконо​мике вновь стабильно возрастала, увеличившись за полтора года почти вдвое - с 5,4 до 10,6 раза. После короткого периода уменьшения до 8,8 раза в мае-августе 1994 года в течение следующего года она устой​чиво росла, поднявшись к сентябрю 1995 года на 35 процентов - до 1 1,8 раза. Однако явное приближение финансовой стабилизации осенью 1995 года способствовало резкому сокращению скорости денежного обращения: за октябрь 1995 года - март 1996 года она упала на 25 про​центов. 

В результате взаимодействия обо​их важнейших факторов инфляции - динамики денежной массы и скоро​сти ее обращения - среднемесячные темпы инфляции последовательно снижались. Если в 1992 году они до​стигали 31,2 процента, то в 1993 году 

- 20,6, в 1994-м - 10,0, в 1995-м - 7,2, а в первой половине 1996 года они упали до 2,5 процента.,  а в таблице указаны еженедельные темпы инфляции за период с 27 февраля по 9 апреля 1997 года. 

Таким образом, за последние пять лет произошел последовательный переход российского правительства и Центрального банка от весьма мяг​кой денежно-кредитной политики к умеренной и, наконец, к достаточ​но сдержанной. Закономерным ре​зультатом этого стало последователь​ное замедление темпов инфляции. 

40. Торговая выручка и прибыль фирмы. Современные мотивации и деятельности фирмы.

Прибыль – это движущая сила любой экономической системы, обобщающий показатель деятельности фирмы. Она определяет:

1 – размещение капитала,

2 – заставляет предпринимателей рисковать своим капиталом,

3 – заставляет нанимать работников, покупать средства производства,

4 – является стимулом для улучшения качества продукции, для снижения затрат,

5 – заставляет производить и продавать больше продукции.

Прибыль – это излишек выручки от продажи товаров над затратами, или это превышение доходов фирмы над расходами.

Прибыль выполняет ряд функций:

1. она является показателем эффективности производства, ориентирует предприятие на достижение лучших результатов при меньших затратах труда.

2. распределительная функция заключается в том, что при ее участии происходит распределение прибыльного продукта между сферой производства и непроизводственной сферой, между предприятием и обществом, предприятием и работниками.

3. стимулирующая функция. Прибыль стимулирует применение технического прогресса в производстве, стимулирует повышение результативности или эффективности работы фирмы. Эффективность определяется отношением результата хозяйственной деятельности к затратам.

4. она является основным элементом денежных накоплений, одним из главных источников образования доходной части государственного бюджета.

Виды прибыли:

1. валовая – разница между валовым доходом и валовыми издержками.

2. предельная – полученная в результате производства и продажи дополнительной единицы продукции.

3. чистая – часть валовой прибыли, которая остается после выплаты налогов.

4. ожидаемая – прибыль, в производстве данного вида товаров не окупающая вложение капитала, то есть ниже издержек.

5. нулевая – равная издержкам производства и реализации.

6. средняя – прибыль на равновеликий капитал, вложенный в разные отрасли хозяйства; это прибыль, которая позволяет нормально функционировать предприятию.

7. монопольная – получаемая монопольным объединением в результате продажи товаров по монопольно высоким ценам.

8. бухгалтерская – определяется как разность между валовым доходом и явными издержками.

9. экономическая – разность между валовым доходом и явными и скрытыми издержками.

41. Земля как фактор производства. Рынки земельных ресурсов и земельная рента. Арендная плата.

      Во все времена земля считалась основным естественным (первичным) фактором производства, и объясняется это её особой ролью в хозяйственной деятельности. Земля  - первоисточник вещественных благ. Она не является продуктом труда, но, будучи вовлечена в производственную деятельность людей, становится всеобщим средством труда. «Землёй» в экономической теории называют все естественные ресурсы(почва, вода…).

Земля как специфический хозяйственный ресурс. Особенности предложения земли.

      Земля – специфический хозяйственный ресурс, ценность которого постоянно возрастает. Это связано с двумя обстоятельствами: 1) рост спроса на с/х продукцию; 2) сокращение природных ресурсов.

      Земля является невоспроизводимым фактором производства (считается, что 90% природных ресурсов невоспроизводимы). 

      Необходимо отличать землевладение от землепользования:

- землевладение означает признание права данного лица на определённый участок земли на исторически сложившихся основаниях. Землевладение осуществляют собственники земли, с их стороны на рынке земли представлено предложение земли.

- землепользование – это использование земли в установленном обычаем или законом порядке. Пользователь землёй не обязательно является её собственником, именно с их стороны представлен спрос на рынке земли.

      Формы собственности на землю обусловливают способы хозяйственной деятельности на земле. Современные экономисты выделяют следующие формы землепользования:

1. Прямое землепользование, когда собственник и предприниматель выступают в одном лице. Полученный продукт полностью принадлежит ему.

2. Издольщина. Это контракт, по которому собственник хозяйства уступает право обрабатывать землю издольщику. Созданный продукт распределяется между собственником и издольщиком на условиях контракта.

3. Денежная аренда. Это контракт, по которому собственник уступает фермеру право пользования своей землёй и свои права на готовый продукт в обмен на фиксированную договорную арендную плату.

      Ограниченность земли, её невоспроизводимость и неподвижность (по сравнению с другими факторами производства) обусловили более или менее стабильное предложение на рынке земли. Предложение земли не может быть увеличено даже в условиях значительного роста цен на землю.

       Аграрная сфера сильно зависит от природных условий. До сих пор с\х пр-во полностью непредсказуемо и не контролируется в такой степени, как, н-р, промышленное производство.

Сельскохозяйственный и несельскохозяйственный спрос на землю.

      Сельскохозяйственный спрос на землю в условиях развитого рыночного хозяйства является производным от спроса на продовольствие. Он складывается из спроса на продукцию растениеводства. Животноводства и т. д.

      Несельскохозяйственный спрос на землю состоит из спроса на землю для строительства жилья, объектов инфраструктуры, из промышленного спроса и др.

Экономическая рента на землю: абсолютная (чистая экономическая) и дифференциальная.

       Экономическая рента – это доход от любого фактора, предложение которого ограничено. Земельная рента – это частный случай экономической ренты, т.к. представляет собой доход от использования земли и других природных ресурсов, предложение которых ограничено (это плата за использование этих ресурсов).

         Рента – особый вид относительно устойчивого дохода, непосредственно не связанного с предпринимательской деятельностью. В связи с этим различают абсолютную и дифференциальную ренты.

         Собственник земли, обладая монопольным правом присваивать землю, получает экономическую (абсолютную) ренту – своеобразную дань, собираемую с худших и всех остальных участков земли. Т.о., монополия частной собственности на землю выступает причиной абсолютной ренты. Поскольку рыночная цена на с/х продукты включает абсолютную ренту, это ведёт к их удорожанию.

         Монополист земельной собственности прекрасно осведомлён о качестве принадлежащей ему земли. Поэтому разностная прибыль достаётся ему в виде дифференциальной ренты. Такая рента бывает двух видов. 

        Собственник земли получает дифференциальную ренту 1-го вида с наилучших участков, отличающихся большим естественным плодородием и более благоприятным месторасположением. Сдавая землю в аренду, он в арендном договоре предусматривает такую арендную плату, которая изымает в его пользу соответствующую разность сверхприбыли.

        Дифференциальная рента 2-го вида образуется в результате того, что землепользователь повышает экономическое плодородие земли. Он вносит удобрения, осуществляет мелиорацию и др. Производится интенсификация с/х производства – увеличение выпуска продукции без расширения земельных участков. Такая сверхприбыль с самого начала достаётся предпринимателю, чьи капитальные затраты оказались наиболее эффективными.

Цена земли и арендная плата.

       Цена на землю определяется путём капитализации ренты. Покупается фактически рента, уплаченная на несколько лет вперёд. Чем выше рента, тем дороже земля. Когда годовая рента приносит денег больше, чем доход, полученный по вкладам в банк, покупка земли становится выгодной сделкой. 

       Цена земли – это сумма денег, с которой бывший собственник земли получал бы банковский процент на вложенный капитал. Определить цену земли – значит определить альтернативную стоимость для собственника земли.

       Арендная плата включает кроме ренты амортизацию на постройки и сооружения (которые находятся на земле), а так же процент на вложенный капитал. Если собственник земли сделал какие-то улучшения, то он должен и стремится возместить их стоимость, получить процент на затраченный капитал. В результате, в составе арендной платы всё большую долю составляют амортизация и процент на капитальные вложения – рента «разбухает».

        Арендная плата имеет в виду ту цену, которую следует платить за пользование любым фактором производства.

42. Заработная плата как цена труда. Номинальная и реальная заработная плата. Прожиточный минимум.         Под заработной платой в современной экономической науке понимается цена, выплачиваемая за использование труда наемного работника.          В зависимости от методов оценки трудовых затрат в хозяйственной практике используют повременную (месячную, недельную, почасовую, годовую), сдельную (за количество произведенных товаров), аккордную и другие виды оплаты труда.
        Различают также понимание заработной платы в широком и узком смысле слова. В широком смысле слова этот термин включает оплату труда различных работников разных профессий материального производства, специалистов высокой квалификации (врачей, юристов, ученых, учителей и т.д.), работников сферы услуг. В этом случае в заработную плату включают гонорары, премии и другие вознаграждения за труд. В узком смысле слова заработная плата — это ставка или цена, выплачиваемая за использование единицы труда в течение определенного времени (часа, дня, недели и т.д.). Такое различие позволяет выделить общие заработки и собственно заработную плату.
        Согласно марксистской теории заработная плата есть превращенная форма стоимости товара рабочая сила, или цена рабочей силы. К. Маркс доказывает, что труд не имеет стоимости и что предприниматель (капиталист) оплачивает не весь труд рабочего, а только необходимый труд, который равен совокупной стоимости благ (материальных и духовных), необходимых для воспроизводства рабочей силы. Сюда включается стоимость не только продуктов питания, одежды, жилища, но и затраты на обучение, повышение квалификации работника, а также содержание не только самого работника, но и его семьи. Заработная плата может быть выше или ниже стоимости рабочей силы, поэтому она выступает как превращенная форма этой стоимости или цена рабочей силы.
         Различают номинальную и реальную заработную плату. Под номинальной заработной платой понимается сумма денег, которую получает работник за свой труд. Реальная заработная плата — это масса товаров потребления и услуг, которую можно приобрести на полученные деньги. Первый показатель характеризует уровень заработка, дохода, второй — уровень потребления и благосостояния работника.
          Неоклассическая теория утверждает, что общий уровень заработной платы может быть определен пересечением кривых спроса и предложения. Рост спроса на труд повышает уровень заработной платы, а рост предложения снижает этот уровень. При этом чрезвычайно важно помнить, что спрос и предложение на этих рынках формируются под влиянием рынков потребительских товаров и услуг. Поэтому спрос на труд выступает как производный спрос, а предложение труда зависит в конечном счете от предложения потребительских благ.

         Помимо спроса и предложения на величину заработной платы влияют и половозрастные факторы. Исследования, проводимые в нашей стране и за рубежом, говорят о том, что на уровень заработной платы существенное влияние оказывает возраст человека. Например, молодые люди, которые не обременены семьей и живут с родителями, достаточно прохладно относятся к повышению уровня своей заработной платы, если для этого необходимы трудовые усилия. Аналогично подходят к уровню своей заработной платы и люди пенсионного возраста. В первом случае это связано с тем, что молодежь больше волнует проблема свободного времени, чем материальная сторона, а во втором случае — среди системы ценностей на первое место выступает проблема сохранения здоровья. Поэтому наиболее заинтересованы в росте заработной платы работники в возрасте от 24 до 45 лет.
         Пол работника также оказывает серьезное влияние на уровень заработной платы. Как правило, женщины не претендуют на мужской заработок, создавая тем самым общую понижающую тенденцию заработной  платы.
        Повышение роли высококвалифицированного труда в условиях применения новейшей техники и передовой технологии вызывает к жизни новые формы заработной платы и доходов работников наемного труда в развитых рыночных экономиках. Сегодня там все чаще отказываются от традиционных систем заработной платы (повременной или сдельной), при которых труд оплачивается по твердо установленной ставке или расценке, и переходят к различным вариантам заработной платы, основанной на оценке труда каждого работника, его личного вклада, проявления инициативы и ответственности за порученную работу.
        В большинстве развитых стран законодательно установлен минимум заработной платы. В США федеральный минимум заработной платы варьируется в пределах от 40 до 60% средней заработной платы, выплачиваемой рабочим обрабатывающей промышленности. Минимальная заработная плата в США в конце 80-х годов составляла 3,35 долл/ч, в середине 90-х годов — 4,5 долл/ч, а с 1997 г. она повыше-_ на до 5,35 долл/ч. В США размер средней почасовой оплаты на производстве в начале 90-х годов был равен 11,75 долл., в розничной торговле — 7,29 долл. Введение минимума заработной платы направлено на снижение уровня бедности и поддержание благосостояния наименее квалифицированных работников.
         На величину заработной платы (в сторону ее повышения) оказывают влияние профсоюзы путем ограничения предложения труда (установление иммиграционных барьеров, запрещение принимать на работу не членов профсоюза, лимитирование нагрузки за день, интенсивности труда и др.), давления при заключении коллективных договоров, где оговаривается ставка заработной платы; борьбы с монополизацией производства, имеющей тенденцию снижения ставки заработной платы; содействия росту тех видов производства, которые предполагают увеличение занятости и рост спроса на труд.
системы оплаты труда

Реформа системы оплаты труда предоставляет самостоятельность предприятиям при выборе принципов вознаграждения работников, стимулирующих их к высокой производительности и эффективности труда. В конструировании отечественных систем заработной платы целесообразно использовать опыт зарубежных предпринимателей, широко применяющих следующие системы оплаты труда:
•  гарантирующую минимальную заработную плату (тарифную ставку) даже при недостижении работником установленного уровня производительности труда;
•   изменяющуюся заработную плату в пределах от минимальной до максимальной в пропорциях, зависящих от достигнутого уровня производительности труда;
•  систему участия работников в прибылях и создании рабочей собственности
Прожиточный минимум.

Важным направлением в социальной политике при решении вопросов защиты личных доходов является поддержка беднейших слоев населения.  Для отнесения определенных категорий населения  в число имеющих право на получение социальной помощи используются показатели, определяющие порог бедности. Сама бедность измеряется с помощью прожиточного  минимума. Он выражается в двух видах: социальный и физиологический. Социальный минимум, помимо минимальных норм удовлетворения физических потребностей, включает затраты на минимальные духовные и социальные запросы.  Он представляет собой совокупность товаров и услуг, выраженных в стоимостной форме и предназначенных для удовлетворения потребностей, которые общество признает необходимыми для сохранения приемлемого уровня жизни; при этом предполагается, что бедные имеют более или менее нормальные жилищные условия. Физиологический минимум рассчитан на удовлетворение только главных физических потребностей и оплату основных услуг, причем в течение относительно  короткого периода, практически без приобретения одежды, обуви и др. непродовольственных товаров. 

43. Собственность  организационные формы предпринимательства. Малые, средние и крупные предприятия.

Предпринимательство.

Сущность предпринимательской деятельности раскрывается через выполняемые им функции: предприниматель берет на себя инициативу соединения факторов производства в единый процесс производства товаров и услуг с целью получения прибыли; предприниматель есть организатор производства, настраивающий и задающий тон деятельности фирмы, определяющий стратегию и тактику поведения фирмы и принимающий на себя бремя ответственности за успех их проведения; предприниматель – это новатор, внедряющий на коммерческой основе новые продукты, новые технологии, новые формы организации дела; предприниматель – это человек, не боящийся риска и сознательно идущий на него ради достижения цели бизнеса. Предпринимательство может осуществляться  как в индивидуальной, так и в коллективной форме. Первая означает осуществление ее гражданами, т.е. физическими лицами, гражданами, которые “свободны в установлении своих прав и обязанностей на основании договора и в определении любых, не противоречащих законодательству, условий договора”. Вторая форма предпринимательства  - коллективная- предполагает границы и процедуры, очерченные более строго. В этом случае предпринимательская деятельность осуществляется уже на основе и в пределах тех задач и полномочий, которые отражены в учредительских документах и уставе соответствующих форм предприятий.

                                             Собственность.

Собственность - отношения между человеком, группой или сообществом людей (субъектом), с одной стороны, и любой субстанцией материального мира (объектом), с другой стороны, заключающаяся в постоянном или временном, частичном или полном отчуждении, отсоединении, присвоении объекта субъектом. Собственность характеризует принадлежность объекта определенному субъекту. Собственник - активная сторона отношений собственности, имеющая возможность и право обладания объектом собственности, олицетворять, реализовывать практически право собственности могут только люди.  Объект собственности – пассивная сторона отношения собственности в виде предметов природы, вещества, энергии, информации, имущества, духовных, интеллектуальных ценностей, в какой-то степени принадлежащая субъектам. 

Формы предприятия.

Предприятие - обособленный технико-экономический социальный комплекс, предназначенный для производства полезных для общества благ. Главный признак – совокупность работников, объединенных общим процессом труда. В зависимости от размеров предприятия подразделяются на крупные, средние и мелкие. Чаще всего размер предприятия определяется через численность занятых на нем работников. Подход к распределению предприятий по размерам может быть различным. Крупные предприятия обладают целым рядом преимуществ: возможность разделения труда внутри предприятия (разделение труда в рамках предприятия уступает мощным фактором повышения его производительности); могут приобретать ресурсы в объемах, предоставляющих право на оптовые скидки; способны вкладывать средства в научно – исследовательские и опытно – конструкторские программы, дающие возможность уменьшить издержки и повысить качество. Но могут возникать и отрицательные последствия – нарушаться производственное единство, снижаться уровень управляемости и т.д. Последние десятилетия в экономике развитых стран отмечены широким развитием мелкого бизнеса, преимущества которого в следующем: он динамичнее крупного, легче приспосабливается к изменяющимся условиям; развитие мелкого бизнеса облегчает территориальный и отраслевой перелив рабочей силы и капитала; быстрее впитывает новые веяния НТП, т.к. он более приспособлен для производства уникальных изделий, быстрее и дешевле перевооружается технически; улучшает общую структуру производства, т.к. облегчает адаптацию крупного производства к изменяющимся условиям, к новым требованиям НТП.

44. Предмет  микроэкономической теории. Формирование микроэкономического равновесия.

Микроэкономический анализ рассматривается как часть экономики, исследующая, во-первых, такие обособленные экономические единицы, как отрасли, фирмы и домохозяйства, и, во-вторых, отдельные рынки, конкретные цены и конкретные товары и услуги. Микроэкономика связана с деятельностью отдельных экономических субъектов (наемных работников, предпринимателей, фирм и т.д.), а микроэкономический анализ объясняет, как и почему принимаются экономические решения на низшем уровне. Важный аспект микроэкономики – изучение взаимодействия субъектов экономики в процессе образования более крупных структур – рынков, таким образом, микроэкономика изучает процессы принятия экономических решений отдельными экономическими субъектами. Задача микроэкономики – анализ взаимодействия экономических субъектов на отдельных ранках. Важнейшие категории микроэкономического анализа – спрос и предложение на отдельных рынках (весь спрос и предложение во всей рыночной экономике и т.д.). Спрос – количество товара или услуги, которое будет куплено по определенной цене за определенный период. Закон спроса: при прочих равных условиях спрос на товары в количественном выражении изменяется в обратной зависимости от цены. Предложение – количество товара или услуги, которое производители готовы продать по определенной цене за определенный период. Закон предложения: предложение при прочих равных условиях изменяется в прямой зависимости от изменения цены. В результате взаимодействия спроса и предложения устанавливается рыночная цена. Она фиксируется в точке, в которой пересекаются кривые спроса и предложения. Эта точка называется точкой равновесия, а цена – равновесной. Только в этой точке цена устраивает одновременно и покупателя и продавца. Цена стремится к такому уровню, при котором спрос равен предложению. 
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45. Валютные проблемы и механизмы международных расчетов.

Функционирование мирового хозяйства невозможно без налаженной системы валютных, т.е. денежных, отношений между странами. Международные валютные отношения – это экономические отношения, связанные с функционированием национальных валют на мировом рынке, денежным обслуживанием товарообмена и других хозяйственных связей между странами, использованием валюты как платежного средства и кредита. Субъектами валютных отношений выступают предприятия, банки и др. организации. 

Валютные отношения  можно охарактеризовать как денежную сторону внешне - экономических связей. Эту функцию выполняет валютная система – совокупность валютно – денежных  и кредитных отношений, сложившихся между странами, закрепленных в международных договорных и государственно – правовых нормах. Валютные отношения реализуются через определенный механизм, устанавливающий порядок выпуска и использования международных расчетов и платежа, правила установления обменных пропорций (курса) валют. Каждая национальная валюта имеет цену в денежных единицах другой страны – валютный курс. Любая национальная валюта “стоит” столько, сколько на нее можно купить товаров и услуг. Характер валютных отношений в значительной степени зависит от конвертируемости валюты в стране. Конвертируемость (обратимость национально – денежной единицы) – это возможность для участников внешне экономических сделок легально обменивать ее иностранные валюты и обратно без прямого вмешательства государства в процессе обмена. Частично конвертируемая – национальная валюта страны, к которой применяются отдельные ограничения на некоторые виды валютных операций (например, обменивается не на все иностранные валюты). Неконвертируемая – валюта, которая функционирует только в пределах одной страны и не обменивается свободно и без ограничений на иностранные  валюты. 

46. Современное всемирное хозяйство, его основные черты и тенденции развития.

Наиболее распространённо понимание мирового хозяйства (МХ) как совокупности национальных хозяйств, взаимосвязанных системой международного разделения труда, экономики и политических отношений.

Более полно трактование МХ определяет его как экономическую систему, самовоспроизводящуюся на  уровне производственных сил, производственных отношений и определённых аспектов надстроечных отношений в той мере, в какой входящие в него национальные хозяйства обладают определенной совместимостью на каждом из трёх названных уровнях.

     Три закономерности привели к созданию современного  МХ:

     - мировой рынок;

     - международное разделение труда;

     - международная инфраструктура.

Существуют две объективные закономерности взаимосвязанности и целостности всемирного хозяйства:

     - общемировой характер производительных сил;

     - общеэкономические законы.

Важнейшие формы мировых экономических отношений следующие:

- международная торговля товарами и услугами (ВТО);

- движение капиталов и зарубежных инвестиций (МБРР, ТНБ);

- миграция рабочей силы;

- межстрановая кооперация производства (ОПЕК);

- обмен в области науки и техники;

- валютно-кредитные отношения (МВФ).

     Всемирное хозяйство в своем развитии прошло несколько  историчеких этапов:

     - домашинный;

     - машинный;

     - конец 19 - начало 20 вв (кризис МХ).

     - современный этап - характеризуется  не  только  интеграционными

процессами в развитии мирового рынка и международном разделении труда,

но и новом качественном явлении в развитии мировой инфраструктуры и информационная инфраструктура.

     Непрерывно возрастающее передвижение товаров, рабочей силы, финансовых средств через национальные границы уско​ряет развитие и совершенствование всемирной инфраструкту​ры. Наряду с крайне важной транспортной системой (морской, речной, воздушный, железнодорожный транспорт), все боль​шее значение для развития мировой экономики приобретает мировая сеть информационных коммуникаций. Переоценить значение информационной инфраструктуры вряд ли возмож​но уже в силу того, что одной из первопричин радикальных преобразований в мировом сообществе, которые несет с собой НТП, послужило появление автоматизированных систем обра​ботки, хранения и передачи информации.
47. Экономический рост, его современные типы и новое качество.
Экономический рост - это динамика общественного продукта и  факторов его производства

Под «экономическим ростом» принято понимать увеличе​ние объемов созданных за определенный период товаров и ус​луг. Экономический рост принято измерять относительно предшествующего пери​ода в процентах или в абсолютных величинах. В случае однопродуктового производства может иметь место измерение в физических единицах. Конечной целью экономического рос​та является потребление, рост благосостояния. Мировая экономическая история знает два основных типа экономического роста. Во-первых, это экстенсивный тип. Его суть состоит в том, что увеличение национального продукта осуществляется за счет привлечения дополнительных фак​торов производства. Во-вторых, интенсивный экономический рост, который осуществляется за счет применения более со​вершенных факторов производства и технологии, т.е. за счет НТП. Результатом интенсификации может явиться не толь​ко увеличение объема продукции, но и повышение ее каче​ства.

В чистом виде экономического роста нет, всегда име​ет место преимущественно интенсивный или экстенсивный эко​номический рост. Отнесение экономического роста к тому или иному типу осуществляется в зависимости от величины удель​ного веса прироста производства, полученного за счет каче​ственного или количественного изменения его факторов.

Возможна и другая классификация экономического рос​та: по величине его темпов. Какие темпы выгоднее? На пер​вый взгляд, ответ прост: лучше иметь высокие темпы. Но при ответе на этот вопрос следует учитывать два момента. Во-пер​вых, качество продукции. Едва ли можно радоваться, если увеличение выпуска, скажем, цветных телевизоров достигну​то за счет аппаратов, которые затем в актах пожарной инспек​ции фигурируют как причина пожара. Во-вторых, важна структура прироста производства. Если в нем преобладают капитальные товары и соответственно удельный вес товаров для населения незначителен, то в этом мало хорошего для народа.

Параметры экономического роста, их динамика широко используются для характеристики развития национальных хозяйств, в государственном регулировании экономики. Экономический рост, его темпы, качество и другие показатели зависят не только от ресурсов национального хозяйства, но в значительной степени от внешнеэкономических и внешнеполитических факторов.

Сегодня растет значимость информационного производ​ства. Для оценки экономического роста все большее значение приобретают такие показатели благосостояния, как продолжи​тельность жизни, величина свободного времени и т.п.
48. Экономические кризисы, их основные причины и формы проявления.

К основным формам экономических кризисов можно отнести:

1) спад в экономическом цикле;

2) инфляцию;

3) безработицу.

         1. Кризис рыночной системы хозяйства в экономическом цикле характеризуется резким спадом производства, который начинается постепенно с сужения, сокращения деловой активности (реже заключаются торговые сделки, уменьшается объем деловых операций, осуществляемых как в кредит, так и за наличный расчет). Кризис отличается нарушением равновесия между спросом и предложением на какой-либо товар или в какой-либо определенной отрасли хозяйства, тем, что он возникает как всеобщее перепроизводство, сопровождаемое стремительным падением цен, банкротством банков и остановкой производственных предприятий, ростом ссудного процента, безработицы. Причиной его возникновения является циклическое развитие экономики, в тот момент, когда производство отстаёт от резкого скачка НТП.

2. Инфляция - одна из форм макроэкономического неравно​весия, проявляющаяся в растущем превышении денежной мас​сой потребностей товарного обмена и обесценении денег. Она является сложным социально-экономическим процессом, оказывающим воздействие на все стороны жизни общества. Выделяются два типа инфляции:

-) Инфляция спроса - это обесценение денег из-за опережающего роста доходов фирм, предприятий, населения, по сравнению с ростом производства реальных товаров и услуг, что ведёт к повышению цен. Этот тип инфляции развивается при полной занятости населения, нормальном функционировании экономики, и провоцируется государством из-за увеличения своих расходов, связанных с решением социально-экономических задач, укреплением обороны и т.д. и предприятиями, которые повышают спрос на товары.

-) Инфляция предложения – это обесценивание денег из-за роста цен вследствие роста издержек производства, который вызывается недоиспользованием ресурсов производства, производственных мощностей предприятия.

По темпам инфляция бывает: ползучая (рост уровня цен 10% в год), галопирующая (20-200% в год) и гиперинфляция (50% в месяц).

3. Безработица – это социально-экономическое явление, при котором часть рабочей силы (экономически активного населения) не занята в производстве товаров и услуг. Не все экономисты  выделяют безработицу в качестве особой формы экономического кризиса, некоторые считают её лишь последствием, но мы будем придерживаться другой точки зрения.

В реальной экономической жизни безработица выступает как превышение рабочей силы  над спросом на неё. Структура безработицы по её причинам включает четыре основные категории рабочей силы: потерявшие работу в результате увольнения, добровольно оставившие работу, пришедшие на рынок труда после перерыва, впервые пришедшие на рынок труда.

На динамику безработицы влияют: экономическая и социальная политика государства, демографические факторы, изменения в структуре экономики, состояние внешней торговли и вывоз капитала, масштабы военных расходов, позиции активных профсоюзов.
49. Циклические (регулярные) кризисы и их фазы, структурные (нерегулярные) кризисы. Меры государства по выводу экономики из кризиса.

Цикличность - это всеобщая форма движения нацио​нальных хозяйств и мирового хозяйства как единого целого.

Известно несколько типов экономических циклов, которые иногда называют «волнами». Так называемые «длинные волны» (циклы) имеют протяженность в 40-60 лет. Их трудно выделить из-за мно​жественности их показателей, из-за временной размытости гра​ниц между ними. Каждый цикл, по Марксу, состоит из четырех фаз: кризис, деп​рессия, оживление, подъем, - что полностью согласуется с тео​рией цикличности.

Теория длинных волн исходит из того, что экономическая система постоянно находится в состоянии отклонения от мак​роэкономического равновесия. Во-первых, это отклонения спроса от предложения и наоборот на длительных отрезках вре​мени. Во-вторых, это отклонения, связанные с изменениями спроса на оборудование, сооружения, строительные материа​лы и т.п. Эти отклонения преодолеваются в рамках промыш​ленных циклов средней продолжительности. В-третьих, это длительные отклонения от равновесия, продолжительность которых составляет 40-60 лет.. Отметим, что первый и второй типы отклонений име​ют место при одном и том же технологическом способе произ​водства, в рамках которого происходит смена ряда поколений техники и технологии. После того как возможности повыше​ния эффективности в рамках используемых научно-техниче​ских принципов исчерпаны, происходит переход к исполь​зованию новых научно-технических принципов. Этот переход занимает значительное время и дает начало новой длинной волне, что и происходит в настоящее время во всех индустриально разви​тых странах.

Основные формы макроэкономического неравновесия выра​жают содержание преобразовательного процесса в переходной экономике. Это содержание, с одной стороны, связано с лом​кой производственной и экономической структуры общества, а с другой - со становлением рыночного механизма, самого по себе несущего новые проблемы и противоречия.

Структурные изменения в производстве, проявляющиеся в вытеснении «лишнего» производства, ненужной продукции и т.п., обуславливают спад производства. Либерализация цен в условиях сокращающегося производства и подчас вынужден​ной мягкой кредитно-денежной политики порождает инфля​цию. Сокращение производства при внедрении в хозяйство ры​ночных принципов способствует появлению и расширению открытой безработицы. Наконец, либерализация цен в атмос​фере инфляции и растущей безработицы приводит к существен​ному снижению жизненного уровня большинства населения. Все эти формы (спад, инфляция, безработица, снижение уров​ня жизни) получили яркое проявление в российской переход​ной экономике.

{{Содержание трансформационного спада (кризиса) достаточ​но «традиционно»: прежде всего - падение производства и ухуд​шение жизненного уровня населения. Основные факторы тес​но связаны с характером протекающих преобразований.

Во-первых, само содержание перехода от ресурсоограниченной к спросоограниченной системе означает коренное измене​ние типа ограничений в развитии производства, т.е. и цели де​ятельности каждого производителя. Вместо производства ради производства должно прийти производство для удовлетворения потребностей (спроса). Вертикальная система связей, основан​ная на получении приказа и его выполнении, сменяется гори​зонтальной - отношениями между самостоятельными предпри​нимателями. Естественно, такой переход не может избежать издержек, проявляющихся в падении производства. Во-вто​рых, как уже отмечалось, к таким же последствиям закономер​но ведет структурная перестройка. В-третьих, происходит пре​одоление государственного патернализма, без чего невозможно функционирование рыночной экономики. Ужесточаются бюд​жетные ограничения, влекущие за собой банкротство массы предприятий. Механизм развития названного спада показывает, что по природе своей это не циклический и не структурный, а именно трансформационный кризис, обусловленный масштабами и сложностью преобразований при переходе от плановой эконо​мики к рыночной.}} ???

Важнейшие особенные функции государства по регулированию экономических кризисов:

- руководство процессами либерализации цен, внешнеэкономической либерализации, формирования ин​ститутов рыночной инфраструктуры, проведение антимоно​польной политики и т.п.;

- руководство процессом приватизации, определение ее масштабов, сроков и форм про​ведения, оценка приватизируемого государственного имуще​ства и т.д.;

- обеспечение правовой основы всех преобразований;

- умелое проведение макроэкономической политики - кредитно-денежной, налого​вой, политики доходов и др.

Конечно, правильная макроэкономическая политика госу​дарства не сможет устранить полностью макроэкономические кризисы. Но она может обеспечить оптимальный вариант преобразо​ваний, т.е. снизить их издержки, не допустить наиболее разру​шительных форм (например гиперинфляции). Глубинной задачей такой политики на начальном этапе переходного про​цесса является преодоление спада производства и обеспечение экономического роста.
50. Глобальные проблемы современной цивилизации.

Особенности интеграционных процессов, охватывающих самые разные сферы жизни людей, наиболее глубоко и остро проявляют себя в так называемых глобальных проблемах современности.

Большинство проблем, которые сегодня мы связываем с глобальными проблемами современности, сопровождали человечество на протяжении всей его истории. К ним прежде всего следует отнести проблемы экологии, сохранения мира, преодолении нищеты, голода, неграмотности.




Глобальные проблемы:

- проблема экологии

- сохранения мира

- освоения космоса и Мирового океана

- продовольственная проблема

- проблема народонаселения

- проблема преодоления отсталости

- проблема сырья

- международный долговой кризис

Особенности глобальных проблем:

- Имеют планетарный, общемировой характер, затрагивают интересы всех народов мира.

- Угрожают деградацией и гибелью всему человечеству.

- Нуждаются в неотложных и эффективных решениях.

- Требуют коллективных усилий всех государств, совместных действий народов.
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