Экономика- это наука, которая описывает и анализирует выбор общества при ограниченных возможностях, ресурсов для удовлетворения потребностей. Главное назначение экономики – постоянно обеспечивать людей необходимыми для них благами. 
Потребность – это стремление человека к таким условиям жизни, которые обеспечивают рост благосостояния и всестороннего развития, как личности. Потребности бывают: экономические и неэкономические, которые делятся на группы: физиологические, социальные, интеллектуальные, духовные и самовыражение.

Мотив (М) – внутреннее желание человека удовлетворить свои потребности.

Стимул (С) – заинтересованность в работе, в улучшении, повышении своих доходов.

Предмет – выбор наилучших вариантов удовлетворения и использования ресурсов для производства товаров и ресурсов.

К физиологическим относятся:

1. еда

2. вода

3. одежда.

М. – стремление к самосохранению.
С. – получение специальности, з/п и рабочего места.


К социальным относятся:

1. защита от преступлений
2. охрана здоровья

М. – желание приобрести уверенность в завтрашнем дне.

С. – сохранить постоянное рабочее место.


К интеллектуальным относятся:
1. потребность в семье

2. потребность в обществе

М. – желание быть активным человеком общества.

С. – увеличение свободного времени.


К духовным относятся:
1. уверенность в себе
М. – желание стать профессионалом своего дела.

С. – присвоение званий, вручение наград.


К самовыражению относится:

1. развитие своих способностей

2. стремление к самовыражению

М. – жажда превосходства, слава.

С. – реализация таланта.


Факторы производства делятся на 3 группы:

· Труд – это процесс расходования человеком его физической, интеллектуальной и духовной энергии. Труд в течение дня может разделятся на необходимый (труд, который рабочий затрачивает, чтобы произвести продукцию, необходимую для его жизни и жизни его семьи) и прибавочный (труд, затрачиваемый сверх необходимого, характеризуется интеллектуальностью и производительностью).
· Земля – охватывает все полезное, что дает природа: саму землю, водные и лесные ресурсы, полезные ископаемые.
· Капитал – это создание людьми средств производства и денежного накопления, используемые в производстве товары и услуги. 
С возрастающей ролью прогресса в развитии хозяйственной деятельности появляются новые факторы, без которых производство не может успешно развиваться (предпринимательство, информация, экология, технология и т.д.). Но системно-образующими остаются: труд, земля и капитал.

Производство – это процесс воздействия человека на вещество природы с целью создания материальных благ и услуг, необходимых для развития общества. Различают материальное и нематериальное производство.


Материальное производство включает в себя отрасли по производству материальных благ и услуг (промышленность, с/х, строительство, коммунальное хозяйство).


Нематериальное производство связано с производством (оказанием) нематериальных услуг и созданием духовных ценностей. (П. здравоохранение, образование).

Производство не мыслимо без использования ресурсов, к которым относится:

· Природные (солнечная энергия, водные ресурсы, полезные ископаемые)

· Материальные (все средства производства, которые сами являются результатом производства)

· Трудовые (рабочая сила, т.е. население в трудоспособном возрасте)

· Финансовые (денежные средства, которые общество выделило для осуществления процесса производства)

· Информационные – это данные, необходимые для функционирования автоматизированного производства и управления им с помощью компьютерной техники.

Собственность в юридическом смысле – это имущественные отношения.

Собственность в экономическом смысле – охватывает весь процесс и отношения по производству, распределению, обмену и потреблению полезных благ и услуг. 

Собственность – это отношения по поводу вещей. В ней выражается право субъекта на пользование объектом (вещью).

Субъект – это государство, коллектив, отдельные личности.

Основные объекты – земля, здания, предметы материальных и духовных культур и т.д.

Итак, собственность – это система общественных отношений между людьми по поводу присвоения средств и результатов производства. 
Присвоение – это конкретный способ владения вещью. Всегда осуществляется в интересах тех или иных субъектов.

Частичное присвоение (частичная собственность) – производство осуществляется в интересах частных лиц.

Коллективное присвоение - производство осуществляется в интересах группы.

Общая собственность – производство осуществляется в интересах общества. 

Отношения собственности включают в себя:

· Использование;
· Владение;

· Распоряжение объектами собственности (П. аренда)

Типы собственности:
· Общая основывается на общем труде и совместном присвоении его результатов.
· Частичная: трудовая (субъектами являются единоличные крестьяне, ремесленники и др. лица, которые живут своим трудом. В современной России – это фермеры и люди, занятые индивидуально-трудовой деятельностью); нетрудовая (обогащение за счет чужого вреда)

· Смешанная собственность, когда имущество образовано за счет денежных и иных взносов участников.

В России, в соответствии с законом признается: государственная, муниципальная, частная и иные формы собственности.

Гос. собственность – это система отношений, при которой управление и распоряжение объектами собственности осуществляется представителями гос. власти. Существует на уровне:  федеральная собственность (все народное хозяйство), коммунальная собственность (край какой-то области), муниципальная (район, город, село).
Коллегиальная собственность – система экономических отношений, при которых трудовой коллектив совместно владеет, распоряжается и пользуется средствами и продуктами производства. Формы коллективной собственности в России: кооперативная, аукционная собственность трудовых коллективов, общественных организаций и т.п.
Национализация собственность – переход частной собственности на основные объекты (земля, промышленность, транспорт, банки – собственность государства). Обратный процесс национализации – приватизация – это передача гос. или  муниципальной собственности за плату или безвозмездно в частную собственность.

Приватизация может быть:
· Скрытой – это аренда гос. имущества на длительный срок частным лицам и или компаниям

· Частная – распродажа гос. собственности.
Основные типы собственности




      Частная               Общая долевая            Общая совместная
Частная собственность означает, что отдельный человек относится к данному имуществу как к личному источнику обогащения.
	Достоинства
	Недостатки

	Лично и материально заинтересован в получении дохода от своего имущества.
	Отрицание пользы затрат труда и имущества на общественные задачи

	
	Свои интересы выше общественных

	
	Корыстное отношение к удовлетворению нужд других людей

	
	«Каждый – за себя»


Общая долевая собственность. Оно образуется путем объединения частных вкладов, которые вносят все участники в общее имущество, используется в интересах и под единым контролем управлением, конечные результаты экономического использования данного типа собственности распределяются между участниками коллективного хозяйства с учетом доли собственности каждого.
	Достоинства
	Недостатки

	Участники объединения заботятся об  устойчивом положении и высокой доходности своего предприятия
	Каждый владелец постоянно заботиться об увеличении собственной доли в общем имуществе

	У людей имеется понимание зависимости благополучия каждого от приумножения общих доходов
	

	Частный экономический интерес неразрывно соединяется с общим интересом коллектива собственника
	

	Конечные результаты экономического использования данного типа собственности распределяются между участниками коллективного хозяйства с учетом доли собственности каждого
	


Общая совместная собственность. Имеет следующие характерные черты. Все объединенные в один коллектив физические и юридические лица относятся к решающим средствам производства или другим жизненным средствам как к совместно и нераздельно им принадлежащим. Общий доход от собственности распределяется между ее участниками или в равных долях, или в зависимости от трудового вклада каждого в коллективные результаты.
	Достоинства
	Недостатки

	«Один за всех, все за одного»
	

	Общая забота об интересах др. людей
	

	Склонность к уравнительному распределению общественного богатства
	

	Отсутствие непосредственной связи личного интереса с интересами всего общества
	


Примерно за 5 веков ведущую экономическую роль в западных странах сыграли все типы присвоения. Их последовательное чередование шло от частной собственности к общей долевой и к общей совместной.

Восходящее развитие собственности по ступеням все большего обобществления имущества  объясняется главным образом коренными изменениями в технике и организации производства.

Капиталистическая экономика прошла несколько фаз развития. На каждой их них преимущественное развитие получал определенный тип присвоения. К ним относятся фазы:

· Классического капитализма
· Корпоративного и финансового капитала

· Государственного обобществления части экономики

Чистый капитализм в его классической форме перестал быть всеохватыватывающей системой. Единоличные собственники еще численно преобладают среди всех владельцев производственного имущества. Но они не навсегда утратили былое экономическое могущество.
Сегодня экономика на западе состоит из нескольких форм хозяйства. Ведущие позиции прочно заняли общая долевая и общая совместная собственность. Они укрепили общественный строй и приспособили его к лучшему использованию высших достижений материальной и духовной культуры.
Натуральное производство - такой тип натурального хозяйства, при котором люди создают продукты для удовлетворения только собственных потребностей.

Товарное производство - такой тип организацииии хозяйства, при котором полезные продукты создаются для их продажи на рынке
Сравнительный анализ нат. и тов. прои-ва.

Натуральному производству присущи след. черты:

· замкнутость (каждая хоз. единица опирается на собственные производ-ые ресурсы и обеспечивает себя всем необходимым для жизни. 

 Здесь выполняются все виды работ, начиная от добычи сырья и завершая подготовкой к потреблению.)

· прямые экономической связи м/у производством и потреблением = устойчивость

Более сложным является  товарное хозяйство

Товарному производству присущи след. черты:

· открытость (работники создают полезные продукты не для собственного потребления, а для продажи их др. людям)

·  общественное разделение труда

·  косвенные, опосредственные связи м/у производством и потреблением

Разделение труда, формы, его свяхь с научно-тех. прогрессом.

Производство товаров появилось прежде всего в результате общественного разделения труда, когда качественно дифференцируется труд. дея-ть (обосабливаются и сосуществуют различные ее виды). Это общая форма организационно-экон. отн-ий продолжает изменяться при совершенствовании орудий труда. Поскольку тех. прогресс не имеет границ, то не имеет пределов и развитие разделения труда в обществе. В свою очередь, это ведет к улучшению профессиональноя подготовки работников и к тех. новшествам.

Первым глубоко раскрыл значение разделения труда для возникновения и развития товарно-рыночного хоз-ва англ. экономист А. Смит. Он разъяснил: “Как только повсеместно устанавливается разделение труда, лишь весьма малая доля потребностей каждого чела может быть удовлетворена продуктом своего собственного труда. Значительно большую часть их он удовлетворяет обменом того излишка продуктов своего труда на излишки продукта труда др. людей, в кот-ых он нуждается”.

Основные формы хоз. дея-ти.

Для микроэкономики типичны частное и общедолевое присвоение. 

Во-вторых, предприятиям свойственно единичное разделение труда (в масштабе фабрики). В-третьих, м/у участниками микроэкономики складываютя свободные рыночные связи.  В-четвертых, в микроэкономике дея-ть участников хоз-ва регулируется стихийно (неорганизованно) развивающимся рынком.

В отличии от микроэкономики макроэкономика (гос. сектор национального хоз-ва) базируется на общей совместной собственности.  Во-вторых, для макроэк-ки характерно общее, национальное разделение труда (м/у сферами хоз-ва) и объединение этих сфер в единое народнохозяйственное целое (единая сеть железных и шоссейных дорог, газопроводов и нефтепроводов). В-третьих, гос. сектор отличается преимущественно нерыночными отн-ми. В-четвертых, гос. сектору присущи централизованная организация и плановость.

З/п, виды и факторы увеличения

В широком смысле з/п - это оплата труда различных работников различных профессий материального производства, специалистов высокой квалификации, работников сферы услуг. В этом случае в з/п включ. гонорары, премии и др. вознаграждения за труд.

В узком смысле - это ставка или цена, выплачиваемые за использование единицы труда в течении определенного времени.

Виды з/п:

· Номинальная - это сумма денег, кот-ую работник получает на руки после уплаты налогов. Она характеризует уровень дохода.

· Реальная - это масса товаров и услуг, кот-ые можно приобрести на полученные деньги. Она показывает уровень потребления и благосостояния работника.

2 фактора увеличения:

· предельная производительность труда, которая формирует спрос на труд (чем выше предельная производительность, тем выше спрос на труд).

· затраты на обучение и содержание работников (этот фактор лежит в основе предложения труда, формируя притизание работников на соотв. уровень з/п)
Прибыль. Образование, распределение.

Прибыль - это доход фирмы, который выступает в виде прироста примененного капитала. Само приращение стоимости непосредственно обнаруживается, когда изготовленные в производстве товары проданы на рынке за определенную сумму.

Производственный процесс - это начальный период образования прибыли как части новой (добавленной) стоимости. Заключительный период приходится на долю рынка. Созданную в производстве и заключенную в готовых товарах прибыль бизнесмен получит только тогда, когда всю производственную партию товаров оптом (целиком) продаст торговому посреднику (оптовому продавцу). Стало быть, непосредственно получаемая прибыль Пв - это разница м/у оптовой ценой Цо и себестоимостью продукции:


Пв=Цо-Сс
Величина прибыли зависит от 2 основ. факторов:

1. уровня себестоимости изделий
2. уровня оптовых цен
Прибыль распределяется на множество частей, имеющих разное назначение.

В первую очередь из валовой прибыли вычитаются суммы, уходящие на “сторону”. Сюда ( арендная плата за пользование чужой землей, зданиями, а также % за заемные денежные ср-ва. Кроме того, фирма вносит налоги в бюжде гос-ва, местных органов власти, вкладывает ср-ва в благотворительные и иные фонды. Остальная часть ср-в образует чистую прибыль. И только из чистой прибыли бизнесмен получает причитающийся ему лично предпринимательский доход.

Валовая прибыль

Арендн. плата  Проц-т за приб-ль  Налоги  Благ-ые фонды   Чистая прибыль
Накопление        Экология        Подготовка кадров        Доход собственников

Кредит, его виды.

Кредит (от лат. - ссуда, долг) представляет собой форму движения ссудного капитала, т. е. денежного капитала, представляемого в долг.

Виды:
· коммерческий
· банковский
· товарный 

Монополистическая конкуренция и олигополия.

Они относятся к несовершенной конкуренции.  

Монополистич-ая конкуренция - большое количество фирм; неценовой принцип конкуренции по деференцированию продукции (красивая упаковка, высокое качество. хорошие условия продажи, выгодное месторасположения магазина, высокий уровень сервиса).

Олигополия - несколько фирм; продукция либо однородная, либо дифференцированная. Гл. черта - установление цен по принципу лидерства

Виды неценовой конкуренции

Неценовая конкуренция основана на продаже товаров более высокого качества и надежности, достигаемых благодаря тех. превосходству, чем меньше воздействие отдельных фирм на цену продукции, тем более конкурентным считается рынок.

Причины образования и виды монополии

Виды:

· естественная (ею обладают собственники, имеющие в своем распоряжении редкие и свободно не воспроизводимые элементы производства (редкие Ме, особые земельные участки под виноградники). Сюда относится также имущество народнохоз-го значения; железнодорожный, воздушный и трубопроводный транспорт, линии электропередач);

· легальная (образованная нав правовых основаниях. Такими основаниями служат патенты (свидетельство, выданное правительством страны на право исключительного пользования сделанным изобретением), авторские права, торговые знаки (спец. рисунки, названия, символы, принадлежащие предприятию);

· искусственная (означает сосредоточение в чьих-то руках только рынка или же производства и рынка сбыта того или иного продукта ради получения выгод от своего положения. Такая монополия преднамеренно меняет структуру рыночного пространства в своих интересах: 

· создает барьеры (препятствия) для вхождения на рынок новых соперников (захватывает источники сырья и энергоносителей, через зависимые банки не выдает займы для хоз. нужд новым предприятиям)

· создает очень высокий (по сравнению с конкурентами) уровень техники и технологий производства

· применяет более крупный капитал, позволяющий добиться большего эффекта от расширения размеров производства

· теснит конкурентов хорошо поставленной рекламой.

Конкуренция, ее сущность и формы

Конкуренция - это соперничество м/у участниками рыночной экономики за лучшие условия производства, купли и продажи товаров.

Виды:

· Совершенная - это идеальный образ конкуренции, при которой на рынке действуют независимо др. от др. многочисленные продавцы и покупатели, с равными возможностями и правами. Гл. черта - ни одна их фирм не влияет на розничную цену, так как доля каждой из них в общем выпуске продукции незначительна.

· Монополия - возникает тогда, когда отдельный производитель занимает доминирующее положение и контролирует рынок данного товара.

Цель - получение MAX -но возможного дохода посредством контроля над ценой или объемом производства на рынке.

Средством достижения цели явл. монопольная цена, которая обеспечивает прибыль сверх нормальной.

История развития денег (товар-е, золотой стандарт, современные денеж. ср-ва, электронные деньги).

Первоначально люди даже не представляли, сколь трудную экономическую задачу им предстояло решить, когда они приступили к товарному обмену. Племя, занятое животноводством, совершенно не знало, как - в каких меновых соотношениях- можно по справедливости обменять возникшие у него излишки мяса на зерно, выращенное земледельцами. А существо задачи состояло в том, чтобы открыть, найти общепризнанный всеми эквивалент (равный по стоимости товар), с помощью которого можно измерять стоимость всех без исключения товаров. Найти такую вещь, которая надежно устанавливала бы эквивалентность товарного обмена м/у всеми людьми. Естественно, без этой вещи не могло успешно развиваться товарно-рыночное хоз-во в рамках национальных границ и в м/ународном масштабе.

Около 7 тысячелетий было затрачено на поиск данного экономического ср-ва. Этот поиск велся опытным путем и расширялся по мере развития рыночных связей. Сначала в качестве равноценных товаров выступали случайные вещи. Затем наместных рынках выделялись наиболее ходовые товары, на которые можно было обменять др. полезности. Например, у греков и арабов это был скот, у славян - меха.

Требованиям м/ународной торговли не соответствовали различные местные эквиваленты. В результате выделился один - признанный всеми народами - всеобщий эквивалент: деньги. Так было открыто “волшебное ср-во”, способное превратиться, если угодно в любую заманчивую вещь.

Для выполнения роли денег наиболее подошло золото - благородный Ме, обладающий большой сохранностью. Золото имеет также и др. необходимые качества для всеобщего эквивалента: делимость, портативность (благодаря большому удельному весу золота требовалось меньше по сравнению, например, с медью), наличие в достаточном количестве для обмена (более благородный Ме - платина встречается в природе реже), большую стоимость (добыча 1 кг. золота требует больших затрат труда).

Итак, деньги - особый товар, который явл. единственным всеобщим эквивалентом.

Под золотым стандартом понимается такая св-ть денег, при которой роль всеобщего эквивалента играет золото. А в обращении используются золотые монеты или денежные знаки, разменные на золото. Золотой стандарт был установлен в Великобритании еще в конце 18 века. Он широко распространился в последней четверти 19 века в Германии, во Франции, Японии и России. В начале 70-х произошел полный крах золотого стандарта. Появились современные денежные ср-ва.

К современным денежным ср-вам относятся долговые обязательства гос-в, банков и сберегательных учреждений. Эти обязат-ва могут выполнять функции денег, так как гос-во подтверждает: наличные деньги - это законное платежное ср-во (бумажные деньги должны приниматься при уплате долга). При этом стоимость денег не основывается на определенном кол-ве золота (как это было в прошлом).Она фактически определяется кол-ом приобретаемых за деньги товаров и услуг. Разкмеется долговые обязательства могут успешно выполнять функции денег постольку, поскольку их стоимость или покупательная способность неизмененны.

Свободное развитие рынка и его регулирование.

Рынок - это сов-ть сделок купли и прожажи товаров.

Первонвчально. при простом товарном производстве, возникают местные рынки, где сбываются преимущественно предметы повседневного потребления. 

Свободный рынок обладает максимумом свобод. Здесь субъекты рынка имеют полную независимость. Они свободны от вмешательства гос-ва в дела собственников. Ради истины следует признать, что неограниченная рыночная свобода имеет и свою неприглядную сторону. В наше время из-за своеволия продавцов и покупателей и несоблюдения ими утвердившихся правил поведения данный тип рынка получил нелестные названия - “дикий”, “нецивилизованный”.

В современный рынок входит правовая система, которая организует правовое регулирование рынка и охраняет интересы участников рыночных отношений. Также входят органы гос. контроля и регулирования. Здесь имеются в виду учреждения по санитарному, эпидемиологическому и экологическому контролю; налоговая система; органы финансово-кредитной пол-ки гос-ва.
Современный рынок как единая сов-ть особых отраслей торговой дея-ти.

В современной системе рынков достаточно определенно выделяются след. крупные отрасли торговой дея-ти, они, в свою очередь, делятся на соответствующие подотрасли и виды:
· рынок потребительских продуктов (продовольственных и непродовольственных товаров, жилья и т. п.).

· рынок средств производства (машин, оборудования, транспортных средств, топлива, сырья, электроэнергии и др.)

· рынок услуг (коммунальное и бытовое обслуживание; финансовые и страховые операции; коммерческие, соц., культурные, духовные и иные услуги)

· рынок научных и опытно-конструкторских разработок (продуктов научных исследований, готовых для технологического освоение в производстве)

· рынок ссудных капиталов (сфера купли и продажи временно свободных денежных средств, используемых в производственных целях)

· рынок ценных бумаг (акций, облигаций, др. ценных бумаг, приносящих доход)

· рынок валют(национальные и м/ународные учреждения, через которые производится покупка, продажа, обмен иностранных денежных единиц и денежные расчеты с др. гос-ми)

· рынок духовных благ (область платного сбыта продуктов интелектуальной дея-ти ученых, писателей, художников).

Антимонополистическое регулирование.

Стремление крупных капиталистических объединений полностью захватить рынки встретило недовольство мелких и средних предпринимателей, широких слоев населения. Это потребовало вмешательства гос-ва. В США, а затем в др. странах было введено антимонопольное законодательство, которое поставило определенные преграды монополистическому захвату рынков.

Так, в США первым законодательным актом, направленным против монополизации экономики, был Акт Шермана, изданный в 1890 г. Он поставил вне закона тресты и др. объединения предпринимателей (если они ограничивали торговлю м/у штатами и др. гос-ми), запрещал такую “монополизацию”. Акт Клейтона (1914) запретил “нечестную торговую практику”: договоры на продажу товара с принудительным ассортиментом, дискриминацию в ценах, слияние фирм, если они вели к “существенному ослаблению конкуренции”. На образованную в 1914 г. фед. торговую коммисию была возложена задача запрещать “нечестные методы конкуренции” и слияния предприятий, ведущие к уничтожению соперников.

Механизм рыночного ценообразования.

Рыночные цены складываются стихийно в зависимости от спроса и предложения. Основы цены составляет стоимость. Рынок интересует платежеспособный спрос. 

Спрос бывает эластичным и неэластичным (молоко, хлеб). Неэластичный спрос проявляется, ксли платежеспособная потребность покупателей не чуствительна к изменению цен. Как бы не возрастали или не понижались цены на соль, спички, спрос на них не изменен. 

Предложение - это сов-ть товаров, готовых к продаже. Эластичным предложение становится, когда его величина изменяется на больший процент, чем цена. Например, цена на жеват. резинку повысилась на 4%, вследствие чего в продаже появилось таких вещей больше на 8%. В таком случае коэффициент эластичности будет равен:

        8%  

        4%

Неэластичным будет предложение , если оно не изменится при повышении или понижении цен. Это характерно для многих товаров в краткосрочном периоде. Например, низка эластичность для скоропортящихся продуктов, которые невозможно хранить в больших количествах (клубника).

Простое и расширенное воспроизводство капитала фирмы.

Капитал - это стоимость средств производства, используемых в целью получения прибыли
Потребности общества безграничны, полностью неутолимы. Ресурсы общества ограничены или редки.
Потребности - нужда в чем-либо, объективно необходимом для поддержания жизнедеятельности и развития организма, человеческой личности, социальной группы, общества в целом; внутренний побудитель активности. Потребности делятся на биологические, свойственные животным и человеку, и социальные, которые носят исторический характер, зависят от уровня экономики и культуры. Осознанные обществом, социальными группами, общностями и индивидами потребности выступают как их интересы. Потребности динамичны, изменчивы, на базе удовлетворенных возникают новые, что связано с включением личности в различные сферы и формы деятельности. Высшее проявление социальных потребностей — потребности в самореализации, самоутверждении, т. е. в творческой деятельности. Под экономическими потребностями (economic needs) обычно понимается недостаток чего-либо необходимого для поддержания жизнедеятельности и развития (или, иначе – внутренние мотивы, побуждающие к экономической деятельности).
       Экономические ресурсы (economic resources) – это элементы, используемые для производства экономических благ. Важнейшие из них: земля, труд, капитал, предпринимательская способность и информация.
Отношения собственности регулируются статьей 8 Конституции Российской Федерации, разделом II части I Гражданского кодекса РФ.

Главное, что характеризует правомочия собственника - это возможность осуществлять их по своему усмотрению,
 т. е. самому решать, что делать с принадлежащим имуществом, руководствуясь исключительно собственными интересами, совершая в отношении этого имущества любые действия, не противоречащие закону и иным правовым актам и не нарушающие прав и законных интересов других лиц. Важная особенность правомочий собственника заключается еще и в том, что они позволяют ему устранять, исключать всех других лиц от какого-либо воздействия на принадлежащее ему имущество, если на то нет его воли.

Гражданский Кодекс Российской Федерации целиком определяет все стороны права собственности: от приобретения до прекращения права собственности. Уголовный Кодекс (единая совокупность правовых норм, применяемых при криминальном деянии)
· ППраво частной собственности граждан на земельные участки
· ППраво частной собственности граждан на жилые помещения
· ППраво частной собственности юридических лиц 





Экономические отношения между людьми и социальными группами складываются в производстве, распределении, обмене и потреблении благ.






















Отношения собственности - это связи между большими социальными группами, отдельными коллективами и членами общества по присвоению факторов и результатов производства.
Организационно-экономические отношения делятся на 3 укрупненных вида:

· разделение труда и производства (их дробление между отдельными звеньями хозяйства и работниками) и их кооперация (совместное изготовление продуктов, укрепление предприятий, их постоянное сотрудничество и объединение);
· организация хозяйственной деятельности в определенных формах (натуральное и товарно-рыночное хозяйство);

· управление экономикой (стихийно-рыночное и государственное регулирование)

Организационно-экономические связи существуют независимо от социально-экономического  строя. Они по существу являются составными частями экономики всех стран.
Общественное разделение труда — разделение в обществе различных социальных функций, выполняемых определенными группами людей, и выделение в связи с этим различных сфер общества (промышленность, сельское хозяйство, наука, искусство, армия и др.). Техническое разделение труда — расчленение труда на ряд частичных функций, операций в пределах предприятия, организации. Общественное и техническое разделение труда находит выражение в профессиональном разделении труда. Специализацию производства в пределах страны и между странами называют территориальным и международным разделением труда. В дальнейшем разделение труда в совокупности с действием других факторов (имущественное неравенство и др.) приводит к возникновению различных социальных групп. В современную эпоху растет международное разделение труда, которое способствует развитию мировых интеграционных процессов.
Кооперация (от лат. cooperatio — сотрудничество), первоначально добровольное товарищество, содействующее своим членам в ведении хозяйства, промысла, мелкого производства, осуществляющее посреднические функции (сбыт продукции, ее транспортировка и т. д.). Распространены потребительская, промысловая, финансово-кредитная кооперация.
Кооперация труда - форма организации труда, обеспечивающая согласованность совместных действий работников в процессе производства. При простой кооперации труда все работники выполняют однородную работу. Сложная кооперация основана на разделении труда. Кооперация труда, обеспечивая более рациональное использование средств производства и рабочего времени, приводит к росту производительности труда.
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