Предмет. Метод экономики.

Экономика – Это наука о рациональном ведении хозяйства на разных уровнях и в разные исторические периоды.

Выделяют  несколько уровней:

1. Микроэкономика – изучает экономические поведения хозяйствующего субъекта.

2.  Мезоэкономика – изучает экономические явления на уровне отрасли и подсистем народного хозяйства (АПК, ВПК) или региона.

3. Макроэкономика – изучает экономические явления на уровне государства.

4. Мегаэкономика – изучает экономические явления в мировом масштабе.

Закон – многократно  проверенные и подтвержденные обобщения.

Законы выражают необходимые устойчивые зависимости между свойствами экономических явлений. Они являются объективными.

Экономические законы относятся к социальным.

Они делятся на:

1. Общие – действуют в течении всего периода.

2. Специфические – действуют в течении какой – то одной общественно – экономической формации.

Экономика использует различные формы и способы познания, которые образуют методологию, включающую в себя методы изучения хозяйственной жизни.

Они могут подразделены:

1. Общенаучные

2. Частные

Общенаучные – это диалектика, материалистические принципы, основанные древне греческими учеными. Согласно этим методам все экономические процессы противоречивы и находятся в постоянном движении ( все течет, все изменяется). В основе лежат логическое и риторическое познания. 

Риторические – рассматривают явления в процессе возникновения, развития, смены. 

Логический (теоретический)  - основан на методе абстракции (выделение главного явления).

К частным относятся:

1. Наблюдение

2. Обработка полученного материала по средствам синтеза и анализа.

3. Дедукция, индукция

4. Конструирование системы законов и категорий, их проверка.

5. Проведение экспериментов

6. Конструирование моделей и их математическая формализация (математические модели выражаются в виде графиков и уравнений)

Экономика выполняет три важные функции:

1. Познавательную – экономическая теория объясняет как функционирует хозяйство, последствия экономических процессов.

2. Методологическую –  Экономическая теория создает теоретическую и методологическую основу познания – функциональных, отраслевых, смешанных.

3. Практическую – экономические знания применяются на практике, дает рекомендации для хозяйственной практики.

Основы общественного производства.

В основе жизнедеятельности человека лежит производство.

Производство – процесс, в котором люди, воздействуя на вещества природы, производят материальные и духовные блага.

Блага – средства, с помощью которых удовлетворяются потребности.

Потребности – выражают необходимость, недостаток в чем – либо, необходимого для поддержания жизнедеятельности и развития личности и общества в целом.

Факторы, формирующие потребности.

1. Биологическая природа человека

2. Духовный мир человека

3. Природно – климатические условия

4. Национальные, культурные, религиозные представления

5. Социально – экономические условия

6. Уровень развития производства, НТП.

Виды потребностей.

1.  Первичные – средства существования, которые нельзя ничем заменить

А– Материальные

Б – Производственные – в сырье, электроэнергии, оборудовании.

В – Действительные – в данный момент

Г – Личные, семейные – отдельного человека.

2.  Вторичные – которые могут быть заменены или потребности выбора.

А – Духовные – в знании, общении и т.п.

Б – Непроизводственные – предметы потребления

В – Абсолютные – потребности в будущем

Г – Общественные – потребности производства в обороне страны, развитии и модернизации науки.
Структура потребностей по А.Маслову. 
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1 – потребности в саморазвитии 

2 – потребности в уважении

3 – потребности в социальных контактах

4 – потребности в безопасности

5 – физиологические потребности.

Экономические блага – все то, что удовлетворяет потребностям людей. Экономические блага создаются в процессе производства, они ограничены. Это значит:

1. Их объем недостаточен для удовлетворения всех потребностей людей

2. Их объем может быть увеличен лишь путем затрат факторов производства. Единственное, что принадлежит человеку – это время.

3. Факторы производства приходится тем или иным способом перераспределять.

 Ресурсы – потенциальные источники создания экономических благ.

Факторы производства – вовлеченные в производство, т.е. задействованные ресурсы. 

К ним относятся:
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Факторы производства.

1. Труд

2. Средство труда – посредством чего воздействуют на предмет труда.

3. Предмет труда – это то, на что воздействует человек во время производства

4. Средства производства – совокупность предметов и средств труда

5. Производительные силы – совокупность средств производства и рабочей силы, активно воздействующих на них

6. Рабочая сила – способность к труду.

Ограниченность ресурсов.

По мере развития человечества, под влиянием различных факторов, потребности изменяются, появляются новые, которые становятся побудительным свойством. Потребности человечества бесконечны и неудовлетворимы, а ресурсы общества ограничены.

Следствия:

1. Необходимость эффективного и по возможности полного использования ресурсов общества.

2. Появление конкуренции за доступ к ресурсам общества

3. Возможность возникновения уравнительного распределения ресурсов.

4. Возникает необходимость решать вопрос о предпочтительности того или иного ресурса, поиска лучшего сочетания факторов производства, при которых достигается максимум удовлетворенных потребностей.

Три основных вопроса.

1. Что и сколько производить?

2. Как производить?

3. Для кого производить?

Редкость ресурсов ограничивает производственные возможности хозяйствующих субъектов, и следствие этой ограниченности отражается в КПВ.
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	                              Альтернативные возможности производства товаров.

	     Вариант
	Масло(млн.тн.)
	Пушки(тыс.шт.)
	Альтернативные издержки производства 2 млн.тн.масла.

	A

B

C

D

E
	0

2

4

6

8
	30

27

21

12

0
	3

6

9

12


Анализ КПВ позволяет сформулировать ряд важнейших экономических положений: 

1. Закон замещения. При полном использовании ресурсов с неизменной технологией, увеличение производства одного продукта приводит к сокращению производства другого.

2. Если экономика находится внутри КПВ(т.N), то это свидетельствует о недопроизводстве и неэффективном использовании ресурсов.

3. Положение за пределами КПВ(т.M) при данных ресурсах и данном уровне НТП для производства недостаточно.

4. Любая точка на КПВ свидетельствует об эффективном полном использовании ресурсов.

5. Альтернативные издержки производства одного товара – количество другого товара, от производства которого приходится отказаться.

6. Закон возрастания альтернативных издержек производства в условиях полного использования ресурсов при получении каждой дополнительной единицы товара, приходится отказываться от возрастающего количества других товаров.  

А поскольку производительность ресурсов в разных производствах различна, то переключение их из одной сферы производства в другую обуславливает увеличение альтернативных издержек производства. 
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Собственность – в экономическом смысле это отношение между людьми, классами, регионами, присвоение средств производства и результатов труда. Эти отношения определяют характер общественного строя, они меняются в соответствии с социально-экономическими условиями жизни людей.

Присвоение – возможность использовать в производстве потребления некоторое благо.

Отчуждение – лишение субъекта экономических отношений, возможности использовать блага как в производстве, так и в потреблении.

Различают субъекты и объекты собственности.

Субъекты собственности – отдельные лица, социальные группы и общества в целом, присваивающие те или иные блага.

Объекты собственности – то, по поводу чего возникают отношения собственности. Основные объекты – факторы производства, т.к. именно их собственник присваивает в результате производства. 

Собственность экономически реализуется, т.к. приносит доход.

Собственность – в юридическом смысле это отношение между людьми по поводу использования экономических благ, закрепленные законодательным органом управления.
Право собственности устанавливается государством и определяет нормы поведения людей.

1. Право физического контроля над вещью

2. Право пользования
3. Право распоряжения(продажа, дарение)

Первая появляется общественная собственность, затем, в результате совершенствования орудий труда собственность стала частной (появляется семья).

Частная собственность делится на:

- трудовую – на основе труда самого производителя.

- нетрудовую – используется наемный труд.

Условием и предпосылкой получения дохода является хозяйственное использование собственности либо собственником, либо уполномоченным лицом.

Частная собственность – присвоение факторов производства одной частью общества и отчуждение другой его частью.

Общественная собственность – присвоение благ всем обществом.

Плюсы частной собственности: стимулирует экономическую активность и предприимчивость, эффективное и рациональное ведение хозяйства.

Формы частной собственности.
1. Индивидуальная – форма присвоения вещественных факторов производства и результатов производства одним лицом или семьей.

В условиях рыночной экономики предприятия малого бизнеса преобладают.

     2. Групповая: коллективная, кооперативная, акционерная.

Формы общественной собственности.

1. Государственная: федеральная, субъектов федерации

2. Муниципальная(местных органов власти).

Государственная собственность преобладает преимущественно в производственной и социальной инфраструктуре, в современных наукоемких отраслях, малорентабельных и капиталоемких отраслях.

Предприятия, находящиеся в гос. собственности отличаются от частных тем, что не ставят первоначальной задачей максимизацию прибыли, а подчиняют свои финансовые средства общенародным целям.

Собственность в СССР.

1.Государственная – 90% 

2.Колх – кооперативная – 8 – 9%
3.Личная – 1 – 2% 

Экономика монопольная, затратная, деформированная. 
1990г – закон о собственности в СССР.

Основные цели приватизации в России.

1 Формирование слоя частных собственников.

2 Создание конкурентной среды

3 Содействие демонополизации

4 Финансовая стабилизация

5 Повышение эффективности работы предприятий.

6 Привлечение иностранных инвестиций.

7 Социальная защита населения и развитие объектов социальной инфраструктуры.

Методы приватизации в России.

1Бесплатная.

а – наделение всех граждан России приватизационными ваучерами

б – передача собственности государственных предприятий их трудовым коллективам. При таком способе имущество в денежной форме преобразовывалось в доли, паи, акции, которые делились между рабочими предприятия.

в – бесплатная приватизация жилья.

2Денежная.

а – Конкурсная – продажа государственных и муниципальных предприятий покупателю, предложившему наибольшую цену и согласившийся на выполнение определенных условий(сохранение профиля предприятий, число рабочих).

б – Аукцион – продажа предприятий и их активов на открытых торгах, когда в дальнейшим от владельцев не требуется выполнение каких – либо условий, при этом право собственности переходит к покупателю, предложившему большую цену.

в – продажа акций государственных акционерных предприятий внешним инвесторам.

г – выкуп ранее арендованного государственного имущества.

Затраты, издержки, связанные с изменением формы собственности, называются трансакционные издержки(затраты на рекламу, оценку недвижимости, ведение переговоров).

Товарное производство, товары и деньги.

Исторически первым типом хозяйства явилось натуральное, в котором производимые в нем продукты там же и потреблялись. Затем появляется товарное производство, продукты труда предназначаются для продажи.

Условия перехода от натурального хозяйства к товарному следующие:

1 Общественное разделение труда

2 Экономическая обособленность товаропроизводителя.

Два типа товарного производства.

1.Простое – производство, основанное на труде самого собственника вещественных факторов производства.

2.Развитое – производство, основанное на наемном труде.

 Товар обладает двумя свойствами.

а – полезностью – способность товара удовлетворить какую – либо потребность человека. Полезность понятие субъективное, она зависит от интенсивности потребности и количественной ограниченностью товаров.

б – Мерная стоимость – пропорция, в которой один товар меняется на другой.

Предельная полезность – добавочная полезность, извлекаемая потребителем от дополнительной единицы товара. По мере увеличения количества потребляемых товаров, их предельная полезность имеет тенденцию уменьшаться.

Совокупная(общая, суммарная) полезность – полезность, переносимая всей массой потребляемых благ. С увеличением количества товаров данного вида, обладающих полезностью для потребителя, происходит приращение совокупной полезности, но рост этот происходит все замедляющимися темпами.
Динамика предельной полезности объясняется действием закона убывающей предельной полезности, согласно которой, по мере увеличения количества потребляемых товаров, полезность каждой последующей потребляемой единицы меньше полезности предыдущей.

ДЕНЬГИ – всеобщий эквивалент, способный обмениваться на все другие товары.

Функции денег(Согласно марксисткой теории).

     1. Мера стоимости – которая проявлялась в цене и масштабе цен(идеальные деньги).

Масштаб цен – количество золота, принятое в стране за денежную единицу.

1961 СССР 1руб – 0,987г Au
1973 США 1долл – 0,703г Au
      2. Средства обращения.

      3. Средства накопления.

      4. Средства платежа – в основе лежит отсрочка платежа.

      5. Мировые деньги.

(2,3,4,5 – реальные деньги).

Современная экономика выделяет следующие функции денег:

1. Мера стоимости.

2. Средства обращения

3. Средства накопления

Виды денег.
1. Бумажные 

2. Кредитные

3. Товарные – товары, выполняющие роль всеобщего эквивалента в том или ином регионе(скот, меха, соль).

Затем появляются драгоценные металлы, благодаря своим свойствам:    

1. Однородность

2. Сохранямость

3. Портативность

4. Легкость

Бумажные деньги – денежные знаки, выпускаемые государством для покрывания своих расходов.

Кредитные деньги – деньги, порождаемые развитием кредитной связи и выражающие отношения между кредитором и заемщиком(наличные, банкноты, долговые обязательства гос.центрального банка, безналичные – счета предприятий и физических лиц в коммерческих банках).

Современные деньги имеют следующие виды:

1. Кредитные карточки – денежный документ, удостоверяющий наличие счета у ее держателя, заменяющая наличные деньги, а также позволяет владельцам получать в банке краткосрочную ссуду.
2. Электронные – деньги на счетах компьютерной памяти банка, распоряжение которыми осуществляется с помощью специального электронного устройства, позволяющее переводить деньги, осуществить кредитные и платежные операции, посредством передачи электронного сигнала без участия бумажных носителей.

Совокупность всех денежных средств, находящихся в хозяйстве в наличных и безналичных формах, выполняющие функции средств обращения и накопления, образуют денежную массу.
Формула Фишера.
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  М – денежная масса
V – скорость обращения денежных единиц.

Р – цены

Q – количество товаров
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Денежные агрегаты.

1. М0 – наличные металлические и бумажные деньги в обращении.

2. М1=М0+беспроцентные счета до востребования(чековые вклады).

3. М2=М1+бесчековые сберегательные счета и небольшие срочные вклады.

4. М3=М2+крупные срочные вклады.

РЫНОК.

Рынок – саморегулирующая система посредством спроса и предложения.

Рынок действует согласно “невидимой руке” Адама Смита, т.е. через удовлетворение личного эгоистического интереса человека.

В условиях жесткой конкуренции выигрывает тот товаропроизводитель, который производит конкурентоспособный товар(за счет производительности труда, внедрения новой техники и технологии).

Количество времени, издержек, затрачиваемое на производство единицы продукции, называется производительностью труда.

Функции рынка.

1. Регулирующая(перемещение ресурсов).

2. Стимулирующая

3. Дифференцирующая(санирующая)

4. Информационная

5. Ценообразующая.

Вида рынка по критериям.(структура).
1. По экономической значимости(Рынок товаров и услуг, ценных бумаг, труда, недвижимости, валют, ноу – хау).

2. По территориально – экономическим признакам (местный, региональный, национальный, международный).

3. По степени ограничения конкуренции:

Совершенной конкуренции.

Несовершенной конкуренции:

   а – рынок монополистической конкуренции с дифференциацией товаров

   б – олигополия

   в – рынок чистой монополии 

4. По товарным группам(опт и розница)

5. По легальности и нелегальности(легальный и теневой).

Минусы и плюсы рынка.

“-”
Безработица, неустойчивость, дифференциация членов общества, не способствует производству товаров общего назначения, не способствует развитию фундаментальных наук.

“+”
Конкуренция, повышение качества, изобретение новых технологий, свобода экономического выбора, более гибкая адаптационная система.  
Кругооборот товаров и денег.
Организация рыночной экономики может быть представлена в виде модели кругооборота товаров и денег, реализующих движение реальных экономических благ.
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Основные субъекты рыночных отношений: население (дом. хоз-ва), т.е. частные хозяйства, деятельность которых направлена на удовлетворение собственных потребностей; предприятия, фирмы.

На рынке товаров население выступает в роли покупателей, предъявляющих спрос на потребительские товары, и оплачивающие их за счет своих доходов.

Спрос и предложение.

Спрос – это платежеспособная потребность населения или количество товаров, которые может приобрести покупатель по определенной цене.

Закон спроса: чем выше цена, тем ниже спрос.
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Изменение величины спроса графически отражается смещением точки по кривой спроса. Изменение спроса отражается смещением кривой спроса (вправо – возрастает, влево – уменьшается).
На изменение спроса влияют следующие неценовые факторы:
1. Количество покупателей

2. Доходы

3. Изменение вкуса (моды)

4. Изменение цен на взаимозаменяемые товары (субституты).

5. Изменение цен на взаимодополняемые товары (комплименты).

6. Ожидание инфляции.

Предложение – произведенные и поставленные на рынок товары по определенной цене.
Закон предложения: чем выше цена, тем больше предложение. 
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На изменение спроса влияют следующие неценовые факторы:

1. Наличие продавцов – производителей.

2. НТП

3. Налоги и дотации

4. Изменение цен на товары  субституты.

5. Изменение цен на товары комплименты.

6. Ожидание инфляции.

7. Изменение цен на ресурсы.

Рыночное равновесие – состояние рынка, когда спрос соответствует его предложению. D=S.
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1. Зона избытка
2. Зона конъюнктурного рынка

3. Зона дефицита (покупателя)

4. Мертвая зона

Е – точка равновесия (Клиринга).

При P>Pe – избыток. 

При P<Pe – дефицит.

В условиях конкуренции, нарушение рыночного равновесия (дефицит или излишки), отклонение рыночной цены от равновесной, не могут быть видимыми. Равновесие устанавливается автоматически – происходит рыночное саморегулирование.

В зависимости от времени, имеющегося в распоряжении продавца, различают:

1. Мгновенное равновесие – ситуация на рынке, когда возрастает спрос, а у продавца нет времени, чтобы изменить предложение, предложение становится совершенно неэластичным. Равновесие устанавливается при цене выше первоначальной.

2. Краткосрочное – повышение спроса и цены заставляют производителя увеличивать загрузку имеющихся мощностей, и за счет этого увеличить предложение. Оно станет более эластичным. Соответствующее рыночное равновесие установится при цене, которая ниже цены мгновенного равновесия.
3. Долгосрочное – оно достигается за счет увеличения предложения в результате расширения существующих мощностей, и появления в данной отрасли новых фирм, а также соответствующего распределения ресурсов. Эластичность повысится. Равновесие установится при цене, которая ниже цены мгновенного и краткосрочного равновесия. Цена долгосрочного равновесия носит достаточно устойчивый характер и называется нормальной рыночной ценой.

Эластичность спроса и предложения.

Степень изменения спроса, под воздействием влияющих на него факторов называется эластичностью спроса.

Различают:

1. Ценовую эластичность 

2. Перекрестную

3. Эластичность спроса по доходу.

Ценовая эластичность спроса характеризует степень изменения спроса под влиянием изменения цены, и измеряется коэффициентом эластичности 
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Виды ценовой эластичности спроса.

	Вид эластич

ности
	Соотнош изменения 

цены и 

спроса


	График
	Коэфф

эластично

сти
	Изменение выручки от реализации P*Q

	
	
	
	
	Уменьшение

цены
	Повышение

цены

	Соверш
неэласт

спрос
 
	Цена растет, падает спрос состояния
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	Цена и спрос изменяются одинаково
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	Цена изменяется меньше, чем измен спрос
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	Соверш эластич спрос


	Спрос изменяется, цена постоянная
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Факторы, влияющие на степень ценовой эластичности спроса.

1. Количество заменителей данного товара: чем больше хороших заменителей, тем выше эластичность.

2. Удельный вес данного товара в доходе потребителя: чем выше доля товара в доходе, тем выше эластичность.

3. Значимость товара.

4. Время, имеющиеся в распоряжение покупателя: чем больше у покупателя времени, тем больше эластичность кривой спроса.

Перекрестная эластичность спроса характеризует степень изменения спроса на товар А, при изменение цены на товар В, измеряется коэфф. перекрестной эластичности 
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Если 
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<0, то это товары взаимодополняющие, 
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=0 – товары нейтральны, и не зависят один от другого.

Эластичность спроса по доходу характеризует степень изменения спроса на товар под влиянием изменения дохода. 
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КОНКУРЕНЦИЯ.

конкурро(лат) – состязание.

Конкуренция – борьба предпринимателей за наиболее выгодные условия производства и сбыта товаров с целью получения максимальной прибыли.
Конкуренция – важнейший элемент рыночного механизма, обеспечивающая взаимодействия субъектов рыночных отношений в производстве и сбыте продукции.

Функции конкуренции.

1. Эффективное распределение ограниченных ресурсов в соответствии с потребностью общества.

2. Стимулирование эффективного производства, т.к. стремление удержаться на рынке, максимизировать свою выгоду, заставляет предпринимателей совершенствовать производство, снижать издержки и повышать качество продукции.

3. Распределение доходов в соответствии с вкладом, эффективностью использованных факторов производства.

4. Установление равновесной рыночной цены.

Существует 2 типа конкурентного поведения.

1.Добросовестная – которая идет к выигрышу потребителя и выражается повышением качества продукции, снижением издержек производства.

2.Недобросовестная – укрепление  рыночного положения фирмы, связана с использованием нерыночных методов конкурентной борьбы:

а – продажа по цене, ниже себестоимости.

б – установление демонстрационных цен или коммерческих условий.

в – ложная информация и реклама, вводящая в заблуждение потребителя о характере и       качестве товара.

г – недобросовестное копирование товаров у конкурентов

д – коммерческий шпионаж.

Методы конкурентной борьбы.

Ценовая.

а – борьба между производителями за сверх прибыль, посредством уменьшения издержек производства и снижение за счет этого цен без изменения ассортимента и качества товара.
б – использование ценовой дискриминации, т.е. продажа одного и того же товара по разным ценам, когда ценовые различия неоправданны различиями издержек производства.

Неценовая.

а – повышение качества продукции путем совершенствования технических характеристик товара.

б – улучшение приспособляемости товара к нуждам потребителя.

в – производство товаров – заменителей.

г – улучшение обслуживания покупателя.

д – использование массовой рекламы.

В зависимости от степени развитой конкуренции и методов конкурентной борьбы различают 2 типа рынка:
1.Рынок совершенной конкуренции.

2.Рынок несовершенной конкуренции.

ТИПЫ КОНКУРЕНЦИИ.
	         Характ     
                   черты
типы конкуренции
	Число фирм
	Тип продукции
	Усл входа в рынок
	Контроль над ценами
	Типичные отрасли.

	Соверш конкур
	Множество мелких фирм (производ-й)
	однородный
	свободный
	отсутствует
	с/х, ценных бумаг, валюты

	Монополистич конкур с дифф товаров
	Множество мелких фирм (производ-й)
	разнородный
	Сравнительно легкие
	незначительный
	Пищевая, легкая, розничная торговля

	олигополия
	3-10
	Стандартизированный или дифф-й
	Существенные препятствия 
	Ограниченный взаимозависи - 
мостью
	Металлургия, автомобили – 
строение

	монополия
	Одна доминирует
	уникальный
	Практически невозможно
	полный
	Местные предприятия коммунал. 
хоз -ва


Фирмы, которые находятся в несовершенной конкуренции, обладают монопольной (рыночной) властью, т.е. возможность, увеличивая или сокращая объемы продаж, воздействовать на цены товаров с целью повешения прибыли.
В зависимости от причин путей монополизации рынка различают несколько типов монополей:

1. Искусственная – монополия, возникающая в результате специально организованных мер. В ходе конкурентной борьбы мелкие предприятии, как правило, проигрывают. В результате происходит концентрация производства и сбыта на крупных предприятиях. Жесткий, разрушительный характер между предприятиями толкает их к слиянию, заключению соглашений, определяются объемы выпускаемой продукции, рынки сбыта, цены, не нарушающих нормальных рыночных механизмов.

2. Естественная монополия – психологические особенности производства, обуславливающие меньшие издержки производства на одном крупном предприятии, чем на множестве мелких (водо-, газо-, электроснабжение, телефонная связь и т.п.), порождают психологическую или естественную монополию, т.е. состояние рынка, при котором удовлетворение спроса в силу технологического производства эффективнее в условиях отсутствия конкуренции. Если монополия возникает там, где по мере увеличения объема производства происходит существенное снижение издержек производства, при этом товары, производимые естественной монополией, не могут быть заменены другими товарами.
3. Временная монополия – порождена НТП, возникает на основе монопольного обладания фирмы патентами, лицензиями. Такая фирма занимает монопольное положение до тех пор, пока соответствующее достижение не получит широкого распространения.
4. Государственная монополия – базируется на исключительном праве государства.

5. Случайная монополия – результат ограниченного во времени превышения спроса над предложением, позволяющий продавцу повышать цены, случайная монополия может перерасти в искусственную, если дефицит сознательно поддерживается.

КАПИТАЛ.

Различные концепции капитала. 

В разных школах капитал трактуется по разному, но везде существуют три главных направления:

1. Вещественная или натуралистическая концепция.

2. Денежная или монетаристская.

3. Теория человеческого капитала.

С точки зрения 1 концепции – капитал – это либо средства производства, либо готовые товары, предназначенные для продажи. 
Так А. Смит считал, что капитал – это накопленный запас вещей. Д. Рекардо понимал капитал как средство производства. Маршалл считал, что капитал – это вещи, образующие предпосылки производства; а его современник Дж. Кларк, что это запас производительных благ, который наряду с трудом представляет собой начало производства. Поль Самуэльсон определял капитал как производственное оборудование производственных фабрик, склады готовой продукции и полуфабрикаты.

С точки зрения 2 концепции – капитал – это деньги, приносящие процент. Большинство монетаристов в настоящее время исходят из того, что капитал – это деньги или их заменители. Другие связывают капитал с получением дохода.

3 направление появляется в 70 – е гг 20 века в связи с возрастанием роли человеческого фактора в условиях НТР. Ее разработали: Г.Беккер, Дж. Минцер, Т. Шульц.
По их мнению в производстве взаимодействуют два фактора:

а – физический капитал, в котором включены средства производства.

б – человеческий капитал, к которому относится приобретенные знания, навыки, энергия. Величина человеческого капитала оценивается потенциальным доходом, который он способен принести.

Наиболее объемное описание капитала дал К. Маркс.

Он исследовал сущность капитала и, с другой стороны, конкретные формы его проявления.

1. Средства производства выступают как постоянный капитал.

Рабочая сила, как переменный капитал.

Деньги, как денежный капитал.

Товары – товарный капитал.

Однако, ни деньги, ни товары, по мнению К. Маркса, сами по себе капиталом не являются.

К. Маркс: “Капитал – это не вещь, а определенное производственное отношение, которое представлена в вещи, и придает этой вещи специфический общественный характер”.

Такими вещами являются: товар, деньги, средства производства, рабочая сила.

2. Во – вторых, капитал можно понять как постоянное движение всех его элементов. Только находясь в сбережениях деньги превращаются в капитал.

3. Капитал – самовырастающая стоимость, создаваемая наемным рабочим.    
Эти три момента характеризуют сущностное определение капитала.

Стартовый капитал – первоначально вложенный капитал + текущие затраты на начальное ведение производства. Источниками покрытия этих затрат могут быть как собственные средства, так и заемные.

Собственные (внутренние) средства – это:

1. сбережения, образовавшиеся за счет прибыли.

2. деньги, предназначенные для амортизации.

3. Капитал, поступающий от продаж акций и облигаций. Они составляют 60 – 70% всех финансов предприятий.

Заемные (внешние) средства – банковский или коммерческий кредиты(30 – 40%).

Кругооборот и оборот капитала.

Рациональное хозяйство развитых стран представлено совокупностью: 
а – обособленными фирмами

б – взаимозависимыми фирмами, осуществляющими индивидуальное производство.

Индивидуальное производство – непрерывно повторяющийся процесс, производительного соединения факторов производства с целью создания товаров и получения дохода.

Исходным моментом воспроизводства является кругооборот капитала.  

Кругооборот капитала – движение стоимости факторов производства через сферы обращения и производства, в результате чего она проходит три стадии и последовательно принимает денежную, производительную и товарную форму.
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           1 стадия                                 2 стадия                  3 стадия

1 – сфера обращения (капитал находится в денежной форме)

2 – сфера производства (производственная форма)

3 – сфера обращения (товарная форма)

Всеобщая формула капитала.

П – Т – Д’, где Д’=Д+
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Д – прибавочная стоимость.

Оборот капитала – кругооборот, рассматриваемый как непрерывно возобновляемый процесс.

Различие между кругооборотом и оборотом капитала.

В течение одного кругооборота фирме возвращается лишь часть первоначально авансируемой стоимости.

В течение одного оборота фирме возвращается вся первоначально авансируемая стоимость.

Оборот измеряется временем и скоростью

t обор – это период, в течение которого ресурсы, пройдя сферу производства и обращения, возвращаются капитал исходной форме – денежной.

Скорость оборота – измеряется числом оборотов ресурсов, совершающихся в течении года. 
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n – число оборотов в год.

О – принятые единицы времени (год).

t – время оборотов денежных ресурсов.

В соответствии с способом переноса стоимости используемого производственного капитала на стоимость созданного товара, капитал делится на основной и оборотный.

Основной капитал, в течении одного кругооборота, по частям переносит свою стоимость на создаваемый товар.
Оборотный капитал, в течении одного кругооборота, полностью переносит свою стоимость на создаваемый товар (предметы труда, рабочая сила, электроэнергия и т.п.).

Процесс постепенного переноса стоимости основного капитала на создаваемый товар, называется амортизацией.

Амортизационный фонд предназначен для изготовления элементов основного капитала, выбывшего из производительного процесса, в силу его физического и морального износа.

Физический износ основного капитала – потеря им потребительской стоимости.
Моральный износ основного капитала бывает 2 видов:

1. Создаются аналогичные, но более дешевые средства труда.

2. Выпускаются более производительные средства труда при такой же цене.

Учет физического и морального износа имеет большое значение для установления норм амортизации.

Норма амортизации – отношение годовой суммы амортизационных отчислений капитал средней готовой стоимости основного производственного капитала, выраженной в %.

Она показывает за сколько лет стоимость основного капитала должна быть возмещена.

В условиях НТП сроки службы основного капитала сокращаются, поэтому появляется проблема ускоренной амортизации.

Обобщающим показателем, используемых основных фондов(капитала), является фонда отдачи.
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Использование оборотных фондов (капитала) выражается:
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Кроме основного и оборотного капитала (фондов), функционирующих в сфере производства, фирмы имеют фонды обращения, предназначенные для процесса реализации.

Денежные средства, вложенные в оборотные фонды и фонды обращения, образуют оборотные средства.

ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВО.

Предпринимательство, как необходимый атрибут рынка, становится в период развитого капитализма.

А. Смит характеризовал предпринимателя, как собственника, идущего на экономический риск ради реализации коммерческой идеи и получения прибыли.

В Российском законодательстве предпринимательство трактуется как инициативная самостоятельная деятельность граждан и объединений, направленной на получения прибыли…. на их риск и имущественную ответственность
В предпринимательстве выделяют субъекты и объекты.

Субъектами могут быть частные лица, различного рода ассоциации, государство.

Объектами могут стать любые виды хозяйственной деятельности, коммерческая, 

торгово – закупочная, инновационная, консультационная деятельности. В зависимости от содержания деятельности различают виды предпринимательства.

1. Производственное предпринимательство – в котором осуществляется производство товаров, услуг, информации, духовных ценностей. Функция производства – основная.

2.  Коммерческое предпринимательство – состоит в операциях и сделках по перепродаже товаров и услуг, и несвязанная с производством продукции. Прибыль предприятия образуется путем продажи товаров по цене, превышающая цену приобретения.

3. Финансовое предпринимательство – объектом купли – продажи являются деньги, ценные бумаги, валюта.
4. Посредническое предпринимательство – деятельность, соединяющая заинтересованные во взаимосделке стороны. За оказание подобных услуг предприниматель получает доход.

5. Страховое предпринимательство – особая форма финансового предпринимательства – заключается в том, что предприниматель получает страховой взнос, который возвращает только при наступлении застрахованного случая. Оставшаяся часть взносов образует предпринимательский доход. 

ОБЪЕМ И ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА.

Объем производства. Производственная функция. Издержки производства.

Показатели объема производства. Совокупность продуктов производства – это общий выпуск продукции, полученный при увеличении вложения одного переменного ресурса и неизменности других.
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Q – количество продукции;

L – количество труда;

TR – совокупный продукт.

По мере увеличения вложений переменного ресурса L (количество нанимаемых рабочих) совокупный продукт TR возрастает все замедляющими темпами, затем достигает своего максимума, после чего начинает уменьшаться.

Средний продукт (АР) – выпуск продукции на единицу затраченного переменного ресурса данного вида. 
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 Средний продукт характеризует среднюю производительность ресурса (труда).

Предельный продукт (МР) – дополнительный продукт, получаемый при увеличении вложений одного вида ресурсов на единицу, и неизменности других ресурсов.
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 Он характеризует предельную производительность ресурса (труда).

Средний и предельный продукты: 
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По мере увеличения вложений одного вида ресурсов (труда) и неизменности других, средний (АР) и предельный (МР) продукты сначала увеличивается, а потом начинают сокращаться.

Если кривая предельного продукта выше кривой среднего продукта, то средний продукт возрастает. Если кривая МР находится ниже АР, то средний продукт убывает.

Средний продукт достигает своего максимума в точке пересечения кривых АР и МР.

В основе динамики предельного продукта лежит закон убывающей предельной производительности (закон убывающей отдачи). Т.е. при увеличении вложений одного фактора производства и неизменности других отдача этого ресурса сначала быстро растет, а затем начинает убывать. Объясняется это тем, что по мере увеличения вложений одного ресурса (труда) на его долю приходится все меньшее количество фиксированных ресурсов, вследствие чего производительность труда падает.
Убывание (сокращение) предельного продукта определяет динамику совокупного и среднего продукта, который также сначала возрастает, а затем начинает сокращаться. Зависимость между количеством вложенных ресурсов и объемом производства описывается производственной функцией, которая характеризует максимальный объем выпуска, который можно достичь при любом заданном наборе ресурсов.
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 - объем производства.
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- количество ресурсов данного вида.

Производственная функция – это технологическая функция, она устанавливает зависимость между количеством используемых ресурсов и объемом выпуска в натуральном выражении.

Графически производственная функция изображается с помощью изокванты.(греч. изо – одинаковый, лат. кванта – количество).
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Изокванта – это кривая, отражающая различные комбинации ресурсов, используемых в производстве, и имеющих результатом один о тот же объем выпуска. Отложив затраты труда и затраты капитала, и соединив все точки при Q=100, получим изокванту. 

ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА.
Издержки – это расходы фирмы, связанные с производством товаров и услуг. Их величина зависит от объема затраченных ресурсов и их цены.

Поскольку ресурсы общества ограничены, то использование их в производстве одного экономического блага ведет к сокращению производства других благ.

Экономические издержки производства ( альтернативные, временные??, издержки упущенных возможностей) – стоимость производства товаров и услуг, измеренная количеством товаров и услуг, которыми надо пожертвовать, чтобы получить данные товары и услуги.

Экономические издержки включают внешние и внутренние издержки.

Внешние издержки – явные – денежные платежи внешним поставщикам факторов производства (зар.плата, расходы на сырье, арендная плата и т.п.).
Эти выплаты осуществляются ради привлечения ограниченных ресурсов именно в данное производство и приводят к извлечению ресурсов от других альтернативных вариантов их применения. Внешние издержки отражают реальное движение денежных потоков (бухгалтерские). 

Внутренние издержки – неявные, неоплаченные, имплицитные – денежные доходы, которыми жертвует фирма , самостоятельно используя принадлежащие ей ресурсы. Это доходы, которые могли бы быть получены фирмой за самостоятельно используемые ресурсы, при наилучшем способе применения.

Внутренние издержки возникают и учитываются хозяйствующими субъектами каждый раз, когда перед ними возникает проблема выбора.  Например, определяя затраты на производство, предприниматель должен учесть арендную плату, которая могла бы быть получена фирмой, не используя она помещение для собственных нужд, а давая его в аренду.
Нормальная прибыль – минимальная плата, которой вознаграждаются предпринимательские способности, применяемые на данной фирме, или это минимальный доход, который должен получить предприниматель, чтобы оставаться в данном бизнесе. Он не должен быть меньше прибыли, который предприниматель мог бы получить в другой, выгодной для себя сфере деятельности, но “допускается”.
Практически, нормальная прибыль определяется самим предпринимателем, как оценка альтернативных возможностей приложения своей предприимчивости.
Бухгалтерская прибыль – это разница между общей выручкой от реализуемой продукции внешними бухгалтерскими издержками производства.

Экономическая прибыль – разница между общей выручкой от реализации продукта и экономическими издержками производства.

Экономические издержки – сумма внешних и внутренних издержек плюс нормальная прибыль.
ВИДЫ ИЗДЕРЖЕК ПРОИЗВОДСТВА.

Величина издержек производства зависит от объема производства и от возможности изменения количества ресурсов, используемых в нем.
В зависимости от характера изменения объема используемых ресурсов различают краткосрочные и долгосрочные периоды.

В течение краткосрочного периода некоторые факторы производства остаются постоянно фиксированными, хотя остальные факторы фирма может изменять, чтобы увеличить или сократить объемы производства. В краткосрочном периоде такие виды затрат, как здания, оборудование, посевные площади – постоянные. Поэтому фирма может увеличивать или сократить объемы производства, изменяя лишь некоторые факторы производства.

В течение долгосрочного периода фирма может внести изменения во все факторы производства. Она может приобрести помещения, оборудование, которое будет лучше соответствовать новым условиям. В долгосрочном периоде стоит проблема как изменить все факторы производства, чтобы достичь необходимого объема производства с минимальными издержками.
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В зависимости от объема производимой продукции издержки делятся на:

1 Постоянные – не зависят от объема произведенной продукции (аренда, кредит, %, з/п)

2 Переменные зависят от объема произведенной продукции (сырье, з/п рабочих, транспорт)

 Тотальный или валовой ТС
TC=FC+VC
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При изменении издержек на единицу продукции используется категория общих, средних, постоянных переменных.
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А – убыточное предприятие.

Б – нет прибыли.

В – прибыльное предприятие.

Средние издержки важны для определения прибыльности предприятия.

Если цена равна средним издержкам, то фирма имеет нулевой эффект (нет прибыли).

Если цена меньше средних издержек – убыточное

Если цена больше средних издержек – фирма имеет прибыль.

Целью определить максимум выпуска продукции фирма рассчитывает предельные издержки. Предельные издержки – это дополнительные издержки, на производство каждой дополнительной единицы продукции по сравнению с данным объемом выпуска.
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 Они важны для определения стратегии фирмы.
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Кривая предельных издержек пересекает кривые средней валовой и средней переменной издержек в точке минимума их значения.

Qm – еще есть возможность увеличить объемы производства с Qm до Qn
Q>Qn – издержек больше.

РЫНОК ТРУДА.
Рынок труда – система экономических механизмов, норм и институтов, устанавливает связи между фирмами, которые предъявляют спрос и предложение труда со стороны населения.

Субъекты рынка труда.

1. Конрагенты – работник и работодатели

2. Посредники между работником и работодателем (служба занятости)

3. Представители органов власти

4. Представители интересов работников (профсоюзы) и работодателей (союзы предпринимателей)

Основные функции рынка труда.

1. Посредническая – соединение продавца и покупательной рабочей силы.

2. Уравновешивание спроса на труд и его предложения – формирование цены труда (зар.плата)
3. Привидение отраслевой, профессионально – квалификационной структуры занятости, в соответствии с отраслевой и территориальной структурой общественного производства.

4. Определение численности безработных.

Рынок труда имеет ряд специфических особенностей социального и социально – психологического характера, отличающего его от других рынков.

На рынок труда влияют:

1. Демографическая ситуация в стране

2. Численность трудоспособного населения (18-55-60)

3. Экономическая активность трудоспособного населения

4. Продолжительность годового рабочего времени.

5. Процессы миграции

6. Степень участия государства и профсоюзов в регулировании рынка труда

7. Существующая рыночная конъюктура

8. Структура экономики

9. Фазы экономического цикла

10. Уровень технического развития страны

11. Степень монополизации рынка

Спрос на труд предъявляют предприниматели, руководствуясь правилом равенства предельного продукта труда в денежном выражении к предельным издержкам труда. Спрос на труд предъявляют предприниматели, руководствуясь правилом равенства предельного продукта труда в денежном выражении к предельным издержкам труда.
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 Для рынка совершенной конкуренции характерно: 
1. Наличие множества фирм, конкурирующих между собой за то, чтобы нанять обученных работников.

2. Наличие многочисленных рабочих нужной квалификации.

3. Не одно предприятие, ни один рабочий не имеет сильного влияния на рынке труда.

Совокупный спрос на труд на рынке совершенной конкуренции определяется путем суммирования спроса на труд индивидуальных фирм.

А фирма, решая вопрос о том, какое количество рабочих ей нужно нанять, должна определить цену спроса на труд, т.е. зар.плату.

Цена спроса на труд зависит от предельной производительности труда, т.е. при росте продукта, полученного в результате найма дополнительного работника.

Дополнительная продукция, полученная в результате найма дополнительных работников, называется предельным продуктом. Доход от предельного продукта можно определить умножив предельный продукт на цену единицы продукции. Этот доход называется предельным доходом от предельного продукта.

Предельный продукт показывает как изменяется объем выпуска продукции в результате найма каждого дополнительного работника.

До тех пор, пока доход от предельного продукта больше выплачиваемой зар.платы, есть смысл нанимать дополнительного работника. Т.о. спрос на труд на рынке совершенной конкуренции определяется двумя показателями:

1. зар.платой

2. стоимостью предельного продукта.

Зависимость зар.платы и размера спроса на труд 
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Совокупное предложение труда определяется численностью населения, доли в нем трудоспособного населения, средним числом часов, отработанных рабочими за год, качеством труда и квалификацией рабочих.

Предложение труда зависит от зар.платы как и спрос [image: image67.png]
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Предложение отличается 2 эффектами:

1. Эффект замещения

2. Эффект дохода

Они проявляются тогда, когда выясняется реакция отдельных работников на повышение ставки зар.платы

До определенного момента рост зар.платы увеличивали над предложением труда, но после достижения максимального уровня (точка С) оно начинает сокращаться по увеличению дальнейшего роста зар.платы. Увеличение зар.платы приводит к росту и сокращению предложения труда.
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При найме на работу работник выбирает между трудом и досугом. При повышении зар.платы есть стимул пожертвовать досугом в пользу высокооплачиваемой работы.

В результате предложение труда растет до точки С. Здесь проявляется эффект замещения. При дальнейшем росте зар.платы срабатывает эффект дохода. Т.е. высокие доходы стииулируют досуг, а не труд, который рассматривается как низший товар. Поэтому с ростом доходов предложение труда сокращается.

Существует 2 крнцепции зар.платы: марксисткая и неоклассическая.

Маркс считал, что на рынке труда продается рабочая сила, стоимость которой определяется степенью жизненных средств рабочего и членов его семьи.

Неоклассическая – продается труд, величина которого определяется рыночными условиями (спросом и предложением)

Существует 2 формы зар.платы.

1. Повременная – определяется количеством отработанного рабочего времени.

2. Сдельная – количеством изготовленной продукции

Два вида зар.платы.

1. Номинальная – которая выплачивается работнику с физическим налогом.

2.  Реальная – определяется количеством товаров, которые можно купить на номинальную зар.плату.

Различные системы оплаты труда.

1. Сдельно – прогрессивная

2. Сдельно – премиальная

3. Многофакторная.

На уровень и динамику зар.платы, помимо конъюктурного рынка, большое влияние оказывают:

а – состояние национальных ресурсов

б – состояние экономики

В богатой и промышленно развитой стране номинальная зар.плата превышает мировую.

В рыночной экономики большое влияние оказывают профсоюзы. Они выступают в качестве монополистов, имеющих возможность воздействовать на уровень труда и капитала.
Профсоюзы могут влиять: 
1. Сокращая предложение труда путем ограничения приема на работу иностранцев и применение женского и детского труда.

2. Уменьшение продолжительности рабочего времени с помощью требования обязательного лицензирования права заниматься определенным видом деятельности, путем ограничения членства профсоюза.

3. Рекламируя определенные товары, лоббируя производство товаров, с целью увеличения спроса на них и соответствующего повышения спроса на труд.

4. Заключая коллективные договоры, предусматривающие повышение зар.платы, обязаны принимать на работу только членов действующих профсоюзов.

Задача профсоюзов : снижение безработицы и увеличение зар.платы.

Зар.плата в условиях несовершенной конкуренции.

Неконкурирующий рынок труда – это рынок, на котором продавец или покупатель труда может воздействовать на уровень зар.платы.

Этот рынок труда представлен двумя моделями:

1. Монопсонический рынок труда, где функционирует один покупатель

2. Монополистический рынок труда, где функционирует один продавец (например, профсоюз объединяет людей определенной специальности).

Монополистический рынок труда – это рынок на котором:

1. Работники данной фирмы составляют основную часть занятых на рынке труда.

2. Рабочая сила маломобильна

3. Альтернативные виды занятости

4. Уровень зар.платаы и число минимальных работников определяет фирма.  
МАКРОЭКОНОМИКА, ее цели.

Основные макроэкономические показатели.

Макроэкономика изучает экономические процессы на уровне государства.

Раздел макроэкономики был основан А. Маршаллом – “Принципы экономики”, 1890г.

Раздел макроэкономики возник в 1936г, основатель – Дж. Мейнард Кейнс – “Общая теория занятости, процента и денег.”
Основные цели макроэкономики.

1. Экономический рост

2. Борьба с инфляцией – равновесный уровень цен

3. Борьба с безработицей

4. Равновесный внешний торговый баланс.

В 1988г по рекомендации ООН в СССР перешли на Систему Национальных Счетов (СНС). Согласно СНС показателями выступают:

1. ВНП – суммарная рыночная стоимость, произведенных в течении года конечных товаров и услуг отечественными товаропроизводителями.

2. ВВП – суммарная рыночная стоимость, произведенная в течении года в стране конечных товаров и услуг. 

3. Чистый Национальный Продукт (ЧНП) – тот продукт, который произведен в этом году, т.е. ВНП за вычетом той части произведенного продукта, который необходим для замены капитала, изношенного в процессе производства (амортизационные отчисления)

ЧНП=ВНП-амортизационные отчисления.

ЧНП включает в себя только чистые инвестиции.

4. Национальный доход (НД) – общий доход, полученный поставщиками ресурсов за их вклад в создании ВНП данного года. НД включает все виды пофакторных доходов, полученных в данном году.

НД=зар.плата +рента+проценты+прибыль

5. Личный доход (ЛД) – весь доход, полученный населением, который м.б. потрачен на потребление, сбережение и уплату налогов.

6. Располагаемый доход (РД) – доход, отдающийся в расположение населения после уплаты налогов, расхода на потребление и сбережений.

Соотношение основных показателей, характеризующих объем национального производства. 

ВНП - амортизация = ЧНП 
ЧНП – косвенные налоги (НДС, акцизы) = НД

НД – налоги на прибыль корпорации – нераспределенная прибыль корпорации + трансфортные платежи = ЛД

ЛД – индивидуальные налоги = РД.

                     РД 
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потребление    сбережение.
Конечная продукция – продукция, не идущая в дальнейшую переработку и используемая для личного потребления, инвестиций и экспорта, и не включающая промежуточную продукцию.

Промежуточная продукция – продукция, произведенная и используемая в производстве в данном году, которая образует повторный счет.

Кроме того, во избежании повторного счета ВНП страны не включают:

1. Государственные и частные трансфортные платежи, взамен которых никакие товары или услуги не поступают (пенсия, субсидии, пособия).

2. Сделки с ценными бумагами (купля – продажа акций).

3. Выручка от продажи товаров, произведенных в предыдущий период, а также товары second – hand.

Методы расчета ВНП.
1. Производственный.

ВНП определяется как сумма добавленной стоимости, созданной в различных отраслях. Добавленная стоимость в данном производственном процессе исчисляется как разность между стоимостью выпущенных товаров и услуг и стоимостью промежуточного продукта (сырья, материала, топлива и т.п.).

Добавленная стоимость включает в себя зар.плату, амортизацию, %, прибыль.

2. ВНП по расходам включает:
ВНПр = С + I + G + Xn.
С – личное потребление, расходы домашних хозяйств.

I – валовая инвестиция – расходы предприятия, затраты на приобретение машин, оборудования, строительства зданий и сооружений, предназначенные для возмещения износа основного капитала (амортизации) и его расширения (чистые инвестиции), а также прироста товарных запасов.

G – государственные закупки – приобретения государственными предприятиями и организациями, предназначенные для производственного и непроизводственного использования государства.

Xn – чистый экспорт – разница между объемами экспорта и импорта.

3. ВНП по доходу.

ВНПд = зар.плата + рента + проценты + прибыль.
ВНПд = W + R +i + Pr +A+T.

W=зар.плата , R=рента, i=%, Pr=прибыль, А=амортиз отчисления, Т=косвенные налоги.

ВНПр = ВНПд

Виды ВНП

1. Номинальный – исчисленный в текущих рыночных ценах
2. Реальный ВНП – исчисленный в неизменных ценах, т.е. он “очищен” от влияния инфляции Реал.ВНП=
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3. Потенциальный ВНП – объем ВНП, возможный при полном использовании, имеющихся ресурсов (при полной занятости); 
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. Объем реального ВНП на душу населения – важнейший показатель характеризующий экономическое развитие страны. Однако, ВНП не может в полной мере отражать уровень экономическое благосостояние общества. Для характеристики последнего, помимо величины ВНП, необходимо учитывать:
А – Нерыночные операции (готовка пищи, стирка)
Б – Увеличение (сокращение) свободного времени, являющегося важной характеристикой благосостояния.

Свободное время, по Марксу, время, используемое для гармоничного развития личности.
В – Повышение качества продукции

Г – Экология

Д – Теневая экономика

Е – Криминальная обстановка в стране

Все это – ЧЭБ – чистое экономическое благосостояние.

Основным и обобщающим показателем является национальное богатство.

Национальное богатство – это вся совокупность потребительских стоимостей, накопленных обществом за всю его историю.

Впервые нац. богатство исчислил У. Пети в 1664г. Через 100 лет это проделал Адам Смит. Во Франции первая оценка была в 1789г, в США – 1805г, в России в 1864г.

Вайнштейн исчислил богатство России на 1.1.1914г.

Национальное богатство охватывает: имущество (основные и оборотные фонды, дом. имущества), природные богатства, невещественное богатство (потенциал, здоровье нации, ее духовное богатство, образовательный и научный потенциал, формирующие интеллектуальную собственность).

Фактический ВНП – объем производства в условиях циклической безработицы.

ЗАНЯТОСТЬ И БЕЗРАБОТИЦА.

Занятость – трудоспособное население, имеющие работу.

Безработица – социально – экономическое явление, при котором часть трудоспособного населения не занято в производстве.

Безработный, по определению МОТ, - человек, который может и хочет работать, самостоятельно ищет работу, но не может трудоустроится из – за отсутствия рабочих мест, из – за недостаточно профессиональной подготовки.

Суммарная численность занятых и безработных составляют общие ресурсы труда в экономике или рабочую силу.

Умеренная безработица необходима для нормального развития экономики, т.к., во – первых она образует резерв не занятой рабочей силы, которая может быть использована для расширения производства, во – вторых, усиливает стимулы к труду и предпринимательству, в – третьих, служит эффективным средством повышения производительности труда и дисциплины труда.

Безработные в общей численности населения:
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Безработица характеризуется показателем уровнем безработицы [image: image74.png]Gepas= DX OB |
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Безработица делится на добровольную и вынужденную.

Добровольная (фрикционная) – возникает, когда люди добровольно прерывают работу в связи с миграцией, поиском более высокооплачиваемой, интересной работы и т.п.

Вынужденная делится на структурную и циклическую.

Структурная безработица возникает в следствии несоответствии рабочей силы структуре рабочих мест.

Циклическая безработица – безработными становятся во время экономического кризиса.
Естественный уровень безработицы складывается из фрикционной + структорной, в условии полной занятости.

Естественная безработица свидетельствует о полной занятости рабочей силы и, во – вторых, характеризует состояние рынка труда, когда между числом свободных рабочих мест и числом работников, ищущих работу, соблюдается примерное равенство, в – третьих, позволяет осуществлять безинфляционное расширение производства.   
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Экономические последствия отклонения фактической безработицы от ее естественного уровня.
Ситуация, когда фактическая безработица больше естественной возникает избыточная безработица. Она свидетельствует о неполном использовании рабочей силы и приводит к недопроизводству, т.е. национальный объем производства того, каким бы он мог быть в условиях полной занятости.
Согласно закону Артура Оукена, увеличение фактической безработицы на 1%, по сравнению с естественным уровнем, ведет к потерям ВНП на 2,5 %.

Ситуация, когда фактическая безработица меньше естественной описывается кривой Филлипса (1958г).
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График показывает, что в краткосрочном периоде существует обратная зависимость между инфляцией и безработицей.
Социально – экономические последствия безработицы.
1. Снижение уровня жизни семьи

2. Снижение квалификации

Социальные последствия.

 Возрастает число неврозов, суицидов, разводов, алкоголизма, проституции, наркомании, криминальной ситуации.
Основные меры воздействия государства на уровень занятости
1.Службы занятости, биржи труда собирают информацию о вакантных местах, наделяют безработных статусом безработного.

2. Приобретение новой квалификации.

3. Привлекают к общественным работам.

ИНФЛЯЦИЯ.

От латинского “инфлятио” – вздутие, разбухание.

Инфляция, по Марксу, переполнение каналов денежного обращения бумажными деньгами, не имеющих золотого или товарного обеспечения, выражающиеся в росте цен и обесценение денежной единицы.

Инфляция – дисбаланс спроса и предложения и других пропорций народного хозяйства, выраженное в росте цен и  обесценение денежной единицы.
Сущность, типы (механизм) инфляции.

Социально – экономические последствия инфляции. Антиинфляционная политика.

Сущность инфляции.

По форме проявления.

Бывают открытая и подавленная инфляция.

Открытая (заведомо поднимают цены).         
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Подавленная (в СССР, цены снижают)
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Виды инфляции.

1 критерий – изменение роста цен (умеренная или ползучая инфляция 5-10%)

Галопирующая от 200 – 1000% в год.

2 критерий Сбалансированная инфляция.

При ней темп роста цен одинаков на все товары одинаков.

Несбалансированная, при ней темп роста цен одинаков на все товары неодинаков.

3 критерий По времени наступления: ожидаемая инфляция(прогнозируемая, планируемая), неожидаемая.

4 критерий По причинам возникновения

-инфляция спроса

-инфляция предложения (издержек)
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      При инфляции спроса спрос возрастает.
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    Предложение уменьшается – цены растут (инфл. предложения).

На инфляцию предложения влияют три фактора:
1. Государство (тендеры, зар.плата)

2. Профсоюзы (повышение зар.платы, повышаются цены – инфляционная спираль)

3. Монополии

Показатели инфляции.
Индекс потребительских цен (ИПЦ) – цена потребительской корзины данного периода к цене потребительской корзины базового периода.
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Повышение ИПЦ – инфляция, снижение – дефляция.

Темп роста цен=
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Причины инфляции.

1. Превышение государственных расходов над доходами, т.е. бюджетный дефицит, покрываемый за счет денежной эмиссии. Несоответствие между количеством денег в обращении и товарами.

2. Милитаризация экономики – увеличиваются бюджетные расходы. Военное производство поглощает материальные и вещественные ресурсы,  которые изымаются из сферы производства потребительских товаров.

3. Несовершенство конкуренции и монополизация рынка, создающая возможность для производителя сокращать предложение и повышать цены.
4. Инфляционные ожидания, обусловленные самоподдерживающим характером инфляции, которая сама себя генерирует. Люди ожидают роста цен, что ведет к увеличению спроса.

5. Падение курса национальной валюты, рост цен на импортируемую продукцию.

Социально – экономические последствия инфляции.
При высоком темпе роста цен инфляция превращается в величайшее экономическое зло.
1. Падение реальных доходов населения, обесценивание накопленных сбережений, падение уровня жизни.

2. Дифференциация общества.

3. Утрата стимулов к накоплению, и падение инвестиций.

4. Замедление обновления производства, устарение производственного аппарата.

5. Усиление диспропорций в экономике, в следствии неравномерного роста цен.

6. Искажение структуры потребительского спроса.

7. Падение курса национальной валюты

8. Деньги покидают сферу производства, утекают заграницу. 

Два метода антиинфляционной борьбы. 

1. Адаптационная политика, выражающаяся в индексации зар.платы, процентной ставки.

2. Ликвидационный. Явление стагнации. 
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Стагнация – прекращение экономического роста

Совокупный спрос. Совокупное предложение.

Рыночная экономика, состоящая из множества локальных рынков, сама является одним огромным рынком. Так в условиях страны необходимое макроэкономическое равновесие. При этом экономическая теория рассматривает два случая:

1. Равновесие при изменяющихся ценах – классическая модель -  “совокупный спрос, совокупное предложение”
2. Равновесие в условиях постоянных цен – Кейсианские модели – совокупные расходы – ВНП, сбережения – инвестиции.
Совокупный спрос (AD) – реальный объем национального производства, который домашние хозяйства, фирмы, государство готовы купить при данном уровне цен.
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Нисходящий характер кривой AD указывает на то, что чем ниже уровень цен, тем ниже реальный объем ВНП. Обратная зависимость между уровнем цен и совокупным спросом объясняется действиеми:
1. Эффект процентных ставок – вызывает сокращение потребительского и инвестиционного спроса, и наоборот. 

2. Эффект богатства – повышение цен приводит к изменению финансовых активов, население беднеет, совокупный спрос падает. Снижение цен приводит к обратному результату.

3. Эффект импортных закупок – следствие повышения уровня цен, повышается рост импортных закупок и относительно сокращение экспорта. А т.к. чистый экспорт является элементом совокупного спроса, то увеличение импортных закупок ведет к уменьшению совокупного спроса, и наоборот.

Также на кривую AD влияют неценовые факторы.

1. Объем потребительских расходов связан:

А – с изменением реальной стоимости накопленного богатства (повышение курса акций, его текущий спрос возрастает)

Б – расходы С(расходы дом.хозяйств).

2. Ожидание потребителями инфляции.

3. Задолжности

4. Изменение величины подоходного налога.

J – инвестиции

1. Изменение процентной ставки
2.Ожидаемая норма прибыли от инвестиции

3. Изменение технологий на предприятиях.

G – государственные расходы (зар.плата, ВПК)

Xn – на чистый экспорт

1. Изменение национального дохода зарубежных стран.

2. Динамика валютных курсов.
Совокупное предложение(АС) – это реальный объем национального производства при каждом возможном уровне цен.
Более высокий уровень цен стимулирует объем производства, более низкий – его сокращение.
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Форма АС обусловлена издержками на производство единицы продукции. Горизонтальный отрезок (KL) называется кейсианским.
LM – промежуточный (переходной) отрезок.

MN – вертикальный или классический.

На KL – национальный продукт может изменяться при постоянном уровне цен. Объем производства на KL свидетельствует о недопроизводстве. Безработица здесь на высоком уровне, поэтому предприятия нанимают работников за низкую зар.плату. Издержки производства не меняются, цены постоянные.

LM – c увеличением роста производства растут цены. Безработица сокращается (отLк M), зар.плата растет, расширение производства сопровождается ростом издержек производства и ростом цен.

MN – объем производства изменяться не может. Если в условиях полной занятости предприниматели будут стремиться на увеличение производства, нанять дополнительную рабочую силу, то смогут это сделать переманив работников высокой зар.платой. Цены повышаются, национальный объем производства не изменится.

Равновесие на кейсианском отрезке – кейсианский крест.
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  Любой объем ВНП, при котором AS не равен AD свидетельствует о недопроизводстве.
Если AD>AS, то предприниматели будут расширять производство и будут стремиться к равновесию.

AS>AD, то предприниматели будут сокращать производство.

Нарушение равновесия со стороны спроса.

Увеличение совокупного спроса.
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1. KL – увеличение ВНП и занятости.

2. LM – ВНП увеличивается, цены растут

3. MN – ВНП постоянный, цены увеличиваются.

Снижение совокупного спроса.

1. KL – уменьшается ВНП, рост безработицы при неизменных ценах.

2. LM – уменьшение ВНП, рост безработицы при неизменных ценах
3. MN – ВНП и цены постоянные.

При сокращении на LM и MN совокупного спроса, равновесие будет достигнуто при прежних ценах и меньшем объеме производства.

При уменьшении совокупного спроса цены не снижаются, их динамика складывается под воздействием эффекта храповика, т.е. тенденции повышения уровня цен при возрастании спроса и сохранению их стабильности при сокращении совокупного спроса.
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Положение AD до AD1 не приведет к изменению цен. Новое равновесие достигается при той же цене Ре. В точке е1, когда цены сохраняются на прежнем уровне, а объем производства падает ниже своего первоначального уровня Qe стремиться к Q1e. При падении совокупного спроса реальный ВНП сократиться, безработица возрастет, а цены останутся постоянными – это эффект храповика.    
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Увеличение совокупного предложения выражается смещением кривой AS вправо, что ведет к увеличению ВНП, сокращению безработицы, сокращению цен.
Состояние экономики, когда объем национального производства уменьшается, безработица и цены растут, называется стагфляцией.

Неценовые факторы, влияющие на кривую совокупного предложения классической модели.

1. Изменение цен на ресурсы: открытие новых месторождений, появление импортных ресурсов – все это отражается на цене ресурсов, издержек производства, а следовательно, и на объем предложения.

2. Изменение производительности ресурсов (НТП).

3. Изменение в налогообложении предпринимателей.

         Кейсианская модель макроэкономического равновесия “совокупные расходы - ВНП”
Согласно Кейсианским воззрениям, национальная экономика находится в равновесии, если произведенное ВНП соответствует планируемым совокупным расходам.
Совокупные расходы (АЕ) включают: АЕ=C+J+G+Xn.

                                    Потребление сбережений.
Располагаемый доход – это личный доход за вычетом индивидуальных налогов, полученных домашними хозяйствами, направляется на потребление и сбережение.
Потребление (С) – используемая часть располагаемого дохода для текущего потребления товаров краткосрочного и длительного пользования, а также услуг.

Сбережение (S) – накопление части дохода для последующего потребления.

Доход – основной фактор, определяющий уровень потребления и сбережения.

Зависимость между уровнем потребления и уровнем дохода определяется функцией потребления.
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На графике (1) потребление на каждой точке биссектрисы равны доходу, т.е. весь доход потребляется, а сбережений нет.
График (2) показывает зависимость между сбережениями и доходом.

В реальной жизни потребления только часть дохода, а кривая потребления обычно имеет вид СС. Ее анализ показывает:

1. И при нулевом доходе существует определенный уровень потребления.

2. При доходе Y1 потребители живут за счет займов или прошлых сбережений. Сбережения на 2 графике сокращаются.

3.При объеме дохода Y2 весь он идет на потребление, сбережения равны нулю.

4. За пределами доходов Y2 иY3 часть дохода Y3 (точка В) потребляется, а часть АВ – сберегается.

По мере роста дохода, потребления и сбережения абсолютно растут. При этом доля потребления в доходе имеет тенденцию к уменьшению, в то время как доля сбережений в доходе растет.

                            Недоходные факторы потребления и сбережения.
1. Величина накопленного богатства.
2. Наличие бесплатных государственных услуг населению

3. Насыщенность рынка товарами.

4. Величины задолженности по потребительским кредитам.

5. Ожиданий, связанных с инфляцией.

Все эти факторы оказывают на потребление и сбережение разнонаправленные действия. Однонаправленное влияние на уровень потребления и сбережений оказывает только изменение налогообложения.

                            Показатели потребления и сбережения.
Предельная склонность к потреблению (APC) – доля располагаемого дохода, направленное на потребление.  АРС=
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Предельная склонность к потреблению (МРС) – отношение изменения величины потребления к изменению доходов. 
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Средняя склонность к потреблению:
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В сумме: APC+APS=1; MPC+MPS=1.

Зная показатели потребления можно алгебраически выразить изменения потребления от дохода.

С=С0+МРС(Y); 

С – уровень потребления, С0 – уровень потребления при нулевом доходе,

МРС – предельная склонность к потреблению, Y – доход.

                                                       Инвестиции(J)
Инвестиции – это вложения в совершенствование производства (строительство, приобретение оборудования, приобретение товарных запасов), направленное на увеличении прибыли.

Инвестиции позволяют реализовать достижения НТП, от них зависит изменение структуры производства, экономического роста, возможность роста потребления и благосостояния.

В отличии от потребления, инвестиционный спрос непосредственно не зависит (слабо зависит) от текущего дохода (ВНП).
Спрос на инвестиции – намерение или планы фирм по увеличению своего капитала и товарных запасов. Он находится, во – первых, в прямой зависимости от ожидаемой нормы прибыли, во – вторых, в обратной зависимости от ставки процента.

Если ожидаемая норма прибыли Np выше ставки процента i, то инвестиции будут осуществляться, если ниже – не будут.

График спроса на инвестиции.

Кривая спроса инвестиции имеет вид имеет отрицательный наклон, отражая обратную зависимость между ставкой процента и совокупной величиной планируемых инвестиций. При изменении ставки процента или ожидаемой нормы прибыли, происходит движение по кривой.

                           Недоходные факторы, влияющие на спрос и инвестиции.
1. Издержки на приобретение, эксплуатацию и обслуживание зданий, сооружений и оборудования.

2. Налоги на предпринимателей.

3. Изменение в технологии производства

4. Ожидание производителей в отношении спроса на их товары и услуги, изменение цен и т.п.

5. Общая социально – экономическая и политическая обстановка в стране, фазы – цикла, устойчивость правовых норм

Под действием этих факторов происходит смещение кривой.

                              Кейсианская модель “совокупные расходы - ВНП”

Макроэкономическое равновесие в рамках частного сектора (без учета государства) закрытой экономики (без учета внешней торговли) достигается при равенстве ВНП и суммой потребительских и инвестиционных доходов.
Экономика находится в состоянии равновесии если при действительном уровне цен величина предполагаемого выпуска продукции равна планируемым совокупным расходам. Очевидно, что если планируемые расходы больше или меньше ВНП, то равновесия в экономике не будет.
Экономика находится в состоянии равновесия, когда ВНП=Qe (АЕ=ВНП). В этом случае объем ВНП соответствует планируемым расходам на потребление и инвестиции.

Если ВНП=Q1, то его хватает только на потребление, и инвестиции не могут быть осуществлены. Но неудовлетворенный инвестиционный спрос стимулирует предпринимателей к расширению производства. ВНП будет расти, пока не достигнет Qe.

При Q2 объем ВНП превышает планируемые расходы, производители не могут реализовать всю продукцию, и производители вынуждены сокращать производство.

                                    Мультипликационный эффект. 
Включение инвестиций в совокупные расходы приводят к увеличению ВНП, превышающему величину самих инвестиций, т.е инвестиции оказывают на ВНП мультипликационный эффект (эффект множителя).
Инвестиционный мультипликатор MRJ – это коэффициент, выражающий соотношение прироста ВНП и, вызывающих этот прирост, инвестиционных расходов.

            Макроэкономическое равновесие. Модель “инвестиции – сбережения.”
Сбережения – вычет из доходов.
Наличие сбережений означает, что не все доходы превращаются в расходы, следовательно, не весь произведенный объем ВНП может быть  реализован. Т.е. сбережения – это фактор, нарушающий равновесие.

В тоже время, инвестиции представляют собой дополнение к потоку расходов.

Очевидно, что равновесие будет достигаться тогда, когда сбережения будут равняться инвестициям.

График, определяющий равновесие на основе модели “инвестиции - сбережения”
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Только при объеме ВНП равному Qe сбережения точно соответствуют планируемым инвестиционным расходам (S=J), и экономика находится в состоянии равновесия.
При Q1 инвестиционный спрос J , больше сбережений S, и этот неудовлетворенный спрос будет толкать производство к расширению, к увеличению ВНП до Qe.
При Q2 сбережения S больше инвестиций J, увеличение сбережений ведет к относительному сокращению потребления, следовательно, произведенная продукция не будет находить сбыта, а производители будут сокращать производство до равновесного уровня.

Парадокс бережливости.

Увеличение сбережений в настоящем приводит к сокращению потребления и сбережения в будущем.

Макроравновесие и макроэкономическая стабильность.

Равновесие не означает, что в экономике автоматически достигается макроэкономическая стабильность. В условиях макроэкономического равновесия возможна безработица и инфляция.
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Когда равновесный ВНП Qe меньше потенциального Qp, возможного при полной занятости, возникает рецессионный разрыв – величина на которую (C+J)2>(C+J)1.
Рецессионный разрыв свидетельствует о неполном использовании ресурсов, т.е. о недопроизводстве и превышение фактической безработицы естественного уровня.
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Если при макроэкономическом равновесии планируемые совокупные расходы Qe больше потенциального ВНП Qp, возможного при полной занятости, возникает инфляционный разрыв – величина на которую планируемые совокупные расходы (C+J)1 превышает потенциальный ВНП. Это ведет к росту цен, т.е. генерирует инфляцию.

Механизм действия мультипликатора.

Предположим, что предприниматель решил вложить 100 млн.руб в совершенствование производства. Он закупил новое оборудование, нанял дополнительных работников. В результате его поставщики и работники получили дополнительный доход, равный 100 млн.руб. Пусть предельная склонность к потреблению MPC=0.8 – постоянна, т.е. поставщики и работники из полученного дополнительного дохода 100 млн.руб израсходовали 80 млн.руб, увеличив доход какого – то другого на эту сумму. Вторые получатели израсходуют уже 64 млн. (0,8*80млн.руб), сформировав доход 3-х лиц на уровне 64 млн.руб, и т.д. Т.о. исходные 100 млн.руб вызвали бесконечную цепь вторичных потребительских расходов, увеличивая совокупные доходы (0,8+ (0,8)2+…) – сумма геометрической прогрессии, которая равняется (1/(1-0,8))=5, или в общем виде 
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Сила действия мультипликационного эффекта – прирост дохода. (ВНП будет больше расходов (инвестиций)). 
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Экономический рост.

В широком смысле слова экономический рост означает поступательное прогрессивное развитие производительных сил общества. 
Способность экономики производить из года в год все больше товаров и услуг, необходимых для удовлетворения постоянно растущих потребностей.

Экономический рост представлен КПВ.

Если экономика находится в точке С на кривой АВ, то экономический рост расширил производственные возможности и перевел экономику в точку C’. В результате чего, увеличится объем производства, как инвестиционного, так и потребительских товаров.

В узком смысле слова под экономическим ростом принято понимать увеличение абсолютной величины реального ВНП и реального ВНП на душу населения, свидетельствующего о том, что темпы увеличения реального ВНП превосходят темпы роста доходов населения. Темп роста ВНП=
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Темпы прироста ВНП=Темп роста ВНП-100%.

Два вида экономического роста.

1. Экстенсивный – увеличение объема ВНП за счет вовлечения в производство дополнительных ресурсов при сохранении прежней технической основы. 
2. Интенсивный – увеличение объема ВНП за счет повышения эффективности использования имеющихся ресурсов на базе внедрения достижений НТП.

Во второй половине 20 века произошли большие изменения в темпе и характере экономического роста.

А – Рост производства осуществляется за счет интенсивных факторов развития, достижений современного НТП.

Б – Усиливается социальная направленность экономического роста, т.е. ориентация на производство конечной продукции, улучшение материального состояния населения, увеличение свободного времени, рост инвестиций в человеческий капитал.

В – Экономический рост сочетается со структурной перестройкой производства.

Г – Происходит замедление и межстрановое выравнивание темпов экономического роста.

Д – Учитывается возможность негативных последствий расширения производства на состояние окружающей среды.
Факторы экономического роста – ресурсы, явления и процессы, определяющие возможности, масштабы, качество, эффективность экономического роста:

1. Факторы предложения

2. Факторы совокупного спроса

3. Неэкономические факторы.

К факторам предложения относятся:
А – Увеличение численности занятых

Б – Продолжительность рабочего времени

В – Повышение производительности труда, на основе роста капитала труда и профессиональной подготовки.

Капитал, в его физическом выражении (здания, машины, оборудование), является наряду с трудом важнейшим условием экономического роста.

Количественный и качественный рост капитала, связанный с НТП, позволяет совершенствовать производство, внедрение новой техники, новых видов материалов и оборудования, повышать производительность труда и увеличивать тем самым ВНП.
Природные ресурсы являются также важным фактором экономического роста, однако, сам факт наличия богатых ресурсов не ведет автоматически к высокому повышению экономического роста.

Зависимость между объемом производства и основными факторами предложения, описывающих его, описывает неоклассическая модель экономического роста, в основе которой лежит производственная функция, характеризующая вклад каждого фактора в объем производства. 

Наиболее известна двухфакторная производственная функция Кобба – Дугласа.
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;  Y – темпы роста объема производства, в стоимостном выражении,

L – прирост затрат труда,

С – прирост затрат капитала,

a,b – коэффициенты, характеризующие степень увеличения объема производства, при увеличении на 1% соответственно труда и капитала,
А – постоянный коэффициент, характеризующий все качественные, невыраженных в затратах труда и капитала факторов производства.

Эта модель получила развитие в трудах других экономистов и была дополнена такими факторами:

1. НТП

2. Возраст основного капитала

3. Квалификация работников

4. Накопленные знания

Факторы совокупного спроса.

1. Инвестиции

2. Налоги

3. Гос. расходы.

4. Процентная ставка

Влияние факторов совокупного спроса, в частности инвестиций, на экономический рост, описывают кейсианскме модели экономического роста.
Объяснение экономической динамики кейсианами связана с действием механизма мультипликатора – акселератора.

Различают автономные и производные инвестиции.

Автономные инвестиции – инвестиции, величина которых независима от дохода. Они осуществляются в связи с научно – техническими достижениями, изменение численности населения, вкусов потребителей и другими причинами, не связанных с колебаниями уровня дохода.

Производные инвестиции зависят от национального объема производства ВНП.

Они возникают тогда, когда имеется прирост ВНП. Однако, поскольку практическое осуществление инвестиций требует определенного времени, то производные инвестиции зависят не от прироста ВНП данного года, а от прироста ВНП прошлого года.

Назначение производных инвестиций состоит в том, чтобы удовлетворить путем ввода в действие новых производственных мощностей совокупного спроса, возросших в связи с ростом ВНП.
Особенность производных инвестиций состоит в том, что они возрастают в большей степени, чем ВНП.

Коэффициент, характеризующий отношение прироста инвестиций данного года к приросту ВНП прошлого года, называется акселератором.
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; А – акселератор, Jt – производственные инвестиции в году t,

Механизм мультипликатора – акселератора:

НТП стимулирует автономные инвестиции, которые мультипликативным эффектом оказывают воздействие на величину ВНП (дохода).

Т.о. первоначальные инвестиции расширяются, принимая характер кумулятивного (умножающего) процесса, приводящего к постоянному росту национального объема производства.

Неэкономические факторы.
Экономический рост, его темпы, качество завися не только от потенциала народного хозяйства, но и в значительной мере от неэкономических, политических факторов:

Механизма распределения ресурсов – централизованного, планарно – организованного, или рыночного. В свою очередь, выбор конкретного механизма зависит от существующей экономической системы.

Цикличность экономического развития.

Экономический рост проявляет себя как общая тенденция развития на долгосрочном временном интервале. Эта тенденция прокладывает себе путь через циклические колебания в экономике, связанного с ней изменение объема национального производства, доходов, инвестиций, занятости, цен и т.д.

Циклическая – повторяющаяся на протяжении ряда лет спада и подъема экономической активности, отличающихся один от другого продолжительностью и интенсивностью.

[image: image102.png]BHN

o
foet

T
parewn



        [image: image103.png]ant





Экономический цикл – период времени от одной точки подъема до другой.

Экономический цикл имеет 4 фазы:

1. Кризис – АВ (рецессия, сжатие)

2. Депрессия (дно) – В 

3. Оживление (расширение) – ВС 

4. Подъем – CD
Кризис.

Если совокупный спрос больше совокупного предложения, то происходит падение цен. Что приводит к тому, что сниженные цены не покрывают издержек производства и это может привести к банкротству предприятий.
В кризисе: снижение зар.платы, предприятия берут кредиты в банке.

Депрессия.

Большинство – банкроты, зар.плата и процентная ставки минимальны, безработица максимальная. Выживают монополии.

Оживление.

Монополии, за счет внедрения новой технологии производства, добиваются большой производительности труда, занятость, процентная ставка и доходы возрастают, безработица уменьшается.

Подъем

Экономика находится в условиях полной занятости. Доходы и зар.плата высокие, увеличивается совокупный спрос и повышаются цены – возможна инфляция.

Дальше все повторяется.


Причины цикличности

Внешние

1. войны, революции и политические потресения.

2. темпы роста населения и миграция

3. открытие золотых месторождений

4. циклы солнечной активности (Вернацкий)
5. НТП, дающий экономической системе импульс для движения

Внутренние

1. колебания инвестиционного и потребительского спроса

2. нарушение в сфере денежного обращения

3. сбой функций рыночного механизма, в результате государственного вмешательства

4. изменение положения страны на мировом рынке.

Виды циклов.

1. Циклы Китчена – 3 – 4 года, связаны с запасом товаров и материальных ценностей.

2. Маркс – Жуглер – 8 – 12 лет, связаны с обновлением основного капитала

3. Циклы Кузнеца – 20 лет.

4. Длинные волны Кондратьева – 50 – 60 лет, состоят из двух больших фаз: фазы подъема и спада.  Периоды подъема Кондратьев связывал с появлением новых технологий, дающих толчок экономическому развитию. Спады характеризуются насыщением экономики “стареющими” нововведениями, падением спроса на них, появляются избыточные производственные мощности, ликвидация предприятий, рост безработицы. Появление принципиально новых технологий определяет начало нового подъема.  

Антициклическая политика.

	Вид политики
	Кризис
	Подъем

	Денежно – кредитная
	Увеличение денежной массы
	Уменьшение денежной массы

	Фискальная
	Сокращение налогов, увеличение расходов бюджета
	Увеличение налогов, сокращение расходов бюджета

	Политика зар.платы
	Повышение зар.платы гос.бюджетникам 
	Понижение зар.платы 

	Инвестиционная
	Увеличение гос.инвестиций
	сокращение гос.инвестиций


Финансовая система рыночной экономики.
Финансы – система экономических отношений по поводу формирования, распределения и перераспределения денежных средств.

Структура финансов.

1. финансы населения – доходы и расходы населения

2. финансы предприятий – доходы и расходы фирм, гос. финансы(гос.бюджет, гос.кредит, личное и социальное страхование, гос.имущественное страхование) Ядром всей финансовой системы является государственный бюджет – система доходов и расходов государства).

3. централизованные (общие)    

          Гос.бюджет
	Доходы 
	Расходы

	1.налоги(80 -90%)
2.страхование

3.займы(внешние и внутренние)


	1.Оборона(МВД,

ВС)

2.Соц – экономические цели(управление гос.аппаратом, наука, судебная деятельность

3.Долги




 Три составляющие гос.бюджета.

1.Дефицит доходов с расходами

2.Нормальное состояние(доходы = расходам)

3. Профицит (доходы>расходов).

Причины возникновения бюджетного дефицита.

1. Невозможность мобилизовать необходимые государству доходы, в результате спада или падения темпов роста производства.

2. Превышение расходов над доходами (военные, содержание армии, гос.аппарата)

3. Инфляция, нерациональная налоговая инвестиционно – кредитная политика.

4. Целенаправленная проводимая государством стимулирующая политика.

Методы решения финансирования.

1. Эмиссия денег

2. Займы в Центробанке

3. Займы в частном секторе

Первые два способа финансирования бюджетного дефицита носит инфляционный характер. Третий – безинфляционный, однако, он пораждает эффект “вытеснения”, т.е. увеличивая займы в частном секторе, правительство содействует повышению процентных ставок и последующему снижению частных инвестиций.

Правительственные расходы, как правило, носящие непроизводительный характер, вытесняют частные инвестиции в производство.

Государственный долг.

Гос.долг – сумма денежных средств, которую государство взяло взаймы, чтобы покрыть дефицит гос.бюджета.

Государственный долг представляет собой сумму бюджетных дефицитов прошлых лет, за вычетом бюджетных излишек.

Гос.займы существенно отличаются от частных. Последние используются в производственных целях, поэтому выплата процентов по ним происходит за счет прироста доходов.

Гос.кредит используется для покрытия бюджетного дефицита, большей частью не связанного с производственной деятельностью. Государство погашает свою задолжность и выплачивает прцент за счет налогов.

С учетом сферы размещения государственный долг делится на:
Внутренний долг – образуется за счет займов, оформленного путем выпуска и продажи ценных бумаг, резидентом данной страны. Основными держателями ГЦБ, т.е. кредиторами, центральный и коммерческие банки, небанковские коммерческие институты, фирмы, население.

Внешний долг – задолженность государства иностранным компаниям, банкам, международным экономическим организациям(МВФ,МБРР). Внешний долг возникает при мобилизации государством финансовых ресурсов, находящихся на ?????????
Налоги.
Курс акций=
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Налог – законодательно установленная часть дохода  физических и юридических лиц, поступающих в гос.бюджет.

Принципы налогооблажения:

1. Всеобщность

2. Стабильность

3. Равнонапряженность

4. Обязательность

5. Самостоятельность налогоплательщиков в вычислении и уплате налогов.

6. Социальная справедливость

7. Эффективность

Функции.

1. Фискальная, т.е. формирование денежных доходов государства, необходимых для выполнения его функций.

2. Регулирующая – налоги воздействуют на любые экономические и социальные процессы в стране. В этом смысле налоги играют как стимулирующую, та и сдерживающую роль.

3. Перераспределительная.

4. Контрольная – обязательность налоговых платежей, в соответствии с величиной доходов, необходимость декларирования доходов, создает для государства возможность проверять законность и эффективность деятельности субъектов налогооблажения.

Классификация.

1. По методам взымания:

А - Прямые – взымаются непосредственно с доходов или имущества хозяйствующего субъекта. Они не могут быть легко переложены теми, кто по закону выплачивает налоги государству на другие лица.

Б - Косвенные – устанавливаются в виде надбавок к цене товаров или тарифов на услуги. Они взымаются фактически с потребителя, хотя плательщиком налогов государству выступает торговое или производственное предприятие. (НДС, налог с продаж, таможенные пошлины).

2. В зависимости от органа, взымающего налоги и  распоряжающегося ими.

А – Федеральные – определяются законами РФ и взымаются на всей территории страны по одинаковым правилам (подоходный налог с физических лиц, НДС, акцизы, налог на прибыль).

Б – Региональные – вводятся органами власти, соответствующих уровней(республик, краев, областей) на своей территории. Основные виды: налог на имущество организаций, налог на недвижимость, дорожный налог и др.

В – Местные – устанавливаются и взымаются местными органами власти(земельный, налог на имущество физ.лиц, налог за рекламу и др.).

3. По назначению.

А – Общие – они обезличиваются и используются для финансирования общих государственных затрат.

Б – Специальные(целевые) – налоги, имеющие строго определенное назначение, взымаются для финансирования специальных запланированных программ.

4. По характеру изменения налоговых ставок.

А – пропорциональные – ставка налоговых поступлений не зависима от величины дохода.

Б – прогрессивные – налоговая ставка повышается по мере возрастания дохода.

В – регрессивная – доля налоговых изъятий уменьшается с возрастанием дохода.

Основные элементы налога.

Субъект налога – физическое или юридическое лицо, на которого законом возложено обязанность платить налоги.     
 Объект налога – то, что подлежит налогообложению.

Налоговая ставка – величина налога на единицу обложения. Ставка может быть твердой, т.е. устанавливается в абсолютной сумме на единицу обложения, и может быть долевой, которая устанавливается в процентах налогооблагаемой сумме.

Источник налога – доход, из которого выплачивается налог(зар.плата, диведенты, прибыль).

Налоговые льготы – полное или частичное освобождение от уплаты налогов. Льготы могут предоставляться путем установления необлагаемого минимума, исключающего из облагаемого дохода некоторых расходов или определенного вида дохода налогоплательщика, уменьшение налоговой ставки, предоставление налогового кредита( отсрочка уплаты налога).

Налоговые санкции – денежные зачеты, взымаемые за такие нарушения в сфере налогообложения, как укланение от уплаты налогов, просрочка налоговых платежей, включение в налоговую декларацию ложных сведений.  
Кривая Лаффера.
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Современная банковская кредитная система.
Кредит – экономическая сделка между экономическими партнерами по поводу предоставления ссуду денег или имущества, на условиях возвратности, срочности, платности.

Кредит – предоставление ссуду денег.

Источники кредита.

В процессе экономической деятельности у хозяйствующих субъектов образуются временно свободные денежные средства, т.е. амортизационные отчисления, амортизационный фонд, предназначенный для восстановления, обновление и расширение основного капитала, часть выручки, предназначенная для покупки сырья, топлива, накапливаемая прибыль.

1. Доходы и сбережения населения

2. Накопления государства, образуемые за счет доходов, полученных от производственной, коммерческой и финансовой деятельности правительства, а также неиспользованные средства бюджета.

Функции кредита.

1. Обеспечение непрерывности процессов производства.

2. Перераспределение денежных средств между предприятиями, отраслями, территориями, группами населения.

3. Повышение эффективности производства, стимулирующих НТП.

4. Создание кредитных денег.

5. Расширение безналичного оборота и ускорение движения денежных потоков.

6. Превращение денежных сбережений в капитал.

7. Концентрация и централизация капитала.

Виды кредита.

1. Коммерческий

2. Банковский

3. Ипотечный

4. Потребительский

5. Государственный

6. Международный.

Современная банковская система.

В рыночной экономике принята 2 – х уровневая банковская система.
Верхний уровень, как правило, представлен государственным центральным банком(ЦБ), который непосредственно не кредитует предприятия и население, но регулирует денежное обращение и руководит всей существующей в стране банковской системой.

Второй уровень представлен коммерческими банками, которые ведут основную работу по аккумулированию сбережений и размещению кредита.

Коммерческие банки являются самостоятельными организациями. Административно они не подчинены ЦБ, хотя и обязаны выполнять указания ЦБ в пределах норм, определенных законом.

Наряду с коммерческими банками на втором уровне находятся: специализированные небанковские институты( пенсионные, страховые, инвестиционные фонды, судно – сберегательные ассоциации, кредитные союзы, деятельность которых в основном приходится к аккумуляции денежных сбережений населения, предоставлению кредитов, через облигационные займы предприятия и государства, мобилизация капитала, через эмиссию акций, предоставление ипотечных и потребительских кредитов.
Виды банков.

Банки – финансовые посредники, принимающие денежные средства у вкладчиков и предоставление из заемщикам, на условиях возврата и платности, с целью получения банковской прибыли.

Банковская прибыль представляет собой разность между процентом, который получили банки за предоставленные им деньги(депозит), и процентом, который они выплачивают за кредиты, минус издержки, связанные с деятельностью банка.

1.По форме собственности
А – Государственные

Б – Кооперативные

В – Акционерные

Г – Смежные

2. По виду выполняемых операций

А – Универсальные

Б – Специализированные (ипотечные, инвестиционные, инновационные, земельные, торговые, бирживые)
3. По территориальному признаку.

А –Местные

Б – Региональные

В – Национальные

Г – Мировые

Функции банков.

1. Мобилизация временно свободных денежных средств и сбережений, и превращение их в капитал

2. Предоставление ссуд физическим и юридическим лицам.

3. Создание кредитных денег.
Выдавая ссуду, банки осуществляют безналичную депозитно – кредитную эмиссию. Предоставляя клиенту ссуду, банк зачисляет определенную сумму денег на его счет, т.е. создает депозит (вклад), владелец которого может получать наличные деньги, осуществлять безналичные расчеты.

4. Предоставление денежных расчетов и кассовое обслуживание клиентов.

Выступая в качестве посредника в платежах, банки выполняют для своих клиентов операции, связанные с провидением расчетов и платежей.

5. Выпуск, покупка, продажа ценных бумаг и платежных документов

Выполняя эту функцию, банки становятся каналами, обеспечивающие направление сбережений на производственные цели.

ЦБ – государственное финансовое учреждение, которое организует и регулирует денежные обращения.

Важнейшим принципом функционирования ЦБ является его независимость

Основное назначение ЦБ в рыночной экономике.

1. Обеспечение стабильности банковской и финансовой системы

2. Обеспечение устойчивости национальной валюты

3. Контроль за денежным обращением страны

4. Обеспечение эффективного и бесперебойного функционирования системы расчетов

5. Провидение денежной политики, направленной на обеспечение макроэкономических целей, прежде всего на безинфляционное развитие экономики

ЦБ непосредственно не связан  не с предприятиями, не с населением. Его клиентами являются коммерческие банки и государство.

ЦБ проводит кредитно – денежную политику, т.е. политику по регулированию бумажных денег в обращении тремя методами:

1. Регулирование учетной ставки ЦБ.     

Политика дорогих денег – повышение учетной ставки, и цель оживления экономики – дешевые деньги.

 2.  Операции на рынке ценных бумаг.
 В период инфляции ЦБ обязывает коммерческие банки скупать государственные ценные бумаги.  ЦБ само скупает свои ценные бумаги у коммерческих банков.

Регулирование резервной ставки.

       По закону каждого вклада, поступающего в банк, банки должны часть вклада отправлять в резерв.
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а1 – депозит, помещенный в банк.
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) – коэффициент, характеризующий степень возрастаний денежной массы, в результате прироста избыточных резервов.

rr – норматив резервных требований. 
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