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Резюме

В данном проекте рассматривается вопрос экономической эффективности внедрения услуги широкополосного доступа в Интернет по средствам, Ethernet, в г.Агиделе. Перед другими провайдерами предоставляющими аналогичные услуги, мой проект, выделяется своей ориентированностью на молодёжь, низкими ценами на внешний трафик и бесплатным трафиком внутри сети, возможность в любое время в любом месте при любых условиях иметь доступ к неограниченным информационным ресурсам, простотой на начальном этапе установки и своей доступностью тому сектору населения, который всё ещё подключен к аналоговой телефонной  сети связи. 

      Учитывая всё время возрастающую потребность людей к получению новой информации недостатка в абонентах не предвидеться.
    Преимущества такой технологии доступа в сеть:

  -надежное соединение без использования телефонной линии

  -оплата только полученной информации

  -отсутствие необходимости дозвона до провайдера

  -высокая скорость получения и отправки информации 

Постоянный доступ к сети Интернет без тарификации по времени позволяет платить только за реальный объем полученной информации, а также является незаменимым при использовании почты, программ для общения, on- line игр. Свободный домашний телефон и доступа к сети осуществляется по отдельному кабелю, который напрямую связан с оптоволоконной магистралью передачи данных. Отсутствие потребности в телефонной линии не накладывает ограничений на использование охранных систем, параллельных телефонов (факсов), разделителей и блокираторов. Высокая скорость Подключения к сети Интернет происходит на скорости  10 Мбит/сек, что в 200 раз выше, чем по обычному модему. Симметричный доступ позволяет получать и отправлять информацию на скорости  10 Мбит/сек, что является гарантией отличной работы файлообменных, игровых и других сервисов, для которых критична скорость отдачи информации.
   Проект рассчитан на реализацию по городу в течение 3х лет. Для реализации проекта необходим стартовый капитал в размере 5200000 рублей. 

2.Общая часть
Возможность в любое время в любом месте при любых условиях иметь

доступ к неограниченным информационным ресурсам становится для

современного человека одним из самых важных аспектов бытия. Это уже не

простая любовь к инновациям или продиктованная образом жизни необходимость. Это одна из форм человеческой свободы, наравне со свободой слова.

Рассмотрим соединения, получившие наибольшее распространение в г. Агидель, Уфа.
         ПОДКЛЮЧЕНИЕ И ОБСЛУЖИВАНИЕ ИНТЕРНЕТА  ЧЕРЕЗ МОДЕМНОЕ СОЕДИНЕНИЕ

Слово "модем" (modem) происходит от сочетания "модулятор/демодулятор" и используется для обозначения широкого спектра устройств передачи цифровой информации при помощи аналоговых сигналов путем их модуляции - изменения во времени одной или нескольких характеристик аналогового сигнала: частоты, амплитуды и фазы.  В настоящее время на долю коммутируемого соединения на рынке предоставления услуг доступа в Интернет, занимает не более 30 %, и с каждым годом уменьшается.

ПОДКЛЮЧЕНИЕ  И ОБСЛУЖЕВАНИЕ  ИНТЕРНЕТА ПО ОПТОВОЛОКНУ

Надежное соединение без использования телефонной линии, оплата только полученной информации, отсутствие необходимости дозвона до провайдера, высокая скорость получения и отправки информации – это Ваш собственный выделенный канал связи.

Постоянный доступ к сети Интернет Постоянный доступ к сети Интернет без тарификации по времени позволяет платить только за реальный объем полученной информации, а также является незаменимым при использовании почты, программ для общения, on- line игр. 

Свободный домашний телефон и независимость от телефонной линии. Теперь Вы можете работать в Интернете без использования телефонной линии, доступ к сети осуществляется по отдельному кабелю, который напрямую связан с современной оптоволоконной магистралью передачи данных. Отсутствие потребности в телефонной линии не накладывает ограничений на использование охранных систем, параллельных телефонов (факсов), разделителей и блокираторов. 

Высокая скорость Подключения к сети Интернет происходит на скорости  10 Мбит/сек, что в 200 раз выше, чем по обычному модему. Симметричный доступ позволяет получать и отправлять информацию на скорости  10 Мбит/сек, что является гарантией отличной работы файлообменных, игровых и других сервисов, для которых критична скорость отдачи информации. 

Минимум затрат при подключении Для подключения к сети Интернет по выделенной линии используется простое и надежное устройство - сетевая карта, которая, как правило, уже встроена в Ваш компьютер 

ПОДКЛЮЧЕНИЕ И ОБСЛУЖЕВАНИЕ ИНТЕРНЕТА ЧЕРЕЗ ADSL МОДЕМЫ

ADSL — это технология, позволяющая организовать высокоскоростной доступ в Интернет по обычным телефонным линиям. При этом сама телефонная линия остается свободной для разговоров. Аббревиатура ADSL (Asymmetric Digital Subscriber Line) расшифровывается как "Асимметричная цифровая абонентская линия", что подчеркивает изначально заложенное в этой технологии различие скоростей обмена в направлениях к абоненту и обратно. Асимметричность ADSL, по своей сути, подразумевает передачу больших объемов информации к абоненту (видео, массивы данных, программы) и небольших объемов от абонента (в основном команды и запросы).

В моем случае Сеть передачи данных построена по технологии Fast/Gigabit Ethernet.

Ethernet – технология передачи данных в локальных вычислительных сетях, соответствует канальному уровню модели открытых взаимодействующих систем (модели OSI). Строится на основе случайного метода доступа к разделяемой среде передачи с обнаружением несущей и детектированием коллизий (CSMA/CD). Это значит, что все узлы сети имеют возможность одновременного доступа к физическому носителю, при этом обнаруживаются столкновения (конфликты или коллизии) при попытке одновременной передачи данных с нескольких узлов и выполняется откат на некоторое случайное время ожидания, по истечении которого узлы вновь делают попытки выполнить передачу. Для каждого из узлов это время является своим, таким образом передавать в каждый момент времени может только один хост.

Классический Ethernet имел своим носителем коаксиальный кабель, скорость передачи 10Мбит/с. В моем случае сети строятся по технологии Fast Ethernet - дальнейшее развитие Ethernet. Скорость передачи – 100 Мбит/с, среда передачи – витая пара: 100Base-TX: UTP категории 5 (неэкранированная витая пара), сегмент до 100 м, волновое сопротивление 100 Ом, 4 пары (используются только две пары), каждая пара имеет определенный цвет, вилки и розетки типа RJ-45 категории 5 (MDI).

Ограничение на длину сегмента связано с тем, что на данной скорости передачи это расстояние является максимальным, на котором два узла сумеют достоверно обнаружить коллизию. При увеличении длины сегмента возрастет количество «плохих» кадров, что будет отражаться на качестве связи (вплоть до полного отсутствия).

2.1 Описание предмета нашей деятельности
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В разрабатываемом мною бизнес плане,  некая фирма будет продвигать, внедрять услуги высокоскоростного широкополосного доступа к сети Интернет. Подключение происходит по схеме оптика до дома, по выделенной линии.

         Для сравнения приведу несколько вариантов подключения к Интернету. Условно все варианты подключения к сети Интернет можно отнести к одной из следующих групп в зависимости от типа доступа:

	Типы подключений
	Специфика
	Плюсы подключения
	Минусы подключения
	Примечание

	Коммутируемый доступ (dial-up)
	Осуществляется с помощью внутреннего или внешнего модема.

через телефонную линию.
	Относительная дешевизна и доступность подключения
	Сложность дозвона до провайдера Занятая телефонная линия, низкая скорость подключения, частые обрывы соединения.
	скорость подключения от 14,4 до 55.4 Кбит/сек.



	Широкополосный доступ

1.ISDN

2 DSL(ADSL)


	– 
	Свободная телефонная линия
	Требует более дорогого дополнительного оборудования
	Значения доступных скоростей – от 64 до 1500 Кбит/сек

	Спутниковая связь
	Подключение  через Спутниковую антенну которая  является принимающим устройством, и умеет только ПРИНИМАТЬ сигнал для Спутникового Интернета. А так как интернет работает исключительно при наличии двух каналов (входящий и исходящий), то Вам потребуется ещё и запросный (исходящий) канал
	Низкие цены, Высокая скорость, Выгодные безлимитные тарифы


	Необходимость оплаты исходящей связи.

стоимость подключения

задержка при небыстром наземном канале
	скоростью 1-2 Мбит/сек.



	Выделенная линия
	Физически прямое подключение ПК пользователя к серверу Интернет-провайдера
	Постоянный доступ,

Свободный домашний телефон и независимость от телефонной линии, Высокая скорость Подключение, Минимум затрат при подключении. 
	
	Скорость подключения – 128 Кбит/сек до 45 Мбит/сек

	Беспроводный доступ ( Wi-Fi).
	Для организации соединения  необходимо оборудовать компьютер специальным сетевым адаптером поддерживающим  стандарт передачи данных, а также находиться в зоне покрытия одной из точек доступа Wi- Fi.
	Относительная мобильность за  счет беспроводных технологий.
	
	Скорость подключения – 11 Мбит/сек


Таблица № 1 Типы подключений к сети передачи данных
Преимущества такой технологии доступа в сеть:

  -надежное соединение без использования телефонной линии

  -оплата только полученной информации

  -отсутствие необходимости дозвона до провайдера

  -высокая скорость получения и отправки информации 

Постоянный доступ к сети Интернет без тарификации по времени позволяет платить только за реальный объем полученной информации, а также является незаменимым при использовании почты, программ для общения, on- line игр. 

Свободный домашний телефон и доступа к сети осуществляется по отдельному кабелю, который напрямую связан с оптоволоконной магистралью передачи данных. Отсутствие потребности в телефонной линии не накладывает ограничений на использование охранных систем, параллельных телефонов (факсов), разделителей и блокираторов. 

Высокая скорость Подключения к сети Интернет происходит на скорости  10 Мбит/сек, что в 200 раз выше, чем по обычному модему. Симметричный доступ позволяет получать и отправлять информацию на скорости  10 Мбит/сек, что является гарантией отличной работы файлообменных, игровых и других сервисов, для которых критична скорость отдачи информации.
Также Наша фирма предлагает услугу домовой сети и почтовый сервер бесплатно, что увеличит конкурентоспособность нашей фирмы.

Домовая сеть - это совокупность компьютеров, расположенных в одном жилом доме связанных между собой высокоскоростным каналом, основная функция домовой сети - это обмен данными между компьютерами домовой сети, копирование файлов с компьютера на компьютер, сетевые игры, программы для общения и т.п.  

Почтовый Сервер-сервер, обеспечивающий приём и передачу электронных писем пользователю. 
Минимум затрат при подключении.  Для подключения к сети Интернет по выделенной линии используется простое и надежное устройство - сетевая карта.

Пользователю всего лишь надо заплатить за установку оборудования, куда войдет и цена оборудования, а в дальнейшем вносить предоплату за работу в сети.  Спрос на предоставление данного вида услуги очень большой, к числу потребителей относятся в основном молодежь (студенты, школьники старших классов), а также различные организаций, фирмы.

Исходя из всего этого, с большой уверенностью можно сказать, что такой вид деятельности очень актуален на сегодняшний день. Конкурентоспособность на прямую будет зависеть от качества обслуживания  предоставляемых услуг и цен на них.
2.2 Анализ потребителей

Наша некая фирма предполагает охватить своей сетью город Агидель, численность города составляет 25000 тысяч человек. Основная аудитория, на которую рассчитывает наша фирма-это молодежь которая составляет 60% всего города большую часть из которых составляют школьники, и для  привлечения ее к подключению, фирма делает  основной упор на внутренний (локальный) трафик. В этом нам поможет технология peer-to-peer (от англ. равный с равным), она позволяет абонентам находящимся в пределах одной локальной сети обмениваться большими объёмами информации без выхода на внешние серверы, этой услугой абоненты смогут воспользоваться посредством программы DC++( Direct Connect++), а также будут введены игровые сервера, которые  вызовут у юных абонентов сети не меньший интерес. 

Отсутствие платы за внутренний (локальный) трафик, делает эту услугу особенно привлекательной и резко увеличивает конкурентоспособность фирмы. 

Отсутствие абонентской платы - это ориентированно на более зрелые слои населения, которые предпочитают использовать Интернет для чтения новостей, просмотра прогноза погоды, поиска специализированной информации. 

Быстрый и надежный доступ к ресурсами глобальной паутины для поиска информации за сравнительно не высокие цены – ориентировано в основном на студентов и школьников старших классов. 

 Сравнительная дешевизна подключения и последующая эксплуатация дает возможность подключения к сети практически всех слоев населения. Стоимость подключения в нашей компании будет 500 руб. цена за 1 Мбайт-1,4 руб  (на 40% ниже чем в Уфанете,  и на 60% чем ГТС). И самым главным нашим козырем будет наличие бесплатного трафика, никакой абонентская плат,  

Предполагается, что с течением времени, будет  приход новых абонентов от наших конкурентов (ввиду неоспоримых преимуществ наших услуг и расширения пользовательской базы и также бесплатным трафиком внутри сети).

2.3Анализ конкурентов
Сейчас в  городе Агиделе существуют 2 крупные сети, предлагающие услуги передачи данных. В них входят:

   -сеть Уфанет: услуги  кабельного телевидения, передачи данных (оптика до дома, эзернет по дому).

      -сеть ГТС: услуги телефонной связи, ADSL, dialup. 

На сегодняшний день все эти вышеперечисленные компании основную часть своего дохода получают от продажи внешнего трафика. Сейчас же все больший интерес  у потенциальных абонентов приобретает внутренний трафик, который наша компания будет предоставлять бесплатно в первое время, пока не наберется достаточное количество абонентов, а далее он будет платным, но дешевле чем у всех остальных операторов. 

На данный момент в г.Агиделе нашими конкурентами являются компания , Уфанет и ГТС. 
Их расценки на предоставляемые услуги:
 -ГТС

Предоставление доступа к сети Интернет по технологии ADSL - 300 руб. Ежемесячная абонентская плата за пользование ADSL-портом ОАО "Башинформсвязь" -100 руб. При подключении необходимо покупать модем, стоимостью 1000-1500 руб. В среднем абонент в месяц использует 300 Мбайт, если взять тариф ОТЛИЧНЫЙ-50, объем трафика, включенного в абонентскую плату - 50 Мб, стоимость трафика при превышении
объема предоплаченного трафика, за 1Мб -  1,9руб.

  Итого с учётом подключения, покупки модема и трафика   за   1   месяц (в среднем 300 Мбайт), мы получаем  в среднем 2125 руб.

 -Уфанет

       Стоимость подключения к сети 960 руб. Возьмем к примеру тариф СТАНДАРТНЫЙ, абонентская плата 150 рублей, цена за один мегабайт 1,50 руб. Локальный трафик внутри сети 0,05 руб/Мбайт. Плюс затраты на материалы, в них входит:

-кабель(витая пара): 1 метр-8 руб.

-скоба пластиковая: 1 штука-50 коп.

-коннектор RJ-45: 1 штука-5 руб.

-розетка RJ-45: 1 штука-60 руб.

В среднем затраты на материалы на одного абонента следующие: кабель по квартире 20 метров-160руб.,  розетка RJ-45 1 штука-60 руб., скоба пластиковая 50 штук-25 руб., коннектор RJ-45 1 штука-5 руб., если нету сетевой карты еще плюс 200 руб.

Итого с учётом подключения, затрат на материалы  и трафика   за   1   месяц (в среднем 300 Мбайт), мы получаем  в среднем 1810руб. (Если нету сетевой карты+200 руб.).
3. Инвестиционный план
3.1. Правовая основа функционирования предприятия:

Для оказания услуг необходима организация юридического лица, разработка учредительных документов. Планируется создание общества с ограниченной ответственностью. 
Для того  чтобы наша компания начала свое функционирование необходимо решить ряд задач, куда входит:

-регистрация нашего предприятия;

-получение лицензии на предоставление услуг передачи данных;

-получение канала связи  от магистрального провайдера;

-затраты на оборудование, аренду помещения, мебель и аппаратуру, рекламу и  т.п.;

Документы и сведения, необходимые для регистрации ООО:
1. Наименование юридического лица (полное и сокращенное) на русском языке. Организация может иметь также наименование на языках народов РФ и иностранном языке. 

2. Юридический адрес (местонахождение) фирмы. Возможно указание отдельного почтового адреса, по которому Вам будет приходить корреспонденция. Информация об Уставном капитале. Размер, способ оплаты (деньгами или имуществом), процент оплаты при создании (не менее 50%). Для ООО минимальный размер уставного капитала составляет 20000 рублей. 

3. Избранный налоговый режим (общий/упрощенный). В случае выбора упрощенного налогового режима необходимо подать об этом заявление при регистрации юридического лица. 

4. Список видов деятельности, которыми планирует заниматься организация. Эти данные будут указаны в Уставе фирмы, а также по ним будет подана информация в органы статистики. 

5. Сведения о руководителе предприятия: 

1) Должность; 

2) ФИО полностью; 

3) паспортные данные (Серия, номер, кем выдан, дата выдачи, код подразделения); 

4) прописка с индексом; 

5) ИНН. 
Состав участников:

Учредителями являются юридические лица,  необходима следующая информация:

1) Организационно-правовая форма; 

2) Полное наименование; 

3) ОГРН и дата его присвоения (если нет ОГРН: дата регистрации, регистрационный номер, наименование регистрирующего органа); 

4) Место нахождения (юридический адрес) с индексом; 

5)  ИНН/КПП; 

6)  Должность и ФИО руководителя.
Действия, необходимые для регистрации:

1. Выбор системы налогообложения; 

2. Подбор кодов видов деятельности по справочнику ОКВЭД (Общероссийский классификатор видов экономической деятельности); 

3. Оплата пошлины за государственную регистрацию Юр. Лица (2000 руб.); 

4. Подготовка комплекта документов для государственной регистрации в качестве Юр. лица; 
5. Получение свидетельства о государственной регистрации Юр. лица; 

6. Получение выписки из Единого государственного реестра индивидуальных предпринимателей; 
7. Постановка на учет в налоговом органе (то есть присвоение ИНН, КПП); 

8. Изготовление печати (1000 руб.); 

9. Подача заявления о переходе на упрощенную систему налогообложения (в случае необходимости); 

10. Постановка на учет в Пенсионном фонде; 

11. Постановка на учет в Фонде социального страхования; 

12. Постановка на учет в Фонде обязательного медицинского страхования.

Условия регистрации
1. Срок регистрации ООО в налоговых органах составляет 8 рабочих дней. С этого момента общество может вести деятельность.

2. Извещения из внебюджетных фондов предоставляются в течение 3 недель с момента регистрации ООО.

3. Расчетный счет открывается в зависимости от требований выбранного клиентом банка – 1 до 10 рабочих дней.
Также необходимо открытие расчетного счета (2000 руб.)

3.2. Лицензирование

В настоящее время документом, который регулирует процесс лицензирования в России, является Федеральный Закон "О лицензировании отдельных видов деятельности". Он определяет перечень видов деятельности, на осуществление которых необходимо получение лицензии. Кроме тех видов деятельности, которые указаны в этом Законе, лицензированию подлежат виды деятельности, лицензирование, которых производится в соответствии с иными Федеральными законами.

3.3.
Капитальные затраты.

Постоянные расходы компании – это расходы, связанные с покупкой необходимого оборудования, арендой помещений и проведением монтажных работ по установке оборудования. 

Был заключен договор с московской компанией «Рестрком» согласно которому, поставка оборудования осуществляются силами фирмы, сюда же включена и покупка необходимых сертификатов.

Для того  чтобы наша компания начала свое функционирование необходимо решить ряд задач, куда входит:

-регистрация нашего предприятия;

-получение лицензии на предоставление услуг передачи данных;

-получение канала связи  от магистрального провайдера;

-затраты на оборудование, аренду помещения, мебель и аппаратуру, рекламу и  т.п.;

Регистрация нашей компании - 15000 рублей.

Лицензия на предоставление услуг - 50000 рублей.

Получение канала связи  от провайдера - 100000 рублей.

Все строительные работы, включая прокладку кабеля, как оптического так и витой пары,  по городу, будет производить компания «УфаКабельСтрой», с которой заключен контракт на 3 млн. рублей.  

Наша компания будет располагаться в арендованном помещении, часть первого этажа жилого дома.

Для нормального функционирования предприятия, при определенном количестве работающих, необходимо будет приобрести инвентарь, примерно следующего содержания:

Таблица №3 Затраты на инвентарь
	№
	Статья затрат
	Количесво
	Цена, руб
	Сумма,руб

	1
	Стол
	8
	3000
	24000

	2
	Стулья 
	10
	500
	5000

	3
	Компьютер
	7
	15000
	105000

	4
	Принтер
	2
	5000
	10000

	5
	Телефон+факс
	2
	5000
	10000

	6
	Телефонная линия
	2
	10000
	20000

	7
	Канцтовары
	
	5000
	5000

	
	
	Всего
	
	179000


Плюс 100 000 рублей на специальные инструменты (отжимки, тесторы и т.п.), включая мелкие расходы на расходные материалы (патчкорды, маркировки и т.п.).

Затраты на оборудование 

Районная сеть строится по схеме иерархического дерева, в узловых точках которого находятся коммутаторы групп домов и коммутаторы уровня доступа (домовые коммутаторы). 
Рис. №1 Типовая схема районной сети 
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На уровне магистрали осуществляется связь районной сети с центральным узлом доступа, непосредственно формирование внутрирайонных сетей, контроль доступа.

Основой магистрального узла является маршрутизирующий коммутатор ATI-8824. Каждый порт коммутатора – это одна группа домов (4 – 12 домов), одна-две внутрирайонных сети.

Уровень распределения – это узлы групп домов (включают в себя от 4 до 12 домов,  возможно максимум  23 дома), основой которых являются коммутаторы ATI-FS750/16, настройки коммутатора таковы, что каждый дом находится в отдельной виртуальной локальной сети (VLAN), соответственно, каждый – в своей IP-сети. 

На уровне доступа осуществляется непосредственное подключение абонентов к сети. Это домовые и подъездные узлы, основой которых являются неуправляемые коммутаторы ATI-FS708LE. Один порт коммутатора – 1 абонент в подъезде.
Для покрытия района нашими сетями необходимо следующее:

Таблица №4 Затраты на оборудование                                                             
	   №
	Наименование и техническая характеристика

оборудования
	Тип, мерка обозначение
	Един. Измер.
	Цена за единицу, руб
	Количество
	Сумма,    руб

	1
	Маршрутизирующий коммутатор
	ATI-8824
	шт.
	45000
	1
	45000

	2
	Коммутатор
	ATI-FS750/16
	шт.
	4300
	8
	34400

	3
	Неуправляемый коммутатор
	ATI-FS708LE
	шт.
	1000
	300
	100000

	5
	Медиоконверторы
	ATI-FS237s13/1
	пара
	5300
	60
	318000

	
	
	
	
	
	Всего
	497400


Прочие затраты

Объявления на радио 10000 руб. Объявления в газету 3000 руб. Затраты общего характера 50000 руб. Итого 63000 рублей.
Складывая полученные значения, получим сумму  капитальных затрат.

Капитал.затраты =  Регистрация +Лицензия + Канал от провайдера + Затраты на инвентарь + Затраты на оборуд. + Прочие затраты =3000000+ 15000 + 50000 + 100000 + 279000 + 497400 + 63000 = 4004400 рублей.

Адрес филиала банка ВТБ24: 450006, г. Уфа, Советский р-н, ул. Ленина, д. 65/4   

Необходимые документы для юридических лиц (для получения банковского кредита): 

• заявка на получение кредита; 

• анкета заемщика; 

• копия баланса и налоговой декларации; 

• справка банка об отсутствии задолженностей; 

• справка с ГНАУ об отсутствии задолженностей перед бюджетом.
Получаем конечную сумму 4004400 руб. Но так как у фирмы в первое время своей деятельности могут возникнуть непредвиденные расходы (затраты общего характера), а так же необходимо будет выплачивать кредит (кредит оформим на три года, ставка – 18% годовых). То сумма нашего кредита составит 5200000 руб. 

4.Производственный план
Для запуска производства нам необходимо подсчитать какую сумму мы потратим на подключение одного абонента.

Затраты на оборудование и комплектующие материалы
1 коннектор RJ 45–5 руб.
2 кабель (в среднем 30 м) – 195руб.


Таким образом, на одного абонента, мы потратим в сумме 200 рублей (+ 200 рублей, если  нет сетевой карты). Подключений в среднем в месяц будет 30. Итого на материалы уйдет 6000 рублей, это за материалы по подъезду, они включены в цену за подключение, а за материалы по квартире абонент платит дополнительно.
Подсчитаем заработную плату работников нашего предприятия, учитывая различные коэффициенты, на примере директора предприятия.

Уральский коэффициент - Ур.к.=1,15
Подоходный налог - П.н.=0,13

Оклад директора предприятия-25000
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Таблица №5 Заработная плата работников
	Наименование сотрудника
	Кол-во сотрудников
	Оклад в мес.
	Подоходный налог
	Уральский коэфф.
	Итого на руки

	Директор
	1
	25000
	0,13
	1,15
	25012,5

	Главный бухгалтер
	1
	18000
	0,13
	1,15
	18009

	IT Инженер  
	1
	20000
	0,13
	1,15
	20010

	Монтажник
	4
	20000
	0,13
	1,15
	80040

	Диспетчер
	2
	12000
	0,13
	1,15
	24012

	ИТОГО в месяц
	
	
	
	
	167083,5


Подсчитаем ежемесячные выплаты по кредиту

Пусть:
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где Kr-сумма кредита, руб.

Так как кредит взят на 3 года, то обозначим:
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Необходимо подсчитать, какая сумма будет выплачиваться ежемесячно.

Процент по кредиту в год: 
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То есть ежемесячно будет начисляться данный процент по кредиту.

Для примера приведем расчет за первые 3 месяца.
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Оплата за остальные месяцы считается аналогично.
Подсчитаем амортизационные отчисления в месяц (по группам)
При подсчете амортизации оборудования, используем линейный метод подсчета. 
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Компьютер

Срок службы компьютера около 3-х лет.

Его цена из табличных данных равна 15000 руб.

Если считать амортизацию помесячно, то получим:
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Если учесть, что компьютеров 7, то:
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Мебель
n=5 лет. (срок службы мебели)

Цена = 29000 руб.
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Оборудование
Типовой срок эксплуатации выбранного нами оборудования  Allied Telesis n=10 лет. Общая стоимость всего нашего оборудования 497400 руб.
Цена = 497400 руб.
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Тогда общая сумма амортизационных отчислений в месяц будет:
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Получаем, что на заработную плату в сумме за месяц нам потребуется 167083,5 рублей.

Наше предприятие будет находиться в съемной квартире, площадь которой составляет 70 м2  плата за аренду составит 15000 рублей в месяц, также надо учесть плату за коммунальные платежи, куда входят затраты на:

 - отопление - при ставке 6,02 руб/кв.м.- в месяц  481,6 руб.;

       - электроэнергию- при расходе в среднем за месяц 1400 кВтч, при ставке  0,83 руб/кВтчас – в месяц получается 1162 руб.;
   - горячую воду - 340 руб.;

   - холодную воду – 270 руб.;

 Итого в месяц на коммунальные услуги требуется  2253,6 руб., на  аренду помещения 15000 руб.

Кроме всех этих расходов нельзя забывать про затраты на аренду Интернет канала у магистрального провайдера, за 1 Гб-500 руб. Если в среднем считать, что у нас 800 абонентов и используют они в месяц примерно по 300 Мбайт, то провайдеру каждый месяц за трафик  мы будем выплачивать около 120000=120000 рублей. 

Итого в месяц на выплату различных, вышеуказанных услуг у нас в сумме уйдет 310337,1 руб.

Подбор рабочего персонала будем проводить путем размещения объявлений в газету, на радио и через Интернет. Рабочий персонал будет состоять в большинстве  из высококвалифицированных специалистов в области телекоммуникаций, с высшим техническим образованием.
Потребуются:

1. Директор – 1человек;

2. IT инженер - 1человека;

3. Главный бухгалтер – 1 человек;

4. Диспетчер – 2 человека;

5. Монтажник – 4 человека (2 бригады);  
У нас работает две бригады по два человека по сменам (Т.е. в один день работает только одна бригада).  График работы: с 1000 до 1900 каждый день, обед с 1300 до 1400, без выходных,  рабочий день составляет 8 часов. Исходя из того, что одно подключение, в том числе прописка и настройка занимает около 1,5 часа, то одной бригадой будет произведено 4-5 подключений, также учитывается и время в пути до следующего места назначения, время на поиск и получение  ключей от чердаков домов. Также не следует забывать и о ремонте, о регламентных работах по поддержанию сети в рабочем,  эксплуатационном  состояний.
То есть получается, что в течении месяца может быть подключено примерно 100 абонентов, это максимум. Что касается года, то примерно 1200 абонентов.
1. Договор аренды помещения (квартиры).Договор аренды помещения составим на 3 года, далее  договор можно будет продлить. 

2. Договор на аренду Интернет канала.

ES Telecom обязуется предоставлять Интернет канал сроком на три года. Также эта организация несет полную ответственность за качество предоставляемых услуг, любые сбои по их причине компенсируются понижением арендной платы (за текущий месяц использования).   

3. Договор на поставку кабеля от ОАО «Уфимкабель»

С данной организацией заключается договор на оптовую поставку кабеля необходимого для подключения абонентов, исходя из расчетов 20 метров кабеля на абонента, дневной расход составляет от 200 метров. Инвестиции используемые для закупки кабеля будут непосредственно браться из кредитных денег взятых в банке. 

4. Договор на поставку комплектующих материалов, оборудования. 
Оборудование будет закупаться  в Санкт-Петербуржсой фирме «Hitek.inc». По договору данная фирма обязана осуществить поставку данного оборудования в трехдневный срок со дня заключения договора, при условии, что наша компания в свою очередь, осуществит перевод денежных средств на счет данной фирмы.

Все инвестиции на их закупку будут изыматься из средств, взятых компанией в кредит.

5.План маркетинга
В рамках организации рекламы и предполагается создание сайта фирмы собственными силами (инженеры-программисты), на что предусмотрены затраты в размере 20 000 рублей.

В ценообразовании предполагается придерживаться политики цен проникновения на рынок, что очень важно в условиях конкуренции. Цена определяется от потребителей, конкурентов и себестоимости. Рассмотрим наших конкурентов, и сравним ценовую политику.

Основным нашим конкурентом является компания Уфанет. Сравнивая цену за подключение, материалы и абонентскую плату за месяц мы видим, что подключение к Уфанету обойдется дороже на 675 рублей, но мы делаем акцент на внутреннем трафике, который в отличие от наших конкурентов мы предоставляем абонентам бесплатно. Это является основным нашим козырем в привлечений абонентов, после набора необходимой абонентской базы возможно эта услуга станет платной, но все равно она будет стоить дешевле, чем у конкурентов. 

            Рассмотрим рекламный бюджет на месяц.

В части рекламной политики планируется прибегнуть к следующим методам (наиболее эффективным применительно к нашей услуге):

-Реклама в газете в 5 номерах на сумму 3000 руб.
     -Изготовление листовок на сумму 4000 руб.
     -Объявления по радио 10000 руб.
Учитывая специфику нашего бизнеса следует отметить, что рекламная компания особенно обширно будет проводиться именно на начальной стадии развития сети. Для нас важно, чтобы целевой сегмент рынка наших услуг узнал о нашем существовании. После рекламный бюджет, будет сокращен после 6-го месяца и будет составлять  10000 руб.
Определимся какое количество абонентов в течении дня можно подключить физически. 

Подключение будет производиться, если в доме набирается 10% квартир, желающих заключить договор на подключение. 
Мои расценки на предоставляемые услуги:

Стоимость подключения к сети 500 руб. Абонентская плата 0 рублей, цена за 1 Мбайт-1,4 руб. Локальный трафик внутри сети 0 руб/Мбайт. Плюс затраты на материалы, в них входит:

-кабель(витая пара): 1 метр-6,5 руб.

-скоба пластиковая: 1 штука-60 коп.

-коннектор RJ-45: 1 штука-5 руб.

-розетка RJ-45: 1 штука-50 руб.

В среднем затраты на материалы на одного абонента следующие: кабель по квартире 20 метров-130руб.,  розетка RJ-45 1 штука-50 руб., скоба пластиковая 50 штук-30 руб., коннектор RJ-45 1 штука-5 руб., если нету сетевой карты еще плюс 200 руб.

Итого с учётом подключения, затрат на материалы  и трафика   за   1   месяц (в среднем 300 Мбайт), мы получаем  в среднем 1135руб. (Если нету сетевой карты+200 руб.). 

Ко всему перечисленному надо отметить, что внутренний (локальный) трафик у нас бесплатный, в отличие от других компании (ГТС-0,05 руб/МБ, Уфанет-0,05 руб/МБ.).

Оплата
Сумма  которая у вас хранится на счету будет вам давать возможность пользоваться сетью, оплата не ограничена но существует минимум ниже которого вы опуститься не можете (-100 руб.) затем просто сеть отключается пока вы не произведете оплату и сеть включится заново. Оплату вы можете произвести в любом банкомате или салоне сотовой связи (по тому же принципу сто и сотовый телефон) у вас будет иметься номер вашего договора за счет которого вы вносите определенную сумму на ваш счет. Следить за состоянием баланса на вашем счету вы сможете за счет нашего сайта на котором подробно будут изложены все правила пользования нашими услугами.
6. Финансовый план
Как уже отмечалось выше, нашей компанией будет предоставляться услуга передачи. Стоимость подключения к этой услуге планируется сделать равной 500 рублей. При этом стоимость материалов и работ по прокладке абонентской витой  пары в подъезде входит в стоимость подключения.
Абонент использует в месяц примерно 300 Мбайт, у нас цена за Мбайт составляет 1.4 рубля, получаем, что в среднем каждый абонент в месяц тратит 420 рублей.
Подсчитаем чистую прибыль в 22 месяце работы (с учетом всех доходов и расходов)

Количество подключений N=50 шт;

Цена одного подключения равна 500 руб.;

Тогда выручку получим:
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Тогда: 
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А также мы имеем дополнительный доход, так как абоненты ежемесячно выплачивают плату за трафик.
Примем что в среднем 1 Мб = 1,4 руб, в месяц 300 Мб = 420 руб

Итак:

Количество абонентов 1290 шт.(на 22 месяц).
Получается:

[image: image21.wmf]*4201290*420541800(.)

Vn

руб

===

;


[image: image22.wmf]..

541800(541800*0,18)444276(.)

НДСАБОН

V

руб

=-=


То, тогда общий доход составит:
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Подсчитаем все текущие расходы:
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Тогда валовая прибыль будет:
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Если же учесть, что затраты на оснащение помещения, покупку оборудования, выплаты компаний «УфаКабельСтрой»,  а также прочие затраты, которые имеют место только в первом месяце работы (то есть в дальнейшем этих затрат не будет) берутся из кредитных денег, то:
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Налог на прибыль 24%, тогда чистая прибыль:
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Получается, что  чистой прибыли не будет до 22 месяца.  Данное предприятие  окупит себя только  при сформировании определенного объема потребителей, т.е подключенных абонентов. В 22 месяце работы предприятия у нее будет чистая прибыль 14468,7 руб. А после окончания платы за кредит кредита (кредит брали на 36 месяцев), чистый доход на 37 месяц составит 211116 руб., и будет расти дальше с ростом числа абонентов.

 Все расчеты приведены в таблице № 6.  С помощью  этой таблицы можно легко пересчитать требуемые значения при изменений различных коэффициентов (ставка процента, сроки выплат по кредиту, месяц и т.п.), так как в таблице применены вычисляемые поля.
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